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据悉，上周苏宁在全国

范围内掀起五一黄金周促销

热潮，济宁7店同步联动，以

惊爆力度惠动全城，击穿济

宁家电价格底线，创造了新

的销售纪录！由于苏宁独家

推出了“节能家电双倍补

贴”的消费举措，再度成为

全城消费者关注与追捧的焦

点，实现了同比销售145%的

增长！

进入5月，济宁温度开

始上升，也催“热”了整个

空调市场。5月6日起苏宁空

调节促销力度全面爆发，从

空调大品牌联合、单品价格

力度、售后服务推出三招空

调销售王牌绝招，为消费者

节约空调购买成本，掀起

2013年夏季空调让利风暴。

五一销售火爆

苏宁独占鳌头

笔者在五一期间走访苏

宁佳世客店时发现，彩电、

冰箱、洗衣机、空调、手

机、电脑商品柜台人头攒

动，聚集了大量的人气。据

苏宁方面介绍，今年五一电

器消费市场呈现出中高端产

品、节能产品大放异彩的趋

势，且该态势与往年五一相

比，势头更加迅猛。

笔者了解到，一方面由

于受电器消费价值化趋向的

影响外，另一方面，苏宁为

消费者提供了诸如银行刷卡

三零分期等多重刺激消费方

式，充分缓解了大宗电器及

高价值电器的消费压力，也

成为苏宁旺销的一大助因。

苏宁总部也推出的“10

亿梦想基金大派送”活动，

凭会员梦想基金短信，至各

门店消费，可专享100元优

惠，传统品类单件满 2 5 0 0

元，3C类产品单件满2000元

抵用；济宁苏宁推出的“三

重好礼送不停”，买3C类产

品单件满1000元、传统品类

单件满1500元，就送光明莫

斯利安酸奶一箱，买大家电

送小家电，累计购物满13999

元送3寸液晶电视或全自动

洗衣机，诸多买赠活动深受

消费者好评。

空调价格一降到底

消费迎来最佳时机

据苏宁负责人介绍，5

月份空调促销活动亮点频

出，不仅活动形式丰富，力

度也刷新2013年度新纪录，

整合上下游各方面资源，为

消费者购买创造了最佳时

机。节能空调、冰箱均可参

加独家双倍补贴，电风扇、

空调扇更推出0元购活动，

买多少返多少，使用小电器

返券买空调更实惠。

苏宁已和美的、海尔、

惠而浦、海信、约克、奥克

斯、新科、大金、志高、春

兰等十大主流品牌达成联合

推广合作，整合近千万的资

源，单台产品最高让利达到

20%。市区7家门店全面释放

价格力度，1 . 5P高能效空调

挂机低至2499元，2P空调柜

机3999元。

门店精彩

易购惊艳

而在苏宁易购也是惊喜

不断，5月，通讯、数码、电脑联

合优惠活动，竞猜、返券、千元

直降活动充分让利消费者；黑

电、冰洗、空调、厨卫推出满降

活动，最高直降1200元。图书和

日用品频道推出了折上折活

动，最高到7折。而日用品频道

的“感恩母亲季”主题活动将

推出家居生活、食品饮料等商

品的全场折上折，单品价格直

降的基础上，满150元再享9折，

满300元再打8折。

最近，电话车险因价格而
迅速走红，但许多车主似乎并
不了解电话车险到底是怎么
回事——— 自己上门店领取保
单可以吗？为什么给我打电话
的不是本地号码？我投保了电
话车险，是不是理赔上就可以
撒手不管呢？这些疑问困扰着
很多想找个便宜车险的车主。

解决疑问一：电话车险是
否需要车主上门取单？

近日，很多车主在享受
电销低价优惠的同时，却放
弃了电销的另一便捷服务：
送单上门，反而纷纷登门拜
访电销门店，领取保单。记
者获悉，平安电话车险，全
国多家分公司的电销门店出
现客户上门取单、挤破头的
现象。

由于车主早已习惯了见
到人才放心这种形式，总觉得
到门店办理心里踏实。因此很
多人宁可专门跑一趟门店，也
不敢吃螃蟹。目前，为了方便
客户识别电销公司的配送人
员，平安电销已着手统一全国
的快递人员服装及标识。客户
若是对配送人员有怀疑，均可
致电平安客服专线95512，通
过保单上的投保帐号，联络到
当初受理业务的平安电销坐
席人员，进一步查询投保险等
保单中的详细信息。

解决疑问二：电话车险是
异地投保吗？

“我是济宁的车主，为
什么投保电话打过去是上海
的人员帮我办理呢？一个电
话搞成了在上海投保，那理
赔的时候不会也要把手续和
资料送到上海去？那岂不是
很麻烦？”王先生的疑问让
我们看到：电话车险虽然价格
便宜，但很多车主对电话车险
销售模式还不是很了解，也存

在不少顾虑。
这其实是车主将异地投

保形式与电销的集中销售概
念相混淆了。因为电话车险必
须集中运营，所以保险公司使
用的呼出电话号码，均带有运
营中心所在地区号。如平安电
话车险由设在上海的电话销
售中心，统一在上海进行业务
联系，销售中心负责和客户进
行前期的询价，报价，确认出
单等流程，投保后的服务和理
赔会由当地分公司负责。

疑问三：面对车险理赔，
车主能撒手不管吗？

最近，车主小李由于上一
年的不良理赔记录，续保时各
家公司给的保费均去年高出
很多。但通过相关部门网站查
询，却发现有的出险记录根本
就没有发生过，且理赔金额和
日期也是编造出来的。

这主要因为车主为了
‘省事’把车辆交给维修厂
时，在车主不知情的情况
下，这辆车子被人利用反复
骗保。因为修理小刮擦赚不
了多少钱，一些车辆维修厂
便会人为得再去制造一次较
大现场，然后再向保险公司
理赔。但有些车主不知道这
方面的猫腻，以为维修厂是靠
人际关系就能搞定，所以也就
放心把车子交给了对方。这会
导致爱车加重受损不说，投
保车主在下一个年度续保
时，还得为此多买单。其
实，有些理赔关键环节，还
是需要车主亲自去把关的。就
像遇到车险事故，车主先经保
险公司定损后，自行出钱维修
车辆。这样就可以杜绝车辆维
修机构利用车主小画反复骗
保，从而导致车主在次年续保
时遭遇保险公司拒保或车险
费率高额增长的尴尬。

电话车险知多少
回答车主“三大疑问”

七店联动 双倍补贴
苏宁五一独占鳌头 5月促销力度再升级

灶资 讯

集中持股抱团取暖

据上证报资讯统计，在申万

2 3个一级行业中，保险资金今年

第一季度共对 1 9个行业进行了减

持，对4个行业进行了增持，持股

集中迹象明显。从险资减持幅度

排名来看，前五名分别是：黑色

金属、信息设备、信息服务、轻

工制造、机械设备；增持的4个行

业分别是：餐饮旅游、房地产、

金融服务、纺织服装，较去年年

末 增 持 幅 度 分 别 为 ： 3 9 . 9 5 % 、

5 . 37%、2 . 96%、1 . 66%。

一个有趣的现象是，相较于往

年的观点，保险资金一季度的选股

思路来了个一百八十度转弯。

近两年来一直不被看好的地

产股，重新进入保险资金视线。

从统计数据来看，保险资金对于

地产股青睐有加。金地集团、华

夏幸福、保利地产、招商地产、

中南建设等多只地产个股的前十

大 流 通 股 名 单 中 ， 出 现 险 资 身

影。其中，中小保险公司生命人

寿和安邦财险分别新进金地集团

28997 . 92万股、21903 . 16万股，一

举 成 为 金 地 集 团 第 二 、 三 大 股

东；上市公司中国人寿、新华保

险 则 分 别 增 持 1 8 0 0 万 股 保 利 地

产、 9 5 9 万股招商地产；财险业

“老大”人保财险也新进了781 . 6

万股中南建设；中国平安则一边

通过投连险产品增持 4 8万股华夏

幸福，一边又通过分红险产品新

进842 . 6万股华夏幸福。

对于为何埋伏地产股，一家

保险资产管理公司人士表示，今

年一季度介入地产股，只是预判

该板块会出现超跌反弹，只是博

取结构性机会，总体来看，地产

股依然看不到趋势性机会。

除 进 入 地 产 股 外 ， 餐 饮 旅

游 、 纺 织 服 装 等 大 消 费 和 金 融

股，以及一些高成长个股，也于

今年一季度被险资悄然增持。备

受险资青睐的有：首旅股份、中

银绒业、民生银行、招商银行、

福耀玻璃等。

高成长依然是险资布局个股

的重要标尺。统计数据显示，在

其新建仓和增持的个股中，高达

六成的个股不仅在 2 0 1 2年年度实

现净利润正增长，今年一季度也

保持了正增速。

昔日热门个股遭减持

在看好了相当长的一段时间

后 ， 保 险 资 金 对 于 部 分 医 药 生

物、食品饮料、化工、机械设备

等个股产生了较大分歧。

如，在化工行业中，滨化股

份、鲁西化工、三友化工等公司

被险资完全“抛弃”，而卫星石

化、普利特、兴发集团等公司却

受到保险资金增持。市场人士由

此提醒投资者，对不同化工产品

的上市公司需要具体分析。

“ 减 持 部 分 医 药 、 食 品 饮

料、化工、机械等个股，并不代

表我们不看好这几个板块。之前

因为超配了上述板块，基于对后

市的判断，我们进行了合理的调

仓，这些板块中业绩增长稳定的

个股，仍然是我们的重点配置对

象。行业不是我们择股的重要评

判标准，具体还是要看个股的表

现。”多位保险业投资人士表示

说。

险资一季度投资“脸谱”：

爱吃、爱玩、爱买房
一改以往喜好，险资今年一季度大幅减持化工、机械等周期股，转而“埋伏”

餐饮旅游、纺织服装等大消费股。值得一提的是，一直对地产股持保守观望姿态的
险资，今年第一季度“意外”大举买入保利地产、金地集团、招商地产等地产龙
头。爱吃、爱玩、爱买房的同时，险资继续坚守高成长个股。在险资今年一季度新
建仓和增持的个股中，有高达六成的个股在今年一季度实现净利润正增长。
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