
“缺资金给你资金、缺技
术给你技术、缺信息给你信
息”。菏泽市农信社将青年创
业贷款与“百千万”富民工程
有效结合，进一步提高对农
民、农户、农村的服务理念。

巨野联社组织百名村支
书 ,多次到寿光参观蔬菜大
棚种植,到江苏参观食用菌、
土豆种植；与县政府组成联
合宣讲团 ,在各镇村巡回宣
讲；在示范村设立金融服务
室,组织农民成立联保体,对
农民申报项目评估 ,合格即
发放贷款；按照养殖、种植等
门类聘请海内外知名专家成
立科技顾问团，采取“菜单
式”点课、“田间地头现场讲
解”等方式,为农民免费提供
技术服务 ,将创业风险降至
最低。

目前在巨野联社的扶持
下已形成了以万丰镇阚店村
为龙头的大棚蔬菜种植产
业，新增蔬菜大棚500多个；
以田桥镇邬官屯村为龙头的

食用菌种植基地，新增种植
大棚100多个；以太平镇小集
子村为龙头的杨木加工基
地，新增杨木加工场410个；
以万丰镇六顺养鸭合作社金
融服务室的示范带动新增养
鸭户300多家。

巨野联社只是一个代
表。单县、郓城联社等都在为
各县区农民增收、农村发展
提供资金与技术的支持，支
持农村青年创业发展，更好
地服务“三农”。截至目前，菏
泽农信系统共支持特色作物
种植及畜牧类专业合作社
700多个，初步形成了以单县
香瓜种植、东明西瓜种植、曹
县芦笋种植、定陶山药种植、
巨野蔬菜大棚种植、郓城林
下养殖为主的一批特色种
植、养殖业。实施“百千万”富
民工程以来，全市已扶持专
业 村 8 6 1 个 ，致 富 带 头 人
10105人，农民专业示范户
74841户，发放富民工程贷款
41 . 78亿元。

农信社创业贷款让有志青年竞相出彩
菏泽农信社将支持青年创业贷款与“百千万”富民工程相结合，为农村青年创业提供资金帮助

据悉，为加强农村青年
信用示范户评选，支持农村
青年创业发展，更好地服务

“三农”，近年来，菏泽市农村
信用社积极做好农村青年信
用示范户评定工作，在支持
农村青年创业贷款上，结合
工作实际努力推行“六到位”
和“三落实”措施。

组织领导到位。全市农
村信用社按照文件要求，加
强组织领导，从办事处到县
区联社再到基层网点分别建
立“农村青年信用示范户工
作”领导小组，明确各级人员
责任，制定工作方案，细化实
施措施，加强调度考核，确保
工作迅速开展、扎实推进。

宣传引导到位。全市农
村信用社充分利用网点显示
屏、道路条幅、信用村示范
牌、标语等多种方式，向农村
青年宣讲金融知识，并广泛
开展员工送“金融知识进社
区、进农村”活动，定期举办
信贷扶持仪式，进一步扩大
农村青年信用示范户的社会
影响力，提高广大农村青年
的金融素养，引导农村青年
诚信劳动、诚信贷款，促进农
村信用环境建设。

评级授信到位。菏泽农
信社借助各级团组织和村委
会信息交流平台，掌握村镇
创业青年户数和状况，了解
农村青年贷款需求，结合信
用示范户评定工作，集中开
展交流对接活动，对信用青
年做好贷款授信工作。

资金供应到位。全市农
信社计划拿出不低于5亿元

的信贷资金，专项用于支持
农村青年创业。各县区联社
要主动调查掌握创业人员信
息，摸清其创业计划、资金需
求等情况；做好资金调剂，实
施倾斜政策，确保资金供应。

服务措施到位。简化贷
款手续，提高办贷效率，实行

“阳光办贷”；对团组织推荐
的农村青年信用示范户，实
施优先调查、优先评级、优先
授信、优先发放贷款，开辟贷
款“绿色通道”；实施“百千万
富民工程”建设，通过送资
金、送信息、送技术等方式，
培育青年致富带头人，加快
其创收致富。

风险防控到位。全市信
用社通过电话回访、实地查
看等方式，对农村青年信用
示范户创建工作情况进行评
价，及时掌握青年创业基本
情况，动态调整信用评定，保
证信贷资金安全。

菏泽市农信社还积极落
实“三项政策”。一是在贷款额
度上，对信贷需求较小的农村
青年发放小额信用贷款，对信
贷需求较大的农村青年突破
原有的政策规定，授信最高可
达30万元。二是在贷款期限
上，根据农村青年从业项目的
资金周转特点，灵活掌握，宜
长则长，宜短则短。三是在贷
款利率上，推行贷款利率“挂
牌公开制度”，对青年信用户
在现行利率基础上优惠10到
20个百分点。对曾获得省、市、
县荣誉称号的优秀农村青年，
给予更多优惠。
(韦安然 孔素芹 马洪修)

“六到位”“三落实”

做好青年创业贷款

近几年来，菏泽农信社结合当地经济发展现状和
信用社业务发展实际，在共青团菏泽市委和人行菏泽
市中心支行的指导下，将支持青年创业贷款与“百千
万”富民工程相结合，有效地破解了农村青年创业的资
金瓶颈问题，为有志创业的农村青年提供了广阔的融
资平台，促使了一批有志青年成为农村致富的带头人
和新农村建设的生力军，让全市有志青年竞相出彩，遍
地开花。

为有思路的农村青年

提供资金与技术支持

创业人物：刘顺，男，30

岁，大专学历，巨野县万丰
镇 苏 集 村 人 ，信 用 等 级
AAA，2012年合作社社员累
计贷款1700万元。

创业项目：六顺养鸭专
业合作社。

创业经历：前几年，刘
顺通过信用社5万元贷款的
支持建起了自己的第一个
养鸭大棚。由于自身的勤劳
朴实以及近年来稳定的市
场行情，刘顺在短短的几年
时间里积累了一定的资金。

2010年，巨野县政府联
合巨野县信用联社开展了

“百千万”富民工程建设。看
准时机的刘顺又在“百千
万”富民工程活动的支持下
扩大了养殖规模，通过成立
六顺养鸭专业合作社带动
300多户农民靠养鸭走上了
致富路。随后，他又组建了
顺泉牧业公司并担任经理。

2011年，刘顺通过团组
织推荐，经信用社审核，人民
银行批准授牌为青年信用示
范户，享受信用社贷款利率
少上浮20%的优惠政策，更
激起了他带领群众致富的激
情。截至目前，已从最初的单
打独斗的养殖专业户发展成

为“公司+基地+农户”的发展
格局，顺泉牧业公司种鸭存
栏量已达3万多只，每年可向
六顺专业合作社社员供应优
质鸭苗近千万只，并向社员
提供建棚、饲料、兽药、回收
肉鸭一条龙服务，对养殖户
实现了“保姆”式发展。

创业感言：“百千万”富
民工程建设和青年信用示
范户创建工作加快了我创
业致富的步伐，感谢团委和
信用社的支持，否则我的梦
想将成为泡影。——— 刘顺

巨野联社 张庆平

创业者刘顺：

信用示范户贷款开启梦想之门

“多亏了信用社的支持，
我才实现了养殖梦、致富梦。”
说话的青年叫于法雨，刚30出
头已是菏泽市最大的蛋鸡养
殖基地——— 法雨蛋鸡养殖专
业合作社的负责人。

近日，笔者来到位于巨野
县田桥镇朱烟墩村的法雨蛋
鸡专业合作社。未到鸡舍，先
闻其声，蛋鸡的“咯咯”声此起

彼伏，蔚为壮观。一排排的鸡
舍整齐划一，温度湿度适宜。

“这里面安装了先进的环境控
制系统，温度始终保持在21 . 2
-21 . 3摄氏度之间，比我住的
地方还先进。”于法雨笑着说。

因缺资金、缺技术、缺理
念，于法雨以前养鸡以家庭散
养为主，打料、配料、喂料等全
是手工，费时费力，抗瘟疫能

力也弱，时赚时赔。
2010年，巨野县联社启动

了“百千万”富民工程和支持青
年创业计划，组织致富能手外
出学习，举办农业知识大讲堂。
通过这两个平台，于法雨学到
了先进的理念和技术，决心走
标准化、规模化养殖之路。

说干就干，当年他筹措资
金250万元，因信用好、有头脑，

顺利从信用社取得创业贷款
200万元，共计投资450万元，建
立法雨蛋鸡专业合作社。

经过于法雨的精心管理。
目前，法雨蛋鸡专业合作社拥
有鸡舍12个，育雏鸡苗大棚4

个，蛋鸡6万只，雏鸡1 . 7万只，
实现了自繁自殖，年利润300

万元，带动养殖户30户。
巨野联社 刘松

从东明县城出发沿着乡
间的柏油路驱车20分钟，便来
到武胜桥西瓜、甜瓜科普示范
基，是武胜桥村村民刘平良、
沈东海经过多方考察论证建
起来的，集生产、实验、示范、
培训、推广、服务、经营于一
体，现有西瓜、甜瓜种植大棚
26个，占地110亩。

谈起创业经历，今年37岁
的刘平良感触很深，“我是
2007年开始筹建大棚的，没啥
经验，手里又缺钱，看着别人
都致富了，我心里着急啊！听
说信用社能办理小额贷款，就
抱着试试的心态，找到武胜信
用社，没想到过了几天，信用
社真贷给我5万元农户小额信
用贷款。这才有我的今天。”

自2005年以来，全县大
棚产业种植在东明联社的

“贷”动下建立蔬菜、西瓜、甜
瓜等温式大棚，支持优质绿
色棚式产业面积达到10多万
亩，培育多个知名绿色品种，
增加了农户的收入，丰富了
全县人民的“菜篮子”。截至
目前，该联社共计投放西瓜、
甜瓜、蔬菜等绿色棚式设施
农业贷款8431万元，支持全
县239户农民建设温式大棚
821个，形成“一乡一品或数
乡一品，一园一特”。

近年来，东明联社扎根农
村、心系农民、立足农业，深情
描绘着“四个面向”的市场定
位，用实际行动为当地百姓开
启了农业贷款绿色通道，通过
大力支持合作社组织发展，提
高信贷优惠和服务便利，充分
了发挥资金和中介的作用，以
支农营销网络为杠杆，分别支

持天利和农资、三农农资等农
资公司、广大瓜农、天味坊、冷
冻行业等后续加工企业，联合
组建了多个绿色合作社，形成
了“农资公司+合作社+产品后
续加工”三位一体的新型专业
合作社模式，以此带动了15万

农户为绿色食品种植、加工、
销售、储存、运输提供服务，产
值达到5亿多元，实现了西瓜
生产的规模化、产业化，成为
当地农村经济的支柱产业和
农民收入的重要来源。

东明联社 王慧敏

2012年10月，一批名为
“绿精灵”的优质黄瓜投放曹
县市场，不久便被一扫而空，
迅速得到了老百姓的认可和
赞扬，销售量一路攀升，供不
应求，销售价格也随之水涨船
高，成为当地蔬菜反季节销售
的“神话”。

原来“绿精灵”产品是曹
县华康蔬果种植专业合作社
从上海引进的优质黄瓜品种。
他们不仅有绿精灵这样的名
牌产品，还有黑美丽西芹、西
红柿等相关的拳头产品，该专
业合作社是以反季节蔬菜为
优势，以绿色农业为导向，积
极引进新品种，科学育苗，机
械化操作，才在绿色食品市场

占领产量和品质高地。
曹县华康蔬果种植专业

合作社由孟凡华在曹县朱洪
庙杨堂成立于2010年12月12

日，通过流转土地，建成了22座
高标准大棚。曹县联社积极跟
进，通过积极深入调查研究，为
孟凡华积极申请了青年项目
创业资金20万元，扩大生产规
模，在此带动下已辐射周边。

目前，该合作社先后完成
先期投资100万元，修建排水
渠400米，地下灌溉管道1000

米，硬化道路380米，架设高压
线路300米，建成了占地面积
50余亩的现代标准化塑料大
棚40座。初期产品就收到了较
高的市场回应，为帮扶更多的

老百姓组建统一种植，统一销
售的专业合作社，农信社和团
县委印刷建设新农村和农村
合作社贷款流程的宣传资料
散发至农户家中，积极发动群
众种植蔬菜、种大棚，做大做
强蔬菜产业。

据介绍，曹县联社在支持
特色金融业务产品、农户小额
贷款的主要办理流程、申请贷
款的条件都予以一定的优惠
政策。农信社设立专门机构，
着重对YBC创业青年目前存
在的困难和问题等进行统计，
以便尽快解决。

2012年11月28日，孟凡华
代表曹县华康蔬果种植专业
合作社在菏泽创业大赛中的

成果展示获得了初创企业优
秀奖。

“我们预计建设占地面积
为100亩的50座大棚，每亩年
收入在一万元以上，加上露
地，一年的收益在30万左右，
为扩大生产和销售打下了良
好的基础，一定好好经营自己
的创业项目，不会辜负大家对
我们的热忱帮助。一个人富不
是富，大家富才是真的富，我
们会继续努力从农产品的生
产中找出路，致力于打造鲁西
南特色蔬菜基地，打造科技新
高地，带动周边村镇的农民兄
弟们都走在致富的路上。”孟
凡华如是说。

曹县联社 冯燕燕

巨野联社助青年圆“致富梦”

曹县联社助现代“高新蔬果”开辟新市场

东明联社小额贷款助西瓜种植规模化发展

走进郓城县亿万汽车配
件制造有限公司，车间的轰鸣
声不绝于耳，工人们有条不紊
的在各自的生产线上忙碌，公
司董事长刘成亮正在指挥几
个工人作业，一派欣欣向荣的
生产场景。该公司成立于2008

年，成立之初，面临资金短缺、
周转困难的问题，公司难以施
展开拳脚。

郓城县农村信用合作联
社得知企业情况后，多次对亿
万汽配公司进行实地考察、调
研，发现该公司前景广阔、管
理到位，如果资金到位，发展
潜力巨大，2009年向其发放
400万元规模扩大信贷资金。
得到郓城联社信贷支持的刘
成亮敢想敢干，带领员工不断
开拓创新，经过四年的创业，
现已发展成为占地60000平方

米，建筑面积40000平方米，员
工500人的大型汽车配件制造
销售企业，生产产品不但畅销
广东、福建、上海、天津、东北
等全国各省，更已打入海外市
场，产品远销日本、韩国及东

南亚地区。
为进一步推动县域经济

发展，扩大规模再提高，郓城
联社于2012年又为该企业授
信贷款800万元，用于帮助企
业进一步扩大生产规模。

谈到如今的发展状况，刘
成亮介绍说：“现在公司生产
的产品不仅种类齐全，能够充
分满足市场需求，更重要的是
提高了科技含量，产品竞争力
上去了。生产经营形势良好，
而且拥有完整、科学的质量管
理体系。公司的诚信、实力和
产品质量获得业界的认可。产
品供不应求，企业要按订单生
产排工期，部分产品甚至已经
超过很多国营大企业，在全国
乃至国外都有一席之地。“短
短几年，公司之所以发展的如
此之快，多亏了郓城联社贷款
便捷、放款及时，我们企业的
发展壮大离不开郓城联社的
一路扶持，郓城联社已经成为
亿万汽配做好的合作金融机
构！”刘成亮感慨到。

郓城联社 蔡莹

郓城联社助推小企业做大市场

创业人物：邱文军，牡丹
区沙土镇人，现年38岁，中专
文化。邱文军中专毕业后被
分配到牡丹区商业局一家下
属单位工作，1996年下岗。

创业项目：美家装饰公司
创业经历：下岗后，邱文

军一度灰心丧气，对生活失
去希望。但生性倔强的他没
有低头。为了挣钱，他四处
揽活干。1996年，邱文军在
牡丹区丹阳路成立了美家
装饰公司。由于他经营有
方，管理到位，货真价实，他
的装饰公司总是顾客盈门，
生意十分红火。

随着生意规模的扩大，
成本的增加导致经营资金
流通不畅，这让他苦恼起来。

此时正值菏泽市农村
信用社与共青团菏泽市委
联合发起信贷助推青年创
业小额贷款，扎实推动农村
青年创业，得到辖区内银行
业机构的积极响应。牡丹区
农村信用联社营业部也积
极响应号召，在得知邱文军
的苦恼后，随即上门开展深
入调查，鉴于该户无抵押物
但为人诚实、吃苦耐劳等可
贵品质，该社立即召开会议
对其进行小额贷款，授信2

万元，及时帮助他解决资金
短缺的问题。

邱文军在信用社的贷
款支持下，扩大了规模，增
添了设备。目前邱文军经营
的装饰公司拥有员工16人，
固定资产200万元，流动资
产70万元，还解决了60余农
民工就业问题。

创业感言：在自己最艰
难的时候，是信用社向自己
伸出了援助之手，没有信用
社的帮助，就没有自己的今
天的成功。——— 邱文军

牡丹区联社 姜连义
丁宗超
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创业者邱文军：

最艰难时，农信社帮忙渡难关

▲信用社共青团挂职干部参加青年创业座谈会。

▲信贷人员在刘平良的种植基地。

▲青年信用示范户刘顺在全市授牌仪式上发言。 ▲邱文军在承包的工地上与工人交流施工现状。

▲郓城联社信贷工作人员在亿万汽配调研工作。
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