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未婚年轻女性：

关注意外、医疗保险

未 结 婚 的 年 轻 女 性 ， 往

往 处 于 事 业 初 始 阶 段 ， 经 济

基 础 比 较 薄 弱 。 随 着 我 国 经

济 社 会 繁 荣 发 展 ， 医 保 、 农

村 合 作 医 疗 等 社 会 保 障 体 系

进 一 步 完 善 ， 很 多 人 觉 得 有

了 医 保 就 不 用 再 投 保 商 业 保

险及其附加险了。

对此，保险专家表示，医

保的全覆盖并不意味着医疗费

用的全报销，建议年轻未婚女

性首先配置意外、医疗保险，

以应对因意外事故的发生而造

成的人员伤害、医疗费用等。

根 据 2 0 1 2 年 度 理 赔 数

据 ， 在 医 疗 赔 付 案 件 中 ， 女

性 的 医 疗 赔 付 比 例 要 高 于 男

性 ， 占 比 为 5 1 . 5 7 % ， 并 且

5 2 . 4 8 % 的理赔金额在 2 0 0 0 元

以 下 。 而 根 据 卫 生 部 统 计 年

鉴 显 示 ， 2 0 0 9 年 出 院 病 人 人

均医疗费5 8 9 6 . 7元，日均医疗

费 5 6 2 . 9元。随着物价水平不

断 上 涨 ， 近 年 来 医 疗 费 用 正

在 不 断 增 加 ， 疾 病 和 意 外 成

为生命中应当计算的成本。

保险专家指出，意外险、

医疗险的产品种类多、覆盖范

围广，消费者在投保时，一定

要 看 清 楚 每 份 保 险 的 保 险 责

任，这样才能得到更加实在的

保障。年轻女性可根据自身收

入情况选择配置合理的意外和

医疗保障，一般来说，通常建

议将保额设定为自身年收入的

10-20倍。

结婚年轻女性：

补充寿险、构建保障

结 婚 后 ， 女 性 步 入 两 人

世 界 ， 需 要 兼 顾 事 业 与 家 庭

双 重 的 责 任 。 这 个 时 期 ， 两

人 世 界 尚 处 于 提 前 消 费 期 ，

往 往 在 供 房 供 车 等 方 面 存 在

较 大 的 经 济 压 力 。 这 个 时

期 ， 年 轻 已 婚 女 性 可 以 考 虑

购买一些定期或终身寿险。

王女士今年年初刚结婚，

除了社保外并未购买其他商业

保险。保险专家建议，类似王

女士这样的已婚年轻女性，保

费开支应与自身的经济条件相

适 应 ， 一 般 在 年 收 入 的 5 % -

1 5%之间为宜，保险金额则根

据到期需要使用金额与已有储

备和其他投资渠道获得金额之

间的缺口确定，可重点关注保

障型产品。

已婚中年女性：

防患大病、配置医疗

“ 一 般 来 说 ， 年 轻 时 应

该 主 要 考 虑 风 险 补 偿 型 的 保

险 产 品 ， 如 基 本 的 意 外 伤 害

保 险 、 健 康 保 险 。 其 中 ， 以

重 大 疾 病 保 障 最 为 重 要 。 ”

保 险 专 家 分 析 称 ， 一 方 面 ，

年 轻 时 购 买 保 险 费 率 较 低 ，

相 对 比 较 划 算 ； 另 一 方 面 ，

随 着 年 龄 增 长 ， 罹 患 重 疾 的

风 险 在 上 升 ， 提 早 拥 有 重 疾

保障才是真正的未雨绸缪。

全 国 肿 瘤 中 心 发 布 的

《2 0 1 2中国肿瘤登记年报》显

示：全国每年新发肿瘤病例估

计 约 为 3 1 2 万 例 ， 平 均 每 天

8 5 5 0人，全国每分钟就有 6人

被确诊为恶性肿瘤，其中每 7

到 8人中就有一人死于癌症。

由于生存环境的严峻，罹患重

大疾病的风险越来越高，因此

重疾保障还是早规划早受益。

在保险专家看来，大病保

险可以帮助投保人减轻医疗开

支负担，解决因病不能工作无

收入的经济困境。因此，保险

专家建议已婚生子的年轻女性

和中年女性应特别关注健康和

大病医疗保障，配置时需要充

分考虑自身收入和消费支出等

因素。

老年职业女性：

部署养老、关注稳健

随 着 中 国 慢 慢 进 入 “ 银

发 ” 时 代 ， 市 民 养 老 的 压 力

也 越 来 越 大 。 保 险 专 家 建 议

中 老 年 女 性 通 过 养 老 型 保 险

产 品 来 帮 助 实 现 家 庭 资 产 的

保 值 增 值 ， 为 幸 福 晚 年 提 前

做好养老规划。

进入老年阶段，从健康角

度而言，女性的身体状况可能

会不比从前，发生疾病和各种

意外的风险直线上升。不过，

虽 然 目 前 市 场 上 保 险 产 品 不

少，但专门针对老年人的却不

多见。即使有一些长期寿险险

种可以供老年女性选择，但是

这些产品投保年龄一般就到6 0

岁或6 5岁，而超过5 0岁投保，

不仅健康审查严格，保费太贵

也失去了保障的意义。因此，

投保宜早不宜迟。

考虑到老年职业女性大多

有社保、医保等保障，专家建

议可适当放弃重疾险、寿险等

产品，但子女为父母投保一份

意外险是必要的。不少保险公

司针对老年人群经常遇见的一

些特定意外事件，比如骨折、

摔伤等推出了一些缴费低、保

障高的保险产品。对于7 0岁以

下 (有些产品年龄推迟至 7 5岁 )

的老年母亲，子女们可特别购

买一些包含骨折保障的意外伤

害险种。

给妈妈挑一份保险保障

不同时期投保侧重点各不同
5月12日，母亲节！一束康乃馨道出了儿女心中的感恩，一份小礼物寄托着儿女最美的祝福，而一份保单，是的，一份保单，，

也许才是儿女最贴心的“回报”。由于女性的平均寿命普遍比男性长，她们更需要关注自己的周全保障。不同阶段的女女性应根据

年龄、经济、家庭、健康等情况合理选购保险，构筑安全生活的保险防线。

最近，电话车险因价
格而迅速走红，但许多车
主似乎并不了解电话车险
到底是怎么回事——— 自己
上门店领取保单可以吗？
为什么给我打电话的不是
本地号码？我投保了电话
车险，是不是理赔上就可
以撒手不管呢？这些疑问
困扰着很多想找个便宜车
险的车主。

解决疑问一：电话车
险是否需要车主上门取
单？

近日，很多车主在享
受电销低价优惠的同时，
却放弃了电销的另一便捷
服务：送单上门，反而纷
纷登门拜访电销门店，领
取保单。记者获悉，平安
电话车险，全国多家分公

司的电销门店出现客户上
门取单、挤破头的现象。

由于车主早已习惯了
见到人才放心这种形式，
总觉得到门店办理心里踏
实。因此很多人宁可专门
跑一趟门店，也不敢吃螃
蟹。目前，为了方便客户
识别电销公司的配送人
员，平安电销已着手统一
全国的快递人员服装及标
识。客户若是对配送人员
有怀疑，均可致电平安客
服专线9 5 5 1 2，通过保单
上的投保帐号，联络到当
初受理业务的平安电销坐
席人员，进一步查询投保
险等保单中的详细信息。

解决疑问二：电话车
险是异地投保吗？

“我是济宁的车主，

为什么投保电话打过去是
上海的人员帮我办理呢？
一个电话搞成了在上海投
保，那理赔的时候不会也
要把手续和资料送到上海
去？那岂不是很麻烦？”
王先生的疑问让我们看
到：电话车险虽然价格便
宜，但很多车主对电话车
险销售模式还不是很了
解，也存在不少顾虑。

这其实是车主将异地
投保形式与电销的集中销
售概念相混淆了。因为电
话车险必须集中运营，所
以保险公司使用的呼出电
话号码，均带有运营中心
所在地区号。如平安电话
车险由设在上海的电话销
售中心，统一在上海进行
业务联系，销售中心负责

和客户进行前期的询价，
报价，确认出单等流程，
投保后的服务和理赔会由
当地分公司负责。

疑问三：面对车险理
赔，车主能撒手不管吗？

最近，车主小李由于
上一年的不良理赔记录，
续保时各家公司给的保费
均去年高出很多。但通过
相关部门网站查询，却发
现有的出险记录根本就没
有发生过，且理赔金额和
日期也是编造出来的。

这主要因为车主为了
‘省事’把车辆交给维修
厂时，在车主不知情的情
况下，这辆车子被人利用
反复骗保。因为修理小刮
擦赚不了多少钱，一些车
辆维修厂便会人为得再去

制造一次较大现场，然后

再向保险公司理赔。但有

些车主不知道这方面的猫

腻，以为维修厂是靠人际

关系就能搞定，所以也就

放心把车子交给了对方。

这会导致爱车加重受损不

说，投保车主在下一个年

度续保时，还得为此多买

单。其实，有些理赔关键

环节，还是需要车主亲自

去把关的。就像遇到车险

事故，车主先经保险公司

定损后，自行出钱维修车

辆。这样就可以杜绝车辆

维修机构利用车主小画反

复骗保，从而导致车主在

次年续保时遭遇保险公司

拒保或车险费率高额增长

的尴尬。

电话车险知多少 回答车主“三大疑问” 2013年济宁房地产博览会将于5
月24日至26日在济宁市体育馆举行，
这是由市住建委主办的我市每年一
度的房地产业届的盛会，目的是搭建
起我市房地产企业与广大购房消费
者之间的信息交流平台，通过集中举
办房产项目展示“大集”，及时披露房
产政策和市场信息，便于市民群众全
面掌握市场行情，更加理性地选房购
房。同时，展会也是推进建筑节能和
住宅产业现代化的有效载体，我们欣
喜地看到，届时将有城区20多个楼盘
亮相此次展会，会有更多的采用节能
环保材料和先进成套技术的新型住
宅亮相本次展会，受到广大市民的关
注和欢迎。此次展会也是集中展示我
市房地产企业文化和项目形象的最
佳舞台。目前，活动的各项筹备工作
正在顺利进行。

此次活动的举办也必将有力的
推进我市住宅产业现代化进程及房
地产开发项目的销售，促进济宁住
宅与房地产业持续、快速、健康发
展。（冯宝林）

2013年济宁房地产博览会
即将盛大开幕

本刊 综合


	H07-PDF 版面

