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车市入淡季 买车更划算
部分经销商放价到最低
文/片 本报记者 李玉涛
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本报5月1 5日讯 (记者 李
玉涛 ) 《机动车强制报废标准
规定》已于5月1日起实施，新规
取消了对私家车“最高15年”的
报废年限，增加了“行驶里程60

万公里引导报废”的内容。业内
人士表示，新规将直接刺激二

手车市场的活跃，同时，中高档
汽车也将迎来销售良机。

“取消私家车报废年限，会
让 车 主 平 时 更 加 爱 护 自 己 的
车，而不用再顾虑必须在限期
内把车用尽用好。”北京现代山
东路顺新店市场部王经理说，

欧美一些国家早就实行这一政
策，取消私家车报废年限。“他
们真的是视爱车如生命，新规
可 能 改 变 我 们 传 统 的 用 车 观
念。”他说。

市区一家汽车4S店的销售
部经理表示，新规除了会直接

刺激二手车市场活跃以外，对
于中高档汽车来说也是一大利
好。

“大部分的潜在客户都认
可中高档汽车的品牌、质量和
售后，新规取消报废年限后，车
主 可 以 充 分 利 用 车 的 使 用 价

值，一些客户在买车的时候可
能就会综合考虑，最终购买质
量更好，使用年限更高的中高
档车。”该经理说。

他分析说，新规对汽车销
售行业是一个利好，但对普通
车型不会带来太明显的影响。

《机动车强制报废标准规定》刺激新车销售

中高档汽车或迎销售良机

传统淡季到来

预计持续至 7 月
“这段时间真是淡啊，一天

来不了几拨看车的。”1 5日上
午，奎山汽车城一家4S店的销
售顾问说。记者走访日照众多
汽车4S店发现，这种现象并非
个例。

一家4S店的市场部经理说，
“对于汽车经销商而言，6、7月份
是最难熬的，是传统的淡季，但

今年淡季提前到来了，从‘五
一’之后就明显感觉到了。”

据介绍，4月份，因齐鲁晚
报连续举办了多次车展，众多
经销商都还取得了不错的成
绩，整体销量稳中有升。“五一
期间，市场还很好，可能是提前
透支了现在的客户。”该经理说。

“今年的市场行情整体比去
年要淡，别人过夏，我们过冬，呵
呵。”该经理有些无奈地说道，这
种势头起码要持续到7月份。

一位业内人士说，从目前的

情况来看，近三个月，部分经销
商都得靠售后支撑。

新三包将施行

淡季买车正当时
业内人士分析今年淡季提

前到来或许受即将于10月1日实

施的新汽车三包政策影响。
“很多打算买车的人现在持

观望态度，可能是因为三包政策
将要实施，一些人考虑新规能为
消费者带来什么。”市区一家汽
车4S店的销售部经理说。

也有业内人士表示，过于频
繁的促销政策已经让消费者麻

木。“其实一些经销商现在把价
格基本放到最低了。”该业内人
士表示，“淡季购车其实是比较
划算的。”

记者从北京现代山东路顺
新店了解到，展厅目前的客流量
比往常有大幅降低。为了完成厂
家制定的销售任务，公司对各个
车型都推出了大幅优惠。其中，
悦动最低卖85000元，2013款的第
八代索纳塔除了最低配车型，其
余车型最高优惠3万元。

“瑞纳直降7000元，以前最
高是优惠5000元。”该店张经理
说，除了价格上进行优惠外，售
后也推出延保服务，除了第八代
索纳塔和新胜达，其余车型质保
均从2年6万公里延长至5年10万
公里。

15日下午，市区一家4S店内，客户在选车。

入夏以后，车市进入传统的销售淡季，6、7 月份
是车商最难熬的两个月。为了完成厂家制定的销售
任务，众多车商都大幅放价。业内人士称，目前众多
车型价格都放到了最低价。
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