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格险中求安
格保险咨询台

四种“养老险”看好了再买
各有优劣，适用于不同人群
本报记者 赵兴超

异地出车险让人烦心，总
想快点解决不耽误行程。不过，
与其私了埋下隐患，还是按照
正确的报案、理赔流程进行更
为妥当。

“五一”小长假，李先生带
着家人从上海出发自驾前往浙
江游玩，不想在山路上与另一
辆汽车发生了碰撞，好在对方
主动承认是自己的责任，并愿
意给与李先生一定赔偿，这让
事情的解决看似并不困难。

“我那时候想理赔也挺麻
烦的，就同意1000元私了。”没
想到在回上海送修车辆后，李
先生被告知车辆不仅有外伤，
还出现了内伤，整个维修费用
需要4000元。保险公司不予理
赔，原因是李先生已经将车辆
进行维修，并且无法拿到事发
当地事故责任的证据。一次事
故白白损失3000元。

异地出险

哪些情况易被拒赔

其实，李先生遇到的是异
地车险中最为常见的问题，车
主因为怕麻烦、担心人生地不
熟等原因会像李先生这样选择
私了，但一旦采用了这一处理
方式，保险公司将会很难判定

事故的责任，由此拒绝赔付。
其他一些情况也可能难

以获得保险公司的赔付。例
如，在出险后车辆再次行驶，
从而引发更为严重的损坏。有
关保险条款指出，当汽车发生
事故后，驾驶员未经必要的修
理就继续使用汽车，致使汽车
损失扩大部分保险公司是不
予理赔的。

正确流程

有助顺利理赔

保险公司车险理赔专家建
议，当车主在异地发生交通事
故时，无论责任在哪一方，都该
第一时间用相机或手机把事故
现场、双方车辆或人员的受损、
受伤情况拍照留证。照片最好
多拍几张，近景、远景、局部、全
局，还有马路上留下的刹车印、
道路标示等。同时通知当地交
警，并向保险公司电话报案。这
一系列的反应可能只在事发后
5～10分钟内进行，但却对最终
理赔结果起到了决定性作用。

特别提醒的是，双方如果
均同意私了，也最好能留下对
方的联系方式，以免后续需要
对方协助时联系不上。

(理财周刊)

货比三家 选择性价比高的
产品

现如今，保险公司逐渐增多，
而且同样的投资型保险，很多家保
险公司都会有，但由于保险公司的
经营规模、实力大小、投资运作风
格等不同，产品也会有所不同。因
此，在购买投资型保险产品时，投
保人如果只认定一家保险公司，可
能就会出现多缴保费的情况，而且
在收益和保障上得到的可能也不
是最大最好。

为此，投保人在购买投资型保
险时，必须懂得货比三家，多到几
家保险公司了解了解，最终选择到
性价比较高的产品。

投保费用要与缴费能力相匹
配

每个人、每个家庭的经济情况
有所不同，但不管经济条件好坏，
对于自己购买投资型保险在家庭
收入中的比例必须要进行严格的
控制，这是非常重要的。不管是哪
类家庭，购买投资型保险都不能过
量，一般应该控制在家庭全部收入
15%的范围之内，这也是理财专家
经过合理计算，最终认定的。

需要提醒的是，对于保险的合

同，基本上都是民事要约式合同，
如果保险购买人一旦出现因产品
不合适而中途解约，也就是想要退
保的情况，保险公司会根据保险公
司的约定，扣除保单管理费等费
用，如此一来，投保人就会承担本
金损失的风险。因此，投保人所缴
的费用，一定要与自己的缴费能力
相匹配，不要超过自己的经济能力
范围购买。

认真区分预期收益及风险
保险公司的投资型保险产品

主要有三大类，即分红险、万能险、
投连险，它们的投资收益逐次递
增，但投资风险也在依次上升。对
于分红险和万能险而言，收益相对
稳定，一般都会有保底“收益”，不
存在本金受损的情况，而投连险则
不同，风险较高，但若投资运行较
好，收益也会非常可观。

所以，基于这三大类投资型保
险，在投资收益和投资风险上的不
同，就需要保险购买者在购买投资
保险时，必须认真对待，区分这三
类保险的预期收益和存在风险的
大小，再去选择投资型保险，看看
究竟哪类投资型保险更适合自己。
如果是保守一些，对收益要求不是

过高的投保人，最好选择分红险、
万能险。而如果风险承受能力强，
想获得更大收益的，则可以选择投
连险。

长线投资 更适用于投资型
保险

一般来说，投资型保险更加适
用于进行长线投资，不太适合短期
投资。对于投资型保险，投保人在
购买这些保险后，在短期内是不会

“保本”的，比如说，某保险公司的
分红保险，在2年内如果保险购买
人需要用钱而要退保，保险公司对
投保人所要购买的分红保险1万元
会扣除掉600元的费用。而如果以
万能险为例，它的收益计算基数是
保单的账户价值，即保险购买人所
缴的保费，在扣除初始费、账户管
理费等一系列费用之后剩余的资
金。而扣除的这部分费用也相对较
多，这样实际进入投资账户的资金
就会较少。如果在短期内投保人想
要获得较好的收益，相对也就比较
困难了。

可见，投资型保险更加适用于
长线投资。因此对于投保人来说，
如果没有富裕资金，最好不要选择
购买投资型保险。 (中国保险报)

投资型保险要
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最近，全国社

保基金理事会相关

负责人关于延迟退
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养老范围宽泛保险做足保障

关于养老的问题，一直是困扰
普通市民的难题。有人计算，按照
现在的社会发展水平及速度，30年
后想舒服养老，需要250万元。仅靠
社保和退休金来安享晚年，可能很
难实现。

针对这个问题，记者采访了泰
城多家寿险保险公司，以商业养老
险作为社保和退休金的补充，可以
在一定程度上解决这一问题。泰城
一家保险公司经理刘先生说，养老
是一个比较宽泛的问题，包括了人
到老年后面临的多个问题，从各种
意外风险、医疗费用、生活费用到
其他多种开支，都是养老需要考虑
的问题。在做养老规划时，就不得
不兼顾意外、疾病等情况。普遍的
社保和医保，不能完全满足这些需
求，适当的商业养老险，就应运而
生。

记者从寿险专业人士处得知，
老年人因
为身体老
化的特殊
性 ，罹 患
疾病和出

现意外的概率更大，子女们也大多
会考虑补充商业保险。但是，还是
因为老年人年龄较大问题，一些具
体保险项目都有年龄的门槛，55岁、
60岁和65岁，分别制约了一些保险
的投保。考虑到这一点，提前投保

就是必须做到的。而不少人投
保意识较差，不等到年龄大
了想不到，最终导致投保失
败或得不偿失。

泰城某寿险公司一款针
对老年人的意外险，就要求
投保年龄低于69周岁。55岁以

下的投保人，可以顺利投保。超
过55周岁，就会要求投保人到指定
的医疗机构接受多项体检，有一两
项体检指标不达标，投保要求就
有可能遭拒绝。一些养老保险，
虽然放宽年龄，但是投保费
率较高，实际算下来不合
算。

做好四步商业险补充

商业保险补充养老，虽然不能
面面俱到，但可以照顾到大多数情
况。如何在五花八门的商业险面
前，选对适合自己的保险，就需要
做到以下四步。

泰城一家保险公司的保险顾
问周女士建议，第一步要做好的，
就是确定保额。确定保额时，要考
虑到未来所需要的养老金的总额
度。虽然理论上来说越多越好，但
是日常生活开支、子女教育等都需
要占用收入的大部分，不可能全部
投入。未来所需养老金总额，和当
下生活支出、距离退休的年限、人
均寿命、通货膨胀率等综合相关。
按照按照国际通行惯例，商业养老
保险提供的养老额度，大概占全部
养老保障需求的25%—40%。在有社
保的基础上，购买15万到25万元的
商业养老保险比较适中。

确定了保险额度，下一步就要
考虑适合自身实际的保险产品。如
今，市场上的保险产品琳琅满目，
一进保险公司，市民只要说出需要
大致的保险类型，推销员就会拿出
十几种保险供市民挑选。没有专业
知识，市民往往看得头晕脑胀不得
要领，最后胡乱买了。市民首先需
要了解的，就是市场上的养老保险
分为传统型、分红型、投连型和万
能型等四类产品。

在千挑万选之后，还要确定合理
的缴费期限。目前，商业养老保险有
多种缴费方式，除一次性缴费外，还
有3年、5年、10年、20年等多种期缴方
式。市民根据自己的经济能力，可以
分段选择，提交缴满就能更早获益。

最后要做的，是确定养老金的
领取方式。商业保险养老金的领取
方式分为两种，趸领(一次性领取)

与期领。趸领是到了合同约定的年
限时，保险公司一次性支付到期
的所有保险金给投保人。期
领是按月或者按年领
取，如果只是为
了 补 充

日常开支，可以按月领取。如果有
特殊需要，可以按年领取。趸领则
适合有大笔用项或者退休后做生
意的市民。

四种养老险多比较再下手

在购买商业养老保险过程中，
对普通市民来说，最难做出选择的
就是哪种养老保险类型适合自己。
分清各类养老险类型的优劣，才能
对号入座。

记者从泰城多家寿险公司了
解到，目前市场上可以作为养老
金积累的险种大致分为四类：传
统型养老险、分红型养老险、投资
连结保险和万能型寿险。最为畅
销的，是分红型养老险，不少市民
从中年就开始购买。四种保险有
不同的特点。

传统型养老险，依照预定利率
确定，回报率一般在2 . 0%至2 . 4%。从
养老金何时领取、每次多少，在投
保时就已明确。优势：回报固定。在
出现零利率或者负利率的情况
下，也不会影响养老金的回报
利率。劣势：难抵通胀。如果通
胀率比较高，存在贬值的风险。
这类保险适合保守、年龄较大
的投保人。

分红型养老险，
通 常 有 保 底 的 预 定 利
率，略低于传统型，除固定
收益，每年有不确定的分红。优
势：收益与保险公司经营业绩挂
钩，理论上可以部分回避通货膨
胀对养老金的威胁。劣势：分红
多少不确定，保险公司业
绩 下 滑 ，直 接 影 响 收
益。适合人群：较
保 守 理 财 人
士。

万能型寿险，在扣除部分初始费用
和保障成本后，保费进入个人投资账
户，有保证最低收益，有不确定的“额
外收益”。优势：下有保底利率，上不
封顶。按月结算，复利增长，可有效抵
御银行利率波动和通货膨胀的影响，
可以灵活应对收入和理财目标的变
化。劣势：自制能力不强的市民，难以
管控开支。适合人群：理性、坚持长期
投资的人群。

投资连结保险，是一种长期投
资，设有不同风险类型的账户，与
不同投资品种的收益挂钩。不设保
底收益，保险公司只是收取账户管
理费，盈亏由市民自负。优势：以投
资为主，兼顾保障。劣势：是保险产
品中投资风险最高的。适合人群：
有冒险能力与胆识的投资者。
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