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农行“传世之宝”热销港城
烟台农行

为小微企业成长保驾护航
□专刊记者 李媛媛
□通讯员 杨新刚 王树建

近年来，随着宏观经济结
构调整和发展方式转变的不
断深入，小微企业的发展日益
成为我国转变经济增长方式
的关键。烟台农行以“服务区
域经济，履行社会责任”为己
任，不断创新服务理念和服务
方式，多措并举大力支持小微
企业发展，量体裁衣着力解决
小微企业融资难得问题。截至
目前，该行小微企业贷款余额
突破10亿元。

优化资源配置

明确重点支持目标

根据区域经济发展和客
户资源的实际状况，烟台农
行突破信贷投放注重大项
目、大企业的传统思维定式，
不断优化信贷资源配置，进
一步加大了对小微企业发展
的主动支持力度。在小微企
业信贷业务定位上，重点支
持分布在大企业上下游的配
套型小微企业；地区产业集
群绩效居前的优势小微企
业；市场定位明确，专业化经
营的特色型小微企业；业务
关系稳定，业绩优良的出口

导向型小微企业；品牌优势
突出，现金流充沛的服务型
小微企业；拥有核心技术，市
场前景明朗的小微企业。

倾斜优惠政策

降低小微企业融资成本

为进一步加大对处于成
长期的小微企业支持力度，烟
台农行对融资困难的、单户授
信500万元以下的小微企业，
在贷款利率上给予倾斜和优
惠，在收费项目上能减则减。
针对小微企业融资“短、频、
快”的特点，该行全面推行小
微企业信贷业务“一站式”审
批模式，有效解决小微企业快
速用款的需求。

简化业务流程

提高服务效率

为不断提高小微企业信
贷业务运作效率，烟台农行
按照低平台、短流程、高效率
的原则，在信贷准入、运作流
程、审批授权、产品功能等方
面，加大对小微企业业务发
展的组织与推动力度，对小
企业信贷业务流程进行调整
和优化，明确小企业信贷业
务实行“一次调查、一次审
查、一次审批”。

避免账号资金睡觉

理财可开通短信到期提醒

推销理财产品时，商业银
行的客户经理可谓贴心，但当
产品到期时，投资者却难以享
受贴心的告知服务。据报道，
杭州一储户钱先生投诉银行
未尽告知义务，害得其8万元
资金在银行活期账户“睡了”3

个月。
对此，银行方面的说法

是，客户理财资金达到30万元
才可以享受一对一服务，小额
购买者能通过银行网站和营
业网点张贴的公告获知信息，
这已在合同契约中写明。据了
解，目前很多银行对普通客户
都没有理财产品到期主动提
醒业务。

一位银行理财经理表示，
现在购买理财产品的客户越来
越多，银行一般只规定对贵宾

理财客户的产品到期进行电话
或短信提醒，对于理财本金5

万—20万元的普通客户，理财
经理有时候真的是无暇顾及。
而对于那些通过网银、手机银
行购买理财产品的客户来说，
由于不涉及具体的银行网点营
销人员，因此产品到期时，更不
会有客户经理主动告知。

银行人士建议投资者，如
果想准确知道账户资金情况，
可以开通银行的短信通知业
务，这样若有资金到账，银行
系统就会自动给客户发送短
信，也能避免客户工作忙碌忘
记产品到期日的情况，可以最
大效率利用资金。但需要提醒
投资者，在购买理财产品的时
候应当看清合同，明确条款。

京华时报

投资黄金客户增加

客户可提前预定

“很多‘传世之宝’新产品刚一
推出就出现供不应求。”刘先生说：

“如今年端午期间推出的银粽子产
品，还未上市就被很多客户预订，
预计销售前景较好。”

据悉，“传世之宝”实物贵金属
是农业银行精心打造、悉心培育的
银行“品牌金”，主要包括黄金产品
和白银产品。“传世之宝”四个字是
当代美术大师2008年北京奥运福
娃设计者韩美林手书，其独特的制
作工艺，优美的外观设计，免去了
客户挑选鉴定之忧，成为市民收
藏、馈赠的首选佳品。

“传世之宝”规格多

投资收藏皆相宜

“传世之宝”实物贵金属包括
黄金和白银两大系列。黄金系列有
普通金条、生肖金条、纪念金条、金
钱、金钥匙、金元宝六类产品。金条

有20克、60克、50克、100克、200克、
500克和1000克六种规格；金钱有3

克、10克两种规格；金钥匙有8克、15

克两种规格；金元宝有200克、500

克、1000克三种规格。白银系列有普
通银条、生肖银条、银月饼、银元宝
四类，有50、60、100、200、500、1000等
多种不同规格。“传世之宝”产品规
格多样，价格从几百元到30多万元
不等，普通老百姓买得起，腰缠万
贯的富豪也有合适的产品，能满足
市民投资、收藏、馈赠等各种需求，
客户随便到任一农行网点就能选
到称心如意的贵金属产品。

黄金投资不盲目

“传世之宝”购回服务受青睐

除了投资、收藏、馈赠的客户，
到农行购买黄金的还有一批另类人
群。“我来买农行的‘传世之宝’普通
金条，外观不是特别看重，想拿着到
首饰店加工一套黄金首饰。”李先生
就是其中的一位。农行“传世之宝”

是纯度99 . 99的万足金，价格便宜，加
上每克30元首饰加工费，还不到340

元，但从商场买的首饰，仅是千足
金，价格都在370元以上。

说起选择“传世之宝”的原因，
正在购买“传世之宝”金条的孙女
士自有心得：“从大商场、别的银行
其实都能买金条，但我只选择农
行，原因很简单，传世之宝金条提
供购回服务，价格与市场价差别不
大。”

据了解，购回“传世之宝”黄金
产品时，客户只需提供原始交易凭
证、包装完好的“传世之宝”产品及
配套证书，即可在农行贵金属销售
网点办理购回交易，不需复杂的鉴
定手续，且资金实时到账。

钱景B32 2013年5月22日 星期三

编辑：李媛媛 美编/组版：武春虎今日烟台

格金融资讯
近期国际金价连续暴

跌，国内黄金价格也由原
来的420元/克下跌至280元/
克左右。金价的大幅下跌，
激发了国人购买黄金的热
情，自国际金价暴跌开始，
内地及港澳地区不断掀起
实物黄金买卖高潮，部分
商场黄金产品一度断货，
而银行网点也大面积出现
排队购金的现象。

E彩纷呈有好礼 如意金条等您拿

中国工商银行烟台分行为答
谢广大电子银行客户的支持和厚
爱，隆重推出“E彩纷呈有好礼，如
意金条等您拿！”大型电子银行交
易抽奖活动，时间为2013年3月至
2013年12月，凡登录工行个人网

银、手机银行，并做指定交易的客
户均有机会参与实时抽奖和集中
抽奖活动，赢取话费和黄金大奖。

实时抽奖活动是指客户做完
交易即可获得奖品，根据客户类型
和不同交易，分为6种实时抽奖模
式，分别为黄金激活码抽奖、网银
交易抽奖、手机银行交易抽奖、老
客户登录抽奖、新客户登录抽奖、
节日抽奖，符合条件的客户登录或
交易成功后，网银或手机会显示

“参加抽奖”按钮，点击即可当场抽
奖，当场回显中奖信息，奖品为30

元、50元手机话费，工行于15日内
为您的手机充值，中奖信息可通过

网银、手机银行查询。
集中抽奖是指客户做完交易

后同步参加黄金激活码的抽奖，集
够三个激活码即可参加如意金条
大奖的抽奖。奖品为工银如意金
条，一等奖为20克金条2名，二等奖
为10克金条6名，如意金条集中抽
奖每半年举办一次，初步定于2013

年7月和2013年12月，获得抽奖资
格的名单及中奖信息由工行通过
95588短信发送给客户手机。

本次活动奖品丰厚，机会难得，

让我们摆脱网点柜面的束缚，拿起

手机，打开电脑，践行低碳环保的理

念，轻松得话费，快乐拿金条！

流水送贷款

在享用POS机便利服务的同
时，常听到很小微企业主的抱怨
声：“现在市场行情好，想多进点
货，可资金周转不开，赚钱机会
只能眼睁睁地错过了！”

为解决小微企业缺乏经营
资金的问题，光大银行针对已经
安装POS机的客户，量身打造了
独具特色的“POS信用贷款”，能
够为这部分客户提供便捷、高效

的贷款服务。
只凭POS交易流水，无需抵

押，即可贷款，这是“POS信用贷
款”最大的好处。“PO S信用快
贷”可提供最高 5 0万元的贷款
金额，最大限度地满足小微企业
的资金需求。最长2年的贷款期
限也便于小微企业正常开展经
营活动，不至于短期内还款压力
过大。

结算全免费

结算费用是小微企业生产
经营的一项重要支出，为此光
大银行对所有POS商户推出了

“阳光助业卡”，这是一张结算
费用全免费的借记卡。为小微
企业主最大程度的减少成本支
出。

除此之外，光大银行即日起
至2013年8月31日，可以根据客户
交易情况及贡献度，对POS收单
商户手续费灵活设置，大大减少
商户的手续费支出。

理财收益高

光大银行针对小微企业主
流 动 资 金 高 的 特 点 ，推 出“ 活
期宝”理财产品，一次签约，终
生收益，活期存款享受定期收
益 ，只 要 您 账 户 余 额 大 于 5 万
元，即可享受 6倍的活期收益，
在 经 营 之 余 可 以 坐 享 财 富 增
值。同时多款不同期限理财滚
动发行。

服务热线：6666999

伴随着社会信
息化进程的不断推
进，金融信息化、电
子支付的逐渐深入，
POS收单业务已经成
为商家日常经营、市
场竞争必不可少的
工具。光大银行POS
业务有哪些优势呢？

流水送贷款 结算全免费 理财收益高
——— 光大银行推出POS一站式服务
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