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厂家直补鼓励汽车以旧换新
业内人士预计二手车市场未来潜力大
文/片 本报记者 李玉涛
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旧车置换客户增多

厂家补贴鼓励消费
“我现在有辆车，开了 5年

了，最近一直想换辆车，朋友跟
我说可以贴点钱置换新的，今天
正好没事过来看看。”22日上午9

点半，正在日照泰华福特4S店看
车的牟先生说。

据了解，日照泰华福特4S店
从去年开始做二手车业务。该店
主管二手车业务的陈经理说，年
后长安福特接连推出三款新车，
使其新车销量大幅上扬，而二手
车置换新车的客户也在增加。

“上个月有六七个是二手车
置换的客户，今年每个月基本都
维持在这一数字，或者更多。”陈
经理说，二手车置换型的客户占
到所有客户的8%甚至更多。“今
年一个季度的客户量赶上去年
一年的了。”他说。

北京现代山东路顺新店从
2011年开始经营“现代首选二手
车”。该店市场部王经理说，最近

厂家就新胜达推出了“三零”优
惠政策，即旧车置换分期分款的
客户可享受“零首付、零利率、零
手续费”的优惠。不少老车主打
电话或到店咨询。

据介绍，多数汽车品牌厂家
对二手车置换都有补贴，鼓励消
费者以旧换新。“根据旧车的车
况，置换致胜的，最高可获得厂
家5000元补贴。”日照泰华福特4S

店的陈经理说。

买二手车到4S店

渐成消费者共识
5月1日，《机动车强制报废标

准规定》正式实施，新规取消了
对私家车“最高15年”的报废年
限，增加了“行驶里程60万公里引
导报废”的内容。业内人士认为，
这一政策将直接刺激二手车市
场走俏。

“这几年想买二手车的客户
逐渐喜欢到4S店买了。”北京现
代山东路顺新店的王经理说，近
两年他明显感觉到了这一变化。

“事故车还能看出来，涉水
车从外观上一点也看不出来。”
他说，因4S店有着专业的车辆评
估和检修，以及质保服务，让不
少刚拿到驾照的新手选择到4S

店购买二手车。
据介绍，凡是在新领驾照3

个月内到该店购买二手车的客
户，均可获赠价值365元的会员卡
一张、300元工时费和2次免费保
养。“凡是取得北京现代认证的
二手车，均享有5年10万公里动力
总成保修服务。”王经理说。

“我们收购来的二手车一般
是先拉到车间进行检测，如果没

有大事故、无进水等情况才决定
收购，然后再进行大修，卖的时
候会告诉客户哪地方修过。”王
经理说。

据了解，长安福特旗下车型
获得认证的二手车也享有1年两
万公里的质保。

即将迎来换车周期

二手车市场潜力大
对于二手车市场的未来，业

内人士多持乐观态度，虽然目前
市场份额尚不算太大。

“成熟的市场环境下，人们

一般是五六年就要换车，中国人
的消费观念还没有达到这一步，
但终归有一些消费超前的客户，
中国车市也就是从2009年前后火
起来的，马上就会迎来换车周
期，二手车市场的空间还很大。”
王经理说。

陈经理也认为二手车市场
将大有可为。“现在新车更新换
代很频繁，车型也是越来越多，
不少刚开一两年的车就转手卖，
二手车市场藏着不少好车。”他
说，店里收购的二手车一般在一
周到十天的时间就能卖出去。

市区一家4S店推出二手车销售业务。

随着人们生活水平的提高，不少有车一族都开
始酝酿换车计划，二手车置换已经成为很多人的选
择。而随着私家车取消最高15年报废年限，二手车
市场直接受益。

近几年，不少4S店都开始着手经营二手车业
务，因其评估检测专业，售后有保障，买二手车到4S
店逐渐成为共识。
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