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早在2010年本报筹备“看
房团”活动时，“雪痕”就是第
一个申请加入QQ群的网友。
他是一名从农村考出来的“85

后”，2 0 0 9年大学毕业后考入
城区一家事业单位，从一上班
就开始四处看房，当时看中的
巨菱枫景园是 4 4 0 0元 /平方
米，奥林匹克花园是3 9 0 0元/

平方米。
“我当时很关注国家调控

政策的，总觉得房价会降下来，
结果观望了一年又一年，房价
越来越高。后来我看好的那两
个楼盘都涨了好几千，我实在
是坐不住了，去年咬咬牙，在泰
城东部一小区买了套78 . 75平
方米的两居室。总价48万元，用

的公积金贷款，首付家里父母
给出了20万，我自己这几年的
积蓄才两万多，现在想想真后
悔，这48万在两年前都能在奥
林匹克花园买个120平方米的
房子了。”这套房平均每平方米
5800元，“雪痕”每月要还1400多
元的月供，相当于他月工资的
三分之二，他还没结婚，手头比

较拮据。
其实“雪痕”不知道的是，

他现在购买的这套房2010年开
盘的时候，活动特价为3600元/

平方米。记者身边也有许多和
“雪痕”一样想法的朋友，当初
咬咬牙买了房子的都在得意，
一直观望的现在几乎都在后
悔。

最近一周，

记者走访了泰

城多个房地产

公司，感受最深

的既不是热闹

的销售情况，也

不是逐渐抬头

的房价，而是购

房者的心理。网

友“雪痕”如此

感叹：“可不能

再等了，手头还

是那些钱，2009

年买个120平米

三居能一次性

付款，现在只能

买个8 0多平米

的两居，这才几

年啊……”

“我们在东边跑了好几个
售楼处了，感觉都差不多，一样
的高层，差不多的绿化，差不多
的价格，我们又分辨不出质量
好坏，就看哪个离单位更近，出
门更方便吧。”20日，一对来看
房的小夫妻顶着烈日来到安
居·金域缇香临时接待处，尽管
项目连售楼处都还没建，已经

有900多组购房者来咨询过了。
在宝龙城市广场往东不远

的恒基·都市森林项目工地外，
记者见到了一个只有数平方米
简易板房搭建的项目咨询处，
就这个只能容纳两张办公桌的
小屋，也接待了大量咨询者。

“无论是刚需还是改善型
购房者，只要是打算买房子的，

基本上都不拖沓了，从第一次
来看房到下定，有的连一天都
不需要等，我们的置业顾问都
觉得惊讶。”安居房产销售负责
人张雪说。

而大安建业的副总经理朱
文连说得更干脆：“现在的泰城
楼市的观望氛围已经烟消云
散，整个楼市只有一类极少数

的人在观望，但他们想买的是
别墅。”他说，数百万一套的别
墅对于许多富人而言也并非必
需品，而这类人群往往都有几
套甚至十几套房产，房产税悬
而未决，又传出可能会对个人
出租房屋征收“房屋租赁税”，
层出不穷的税收和调控，反复
动摇着他们购买别墅的决心。

在采访中，记者发现在一
些高端改善型住房项目中，有
许多业主的身份证显示是“90

后”。年龄最大的“90后”今年
2 3岁，如果是按照正常学制，
今年是“90后”大学毕业的“元
年”。

他们的父母多为上世纪
60年代生人，有一些家庭条件
比较好，上一辈拼出的贫富差
距，也凸显在了这一代。当有
人在为工作奔波，已经有一部
分“90后”，在父母的资助下赶
早踏入了楼市，可谓“毕业即

当有房族”。
一位项目经理认为，在这

些成交房源中，一部分是父母
借用子女名额的“被买房”，另
一部分是刚性需求，父母未雨
绸缪给孩子出钱买婚房。不同
的家境，面对不同的生活起
点。毕竟“80后”刚进入社会的
时候，恰逢房价快速上涨，而

“9 0后”干脆一毕业就是高房
价。

“90后”买房的情况在城郊
的现代高层小区和靠近环山路
的高档住宅中较为明显。在城

郊的楼盘，一般多把自己定位
为刚性需求，在这个“85后”逐
渐已经成家立业的时代，“90

后”开始步入社会，正成为他们
的主力需求。大学毕业首先面
临找工作，继而就要开启人生
另一项重大任务——— 娶妻生
子。在这个老百姓普遍觉得“租
房怎么都不如自己有套房”的
社会环境下，给孩子买套房成
了许多老人的心病。

“我们的大安·泰山原著项
目现在还没动工，就已经不断
有一些朋友和朋友的朋友辗转

找到我询问情况，作为一个介
乎国山墅这类豪宅和帝苑·香
格里拉这种别墅之间的多层高
端山景住宅，我们的客户群体
现在基本上就是45岁左右有不
错经济实力的家庭，这个年龄
段正好是孩子刚考上大学，家
里有提高生活品质的需求，而
我们项目三面分别是环山路、
东岳大街和新修通的樱桃园
路，交通发达空气环境好，更适
合他们这部分人群。”大安建业
董事长高建喜说。
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开发商改规划调设计

新楼盘不落下小户型C
恒基·东尚平均月成交20

多套房，购房者青睐的是小户
型。

安居·幸福里项目一期还
剩60余套房源，均为面积超过
120平方米的户型。“假如来访
80组客户，其中60个是想买100

平方米左右小三室的，20个是
要买两居的。一星期也就有一
两个是想买超过120平方米以
上户型的。”项目营销负责人
说。大安·绿视界均价5300元/

平方米，小户型几乎一天卖一
套。刚需楼盘一方面尝到了

1 0 0平方米三居室畅销的甜
头，一方面则在为1 2 0平方米
上的大户型卖不动发愁。

为此，这些项目几乎都在
修改和调整后续房源的设计
规划。大安·绿视界项目有4栋
楼调整为小户型。这12万平方

米的项目中，80%的户型都是
小户型。安居·金域缇香一期5

栋高层住宅楼，原本有2栋楼
户型为80多平米和117平米的
户型，后来整整一栋楼改成了
9 0多平米和 1 0 7平米的三居
室。
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