
儿童节学到了很多家具知识
本报与银座家居联合举办的“璀璨童年欢乐购”前期采风活动让小记者大开眼界

C04
关注

2013年6月3日 星期一 编辑：燕晓光 美编/组版：李亚茹

今日滨州

本报6月2日讯(记者 张爽)

儿童节当天，齐鲁晚报小记者走进
银座家居进行“璀璨童年欢乐购”
前期采风活动。小记者们不仅学到
了有关家具的专业知识，还拿到了
银座家具为小记者准备的儿童节
礼物，度过了一个快乐的儿童节。

“这个品牌的儿童家具采用的
木料是来自荷兰的木材，表面的漆
用的是环保涂料，不用晾，就可以
直接使用，对小孩的身体没有伤
害。”在银座家居三楼儿童家具专
区，小记者们围着导购员，边听边
专心做着记录！“我知道这个有14
种颜色，要是不喜欢一种颜色，还
可以换自己喜欢的颜色。”“这个上
面涮的是一种别名叫牛奶漆的涂
料。”

在小记者的采访本上，因为有
不少字不会写，都标注上了拼音。

“我有的字不会写，回到家让妈妈
帮我把不会写的字写出来。”小记
者王彤宇将她记录的内容拿给记
者看，“里面的床都是两层的，很好
看，我想让妈妈给我买下来。”

此次参加活动的小记者都领
取到了银座家居送出的儿童节小
礼物以及儿童家具券200元。没有
参加集体活动小记者可以利用业
余时间去银座家居参观拍照，领
取小礼物，并以“我喜欢的儿童家
具”为主题写一篇文章，将文章发
送到本报邮箱中。评选出的前32名
将参加6月12日举办的“小小家具
导购员”欢乐体验活动。活动当
天，发纪念奖章等物品，小记者还
将获得儿童家具券300元以及精
美自行车一辆。名单将在6月12日
前公布。

活动要求：参与活动的小记者
以“我喜欢的儿童家具”为主题写
作，配有拍摄的儿童家具的图片，
发送至投稿邮箱。投稿的小记者有
资格角逐前3 2名，赢取精美自行
车。

投稿邮箱 :q lwbbzjy@163 .com
qlwbxjz@126 .com

报名咨询电话 :0543-3210021/
13954370239

体验导购员活动时间:6月12日

客户满意是
公司的第一目标

滨州市狮瑞汽车销售有限公司
位于滨州市渤海五路与东方红路口
东200米路北，占地面积2600余㎡，
属东风标致一级经销商，2007年7月
22日已被东风标致总部正式验收合
格，并授权东风标致滨州狮瑞销售
服务店。该公司是东风标致在滨州
首家集整车销售(Se l l )、售后服务
(Service)、配件供应(Spare?part)、信
息反馈(Survey)四位一体的特约经
销商。

公司现有员工60余人，均已通
过东风标致专业培训考试，录取上
岗。店面严格按照东风标致4S店全
国统一标准建造，通体蓝色的长方
体被大众亲切的称为“蓝盒子”。“蓝
盒子”是现代化的设施，全方位的服
务，人文化的管理。始终坚持“以诚

信为道，树百年老店”的服务宗旨，
客户满意是公司的第一目标。

提升服务环境
提高服务态度

今年5月底，公司改造展厅完
成，在4S店的基础上再次提升了服
务环境。“整体环境提升，硬体环境
做支撑才能更好地为客户服务。”张
经理说。

据张经理介绍，经过展厅改
造，店内原有的服务设施得到完
善，现在客户在给爱车做基本养护

等维护时，可以坐在休闲区看电
视、上网。考虑到有些客户平时工
作比较累，4S店还专门设置了几个
做脚底按摩的座位，客户可以一边
看电视一边做足底按摩。“有些客
户会趁星期天有时间的时候过来
保养车，也会带孩子过来，所以我
们还专门设置了儿童区，小孩儿可
以在里面玩。”

公司还非常重视工作人员的服
务态度，并把每位工作人员的服务
态度列入了工作成绩考核之中。“我
们希望给客户一个良好的服务态
度，赢得客户的满意。”张经理说。

“黄蓝两区中小微企业记者行”之走进滨州市狮瑞汽车销售有限公司

做足服务看细节

修车同时做按摩
文/片 本报记者 王泽云

癌按

5月底，滨州市狮瑞汽车销
售有限公司展厅改造完成，且被
东风标致总部验收合格，在4S店
的基础上提高了服务档次，从整
体环境上提升了销售环境以及
售后服务等。“工作人员良好的
服务态度能给客户创造一个良
好的购买环境。”滨州市狮瑞汽
车销售有限公司销售经理张经
理说。

本报6月2日讯(记者 杨
青 ) 6月1日儿童节来临之
际，美信置业(滨州)有限公司
组织业主到生态园采摘蔬菜
瓜果，体验农家乐趣，每位业
主还可免费获赠6斤甜瓜3斤
蔬菜。活动当天共300多位美
信业主参与了活动。

6月 1日下午不到 2点，
美信置业营销中心大厅内
已聚集了近200位业主。2点
半举行了简短的开幕仪式
后，美信海公馆 3 0 0多位业
主乘坐公司租赁的大巴车
前往位于长江五路渤海十

八路的姬家沟天宝生态园
进行采摘。由于当天正是儿
童节，不少业主特意带着孩
子参与了采摘活动。近三个
小时的活动时间里，大家都
采摘了喜爱的蔬菜、瓜果，
整个活动现场洋溢着欢声
笑语。

6月份，美信海公馆连
续推出了美信夏日嘉年华
系列活动，包含生态采摘、
缅甸玉石翡翠展以及奢华
红酒品鉴等精彩活动，为业
主和滨州市民送上一场丰
富多彩的娱乐盛宴。

美信置业(滨州)有限公司

组织300多位业主生态采摘

小小记记者者们们正正在在认认真真听听导导购购员员的的讲讲解解。。 本本报报记记者者 李李运运恒恒 摄摄

业主们在瓜棚里采摘甜脆骨瓜。 本报记者 杨青 摄

本报6月2日讯 (记者
杨玉龙 ) 6月1日-12日，美
信置业(滨州)有限公司联合
缅甸翡翠商，举行缅甸翡翠
饰品及毛石大型直销活动。
消息传出后，主办方设立的
咨询热线响个不停，在不到
一天的时间里，就有数百名
市民打来电话咨询。

据了解，为了本次直销
活动，缅甸翡翠商已经筹备
了上千款花色品种各异的
翡翠饰品和数吨规格不一
的毛石，由于省去了诸多中
间环节，直销的翡翠在保证
质量的同时，价格只有不到
商场折后价的1/3。“这种机
会很难得，周末不出差了，

先给自己挑几件像样的翡
翠饰品再说。”张女士乐呵
呵地说，“还可以顺便挑几
件当作礼品送给生意上的
朋友。”

缅甸密支那缅玛公司
相关负责人说，公司在缅甸
翡翠主产区拥有自己的矿
区，开采出来的翡翠毛石，
公司也有自己的加工工厂，
此次直销活动展销的产品，
就是从公司位于缅甸的矿
区和工厂直接先运抵淄博
再运到滨州的。而通过这样
的操作模式，减少了生产、
流通、销售等很多环节，使
得公司产品的成本大大降
低。

美信置业掀起“翡翠风暴”

原产地直销，价格很亲民

滨州狮瑞专门设置的儿童区。

为了全面展示滨州市中小
企业风采，本报联合滨州市中小
企业局共同开办“黄蓝两区中小
微企业记者行”专栏，栏目秉承
服务滨州经济、推动企业发展的
基本原则，对滨州市中小企业的
风范成绩、领军人物、特色品牌、
先进技术、一线职工等进行全方
位的展示与宣传，了解企业发展
状况，用企业反映行业，用镜头
和文笔展示企业文化，为企业发
展创造良好的舆论氛围。即日
起，本报也面向全市征集有意展
示成就风采的中小微企业。

专栏负责人：滨州市中小企业
局规划发展科：张秀涛；齐鲁晚报·
今日滨州记者：李运恒

专栏联系电话：18654399035

专栏电子邮箱：1471052538@
qq.com
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