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黄金可能要大涨
六月买金正当时？
专家：金价7-8月份进入上涨通道，黄金饰品消费本月将迎热潮

近期，长时间延续的金价动荡激

发了一轮轮的“抢金潮”，而前赴后继

抄底抢金的“中国大妈”一时间也成了

新闻热词。作为硬通货，黄金饰品自身

的保值增值特点迎合了中国人的心

理，持续下跌后的低价位，加上实际的

佩戴需求，黄金饰品消费在金价波动

如此剧烈的情况下仍然居高不下也就

不足为奇了。

采访中发现，省城各大珠宝店近

期的黄金饰品销售一直火热并有明显

的继续上升态势，有业内人士指出，随

着近期多方看好金价上涨的预期，进

入六月份后，黄金饰品消费将会迎来

井喷。有消费者表示，目前的黄金价格

仍然波动，但已经保持在相对较低价

位，现在购买黄金首饰，对于有着黄金

佩戴需求的人来说，正是时候。

昨天，在省城一家著名珠
宝品牌店内看到，选购黄金首
饰的消费者着实不少。历下区
的万女士在试戴一条金项链
后，果断刷卡买下。“之前一直
想买一条金项链，但因为黄金
的价格一直在下跌，在身边人
的建议下等了一段时间，现在
金价已经降到比较低的价位，
和刚开始打算买时相比，足足
便宜了上千元”，万女士表示，
自己买金饰，保值只是一方
面，最主要的是自己确实有佩
戴需求，而且最近黄金喊涨的
声音很多，自己才决定抓紧下
手。

而刚刚在济南工作一年
的冯先生则干脆利索的买下
了一条12g的手链，他说很早
以前女友就看上了这个款式
的手链，但因为那时候金价
比现在高很多，而且自己刚
参加工作手头也不宽裕，就
不得不遗憾的放弃了。最近
随着自己工作渐渐稳定，收
入上涨，加上黄金的价格目

前相比之前下降了很多，自
己终于能够把女友的心愿补
上。“当时放弃买这条手链的
时候，女友虽然很体谅的表
示可以以后再买，但是看到
女友对这个款式很心动，就
觉得挺遗憾的”。

据珠宝店的工作人员
介绍，进入六月份之后，黄
金饰品的销售明显见长。

“去年同一时期，相同的黄
金首饰，一克都要400多元，
比现在贵了几十元，从金价
下跌开始黄金饰品的销售
一直很火爆，特别是最近金
价一直维持在较低区间，与
一年前相比，以一条10克的
手链为例，算下来就能比去
年买省下8 0 0元，而且近期
各方喊涨的声音不断，每天
前来购买黄金首饰的络绎
不绝，很多时候都出现排队
的情况”。我们走访调查发
现，由于黄金类饰品的销售
火爆，省城很多珠宝店都出
现了缺货现象。

黄金饰品消费与投资性
的买金有着很大的区别。对于
普通消费者而言，相比于国际
金价的变化，更值得关注的是
珠宝店实体金饰的价位。与国
际金价一路下跌相互呼应的
是，2013年，黄金珠宝首饰销
售总量的步步上涨。据中国黄
金协会数据显示，今年一季度
国内黄金消费总量为320 . 54

吨，同比增长25 .6%。
有业内人士指出，不同

于投资者对于黄金价格的敏
感关注，对于大众消费者来
说，购买黄金最主要的是因
为金饰的实用功能，这种刚
性的实用需求，在金价下跌
之后反而因为低价位受到进
一步刺激，因此在目前情况
下，黄金饰品火爆的销售情
况就不难理解了。

采访中一些消费者的看
法进一步证明了这种观点。

林先生是一家私营企业
的市场主管，对他来说，自己
的收入虽然比较可观，但是
购买金饰也仅仅是因为对于
黄金饰品的喜爱而不是作为

一种投资行为。“我觉得绝大
多数的市民购买黄金珠宝首
饰是因为对首饰本身的佩戴
需求，我觉得这和买房一个
道理，大家都在关注房价的
变化，但是为了能有居所始
终都要出手，只不过在出手
的时机上有所选择而已”，林
先生笑着称，最近国际金价
一直在低价位徘徊，对于一
直有计划购买金饰的消费来
说，是不错的出手时机。

李小姐打算在这个月购
买一条心仪已久的黄金项
链，在她看来，现在购买这条
重40多克的黄金项链与几个
月前相比要便宜不少钱。“只
是因为喜欢这个款式，喜欢
黄金这种材质的首饰”。李小
姐表示，自己目前只是为了
这条项链的佩戴效果，“当
然，如果将来不喜欢这个款
式了，或者找到更为心仪的
首饰，对于黄金来说，在现在
这种低价位买进，以后无论
金价如何变化，也总能找到
变现的合适时机，算得上是
旱涝保收”。

73岁的李大妈一直以
来 都 对 黄 金 首 饰 情 有 独
钟，多年来每年都会到品
牌珠宝店选购几件首饰佩
戴或收藏，在金价最高的
那段时间都没有中断过。
进入 2 0 1 3年后，不断下降
的金价让李大妈一度产生
了观望情绪，每天都拉着
老伴上网、看报纸查看关
于金价的走势以及专家的
预测，近几天李大妈在网
上看到了很多专家都抛出
了金价触底企稳的观点，
这让李大妈打定了这个月
出手的打算。“其实价格因
素只是一个方面，我觉得
黄金首饰拿在手里踏实，
我们几个同龄的老姐妹们
聚在一起拉家常，很多时
候都会聊到黄金首饰的话
题”，李大妈如是说。

我们在网上查阅了有
关黄金销售的消息，发现
不止济南，全国很多城市
的黄金首饰销售在进入六
月份以后，在维持原先就
很火爆情况下出现了明显
的继续上升态势，甚至有
人提着 3 0 0万现金到珠宝
专柜买黄金。

我们在泉城路出入珠
宝店的消费者中做了随机
调查，结果发现，绝大部分
的消费者认为 6月份是购
买黄金首饰的最佳时机，
而且过半数的受访者已经
购买或正准备购买黄金首
饰。

来自某大学的小唐在
对比了几家珠宝店后，果
断买下了一款黄金手链，

小唐说，自己的女友和自
己是同一所大学的学生，
恋爱以来一直没有给女友
买过像样的礼物，虽然家
里条件不错，但是他觉得
通过自己的努力送女友一
件首饰才能显示自己的诚
意。通过将近一年的勤工
俭 学 终 于 在 今 天 如 愿 以
偿。“我本来以为至少要等
到下半年才能凑够购买首
饰的钱，但是最近金价下
降很多，提前小半年就完
成了心愿”。小唐表示，打
定给女友买一件黄金首饰
开始，他就一直关注金价
的升降，天天都上网关注
黄金价格的走势。“最近看
到很多专家和机构都预测
7、8月份金价会上涨，我就
觉得现在出手是最好的时
机”。

广东南方黄金市场研
究院院长、广东省金银首
饰商会主席甄伟钢在接受

《南方都市报》采访时表
示，个人继续看好黄金市
场，“因为美国只要继续执
行量化宽松，纸钞发行量
继续增加的话，形成黄金
牛 市 的 主 要 原 因 基 本 不
变。我估计今年的黄金走
势 整 体 平 稳 ，高 点 约 在
1800美元/盎司左右，拐点
预计出现在六、七月份，形
成第三季度的上扬。近来
黄金价格已经回落到2010

年初的价格，对于有积蓄
的人来说，无论是投资，还
是收藏自用，现在买入黄
金 也 是 一 个 比 较 好 的 时
机”。

现象：消费式购买持续升温

各地珠宝店缺货普遍

解读：金价下跌与消费成正比

金价变动刺激刚性需求

声音：消费者何时出手最合适？

专家：6月买黄金正当时

专家称，金价可能7月上涨，本月为最佳买黄金时机

黄金价格触底，济南市民纷纷忙抢购

有消费者认为，黄金作
为硬通货，无论价格升降，其
保值功能都不容质疑。

“黄金是永远不会变质或
者失去价值的，不同于其他消
费品，只要你想，手里的黄金
珠宝首饰随时可以变现”，有
消费者如是说。在很多业内人
士看来，几年前当金价保持低
价位时，黄金保值增值功能就
曾引起过广泛探讨，事实证明
不管金价如何变化，对于普通
的消费者来说，黄金依然是资
产保值增值以及规避通胀风
险的最佳选择。

经过大半年的金价变动，
黄金已经处于非常低的价位。

与之前很多消费者因为过高
价位而“望金兴叹”的情形有
着明显差别，很多消费者因为
目前的黄金价格已进入接受
范围内而纷纷开始出手。从近
期各方观点推测，目前的金价
已经处于触底企稳阶段，在接
下来的两个月里，黄金价格上
涨的可能性非常大。

针对国际金价的波动，很
多专家或者机构都发表了自
己的看法。从五月底至今，越来
越多的专家开始看好黄金的
上涨预期，有分析师指出，根据
1973-2011年黄金涨跌的规律，
上半年容易下跌，下半年容易
上涨。其中，8月最容易上涨。

观点：黄金价格目前触底企稳

未来俩月上涨机会最大
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