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兴业银行滨州分行理财产品货架

产品名称 期限 募集期 起息日 到期日
认 购

起点

预 期 年 化

净收益率
备注

2013年分行第22期

济南专属版
36天

2 0 1 3 . 6 .

4-6 . 8
2013-6-9 2013-7-15 5万 4 . 45% 额度2亿

2013年第22期A款 38天
2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14

2013-7-22 5万 4 . 25%
额度25亿

2013-7-22 30万 4 . 35%

2013年第22期B款 52天
2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14

2013-8-5 5万 4 . 35%
额度15亿

2013-8-5 30万 4 . 45%

2013年第22期C款 91天
2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14

2013-9-13 5万 4 . 55%
额度23亿

2013-9-13 30万 4 . 65%

2013年第22期D款 178天
2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14

2013-12-9 5万 4 . 70%

额度28亿2013-12-9 30万 4 . 75%

2013-12-9 100万 4 . 80%

2013年第22期E款 367天
2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14 2014-6-16 5万 4 . 90% 额度20亿

2013年第22期F款

(贵宾版)
52天

2 0 1 3 . 6 .

6-6 . 13
2013-6-14 2013-8-5 500万 4 . 85% 额度9亿

2013年第十五期万

利宝私人银行人民

币理财产品

362天
2 0 1 3 . 6 .

4-6 . 7
2013-6-7 2014-6-4 100万 6 . 00% 额度5亿

现金宝1号
每日申赎，收益

率波动
5万 3%

工作日每天8：00-

-14：00可做申购、

赎回(节假日除外)

现金宝3号
每 日 申 赎 ， 收

益递进
5万

1天≤理财期间<7天 0 . 39% ；

理财期间=7天1 . 49%；8天≤理财

期间<15天3 . 00% ；15天≤理财

期间<31天 3 . 30% ；31天≤理

财期间<61天 3 . 60% ；61天≤

理财期间 3 . 90%

工作日每天8：00-

-14：00可做申购、

赎回(节假日除外)

现金宝4号
每 日 申 赎 ， 收

益递进
30万

1天≤理财期间<7天0 . 39%；理财

期间=7天1 . 49%；8天≤理财期间<

15天3 . 1%；15天≤理财期间<31天

3 . 5 % ；3 1 天 ≤ 理 财 期 间< 6 1 天

3 . 8%；61天≤理财期间4 . 1%

工作日每天8：00-

-14：00可做申购、

赎回(节假日除外)

2 0 1 3年凭证式 (二

期)国债
三年 2013年6月10日-6月

19日(本周一)上午

8：00正式对外发售

6 月 2 1 日 起

息

利率为5 . 00%
本 行 代 销 金 额

2 . 70亿

2 0 1 3年凭证式 (二

期)国债
五年 利率为5 . 41%

本 行 代 销 金 额

1 . 80亿

2013年6月5日100万起点万利宝私人银行人民币理财产品三个月5%，11个月5 . 9%，柜面申购，额度有限。

金银主打节日牌
端午“银粽子”上市
价格两倍于银条价格

继去年中秋节风靡一时的“金
银月饼”之后，银行的金银产品继
续打出传统节日牌，端午节还没
到，“银粽子”却悄然上市，而且价
格也不便宜，以银粽子为例，价格
竟差不多是银条价格的两倍。

5日，记者从滨城区某银行
网点了解到，端午节的银粽子已
经开始上市了。一工作人员告诉
记者，银行推出的银粽子制作精
美，规格多样，“有20克的，还有
50克的，现在正在搞活动，每克
降三块钱，优惠之后的价格约合
一克11块钱左右。”而记者了解
到，目前投资银条的价格约在

4 . 5元/克，白银化身“粽子”，身
价就翻番。该工作人员解释，“银
粽子”实际是白银工艺品，价格
高的原因主要是有部分手工工
艺费。

价格高于一般投资银条，“银
粽子”的升值空间究竟有多大？滨
州某银行理财经理认为，“银粽
子”属于工艺品，回购变现的渠道
有限，但是作为礼品馈赠和收藏
来讲，倒是个不错的选择。“现在
包装稍好一些的粽子，也大都在
数百元左右，而‘银粽子’的价格
与粽子礼盒相比，价格也不算很
贵，所以，‘银粽子’作为礼品馈赠

来讲，形式会比较新颖。但如果以
投资为目的的话，还是建议投资
者选择银条。”

（专刊记者 李婷婷）

工商银行滨州分行

对公积存金业务快速增长
本报讯 今年工商银行总行推

出对公积存金业务，为公司客户、
中小企业客户综合金融资产服务
提供了良好渠道。工商银行滨州分
行在贵金属营销中，找准突破口，
全行上下积极行动起来，大力开展
对公积存金营销活动，积极争揽优
质对公客户，成效显著。5月份，营
销对公积存金共560千克。

加强宣传，强化业务培训。进
入二季度，该行首先组织员工认

真学习业务流程及营销要点，做
到人人知业务、人人去营销。同
时，加大新业务宣传力度，该行积
极向对公客户宣传积存金业务，
让客户熟知了黄金具有的保值增
值、收藏功能，操作流程简单、便
捷的特点，推动支行对公积存金
业务快速发展。

筛选客户，深挖需求。该行充
分认识到对公积存金业务重要意
义，要求各支行认真筛选有潜力

的客户，积极营销，向客户推介对
公积存金产品具有选择快、交易
快、变现快、赢利快的诸多利好特
点，以满足客户综合金融资产服
务的需要。在明确客户有黄金投
资需求后，又通过多次面谈及电
话沟通进行持续营销，通过优质
的服务得到客户的认可，通过上
下联动，推动对公积存业务深入
开展。 (通讯员 韦鲁已 张友
德)

银行和保险作为金融业
的主力军，为社会发展和百姓
生活提供了重要资金流通渠
道，也给我们生活带来了便利。
然而，在与银行和保险公司打
交道的过程中，不少市民也会
被一些意外所困扰。本报新闻
热线接到了许多类似的线索：
去银行存款结果被忽悠成了
保险，银行卡内资金莫名失踪，
购买理财产品遭遇陷阱，保险
遭遇理赔难，饱受保险电话骚

扰……这些发生，严重影响了
老百姓财富生活的质量。

为了帮助广大市民维护自
身的合法权益，本报“金融保险
维权热线”将长期开通。欢迎广
大市民拨打热线0543-3211123、
3210021，说说您与银行和保险公
司打交道过程中的那些烦心事
儿，同时欢迎金融保险业内人
士对市民的疑问进行解答，也
欢迎律师界朋友加盟，从法律
角度为市民解忧排难。

金融保险烦心事请您拨打热线
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