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“端午假期客户来访量很高，第一天下着雨都来

了30多组。”6月10日—12日，记者走访了泰城从西到

东14家楼盘，发现端午假期里，有的楼盘热闹非常，有

的却冷冷清清。从整体情况来看，端午节期间西边的

楼盘访问量比东部要高。

有的楼盘人气旺

雨天来30组客户

10日是端午假期第一
天，泰城下了一天雨。天气
不好又逢放假，许多人都不
爱出门，可这一天绿地公
馆、泰山国际金融中心、新
兴园等项目售楼处却依然
热闹非常。

“我们这次端午节推出
了一个回馈活动，‘绿地会’
的每一位内部会员都赠送
一份精美的礼盒装粽子。”
11日，绿地公馆营销经理徐
健说，前期买房加入“绿地
会”的会员已经有近千人，
其中有不少人是在项目开
盘初期买的房子，对现在的
项目进展情况不太了解。借
着端午节这次机会，开发商
通过一袋粽子把老客户约
到了一起。带着他们参观样
板间和景观示范区，介绍工
程进度和施工细节，获得了
老客户很高的赞誉。“逢年
过节，给客户一份关怀。这
是我们绿地集团对老客户

的一份心意，同时也是一个
传统。”当天，有100多组老
业主到绿地公馆领取了礼
品券，在他们的带动下，售
楼处还登记了30多组新客
户。

11日中午，记者在新兴
园售楼处坐了1个小时，时
不时有看房者走进售楼处，
一坐就是半小时。置业顾问
王先生告诉记者，10日当天
虽然下着雨，可售楼处也来
了20多组客户，并且成交了
一套。

人气同样旺盛的还有
泰山金融中心，这里同样推
出了端午回馈活动，对内部
会员发放粽子等小礼品，这
三天也发放了100多份。记
者在新兴·悦蓝山售楼处遇
到了7位看房者，他们是拼
车从新泰赶来的。“我们是
两家人，都是朋友，平常没
空，这不放假了，一块来泰
安看看房子。”

部分楼盘冷冷清清

置业顾问归咎中高考

在记者走访十几家楼盘
中，也有不少售楼处这个端
午节格外冷清。“我们售楼处
这几天人气不行，10号那天
下雨，售楼处里没人，连外面
大街上也看不到几个人。”在
一家楼盘，置业顾问愁眉苦

脸地说，11日上午稍微好一
点，去了七八组客户，但没有
成交。她觉得这几天访客量
少，可能和高考、中考有一定
关系。“我们楼盘毕竟属于中
高端客户，客户群体的年龄
层次在35岁以上，其中很多

人家中孩子正好要参加高考
或中考，所以这段时间都没
心思看房子。”

“是不是大家一放假就
都出去玩了？”在东部一家
楼盘，置业顾问表示自己昨
天放假了，不太了解情况，

但她翻开访客记录，发现11

日当天只来了2组客户，而
10日也同样只有2组。12日上
午，该楼盘售楼处人气似乎
有所回升，但置业顾问却说
来的都是老客户，没有一组
是新客户。

在新兴·悦蓝山，记者遇到了新泰两组家庭拼车来看房。
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