
各大商店“父亲节”促销活动不火热

不少人不知该选什么礼物
本报见习记者 隋忠伟 记者 辛周伦
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随着父亲节就要来临，
很多子女都通过赠送礼物
的方式来感谢父亲深沉的
爱。但与热闹的情人节、母
亲节相比，各大商场内，针
对父亲节的促销力度有些
弱，人气也相对小一些。

花店也没有因为父亲
节而增加销量。一花店店员
介绍，这可能是因为不少人
并不知道在父亲节该送什
么花。

商场父亲节促销

逊于母亲节
记者走访发现，不少商家虽然

都搞起了父亲节促销，但打折促销
力度并不大，主要是鞋、服饰、领
带、手表、皮带等常规的“父亲节”
消费商品。如日照银座商城等推出
了品牌服饰满额减、购物打折送礼
品等活动。

“妇女节和母亲节，商场都会
提前半个月甚至一个月开始打促
销广告，折扣很大，像女士的服装、
化妆品、珠宝首饰等都卖得很快，
且各个年龄段的都接受这个两个
节日，而父亲节则没有这么火，主
要是 80 后、90 后比较注重。”日照
银座商城做商城策划科胡科长告

诉记者，超市也没有推出针对父亲
节的大型促销活动。

记者了解到，不少人也为给父
亲买什么礼物发愁。在另外一家商
场挑选商品的陈女士说，给父亲送
礼物与给母亲送礼物不同，礼物的
选择范围小很多，而且更注重实
用，“每年除了衣服、鞋子、手表、剃
须刀，送不出什么新花样，为了买
衣物我已经思考了好几天了，真不
知道选什么。”

买花送父亲的不多

花店生意未受影响
每年的母亲节和情人节，日照

市区花店的生意都会提前一周进
入销售旺季，但在父亲节前夕，花
店的销售和预订情况并不乐观。13

日上午，记者走访泰安路几家花店
发现，前去买花或预订花给父亲的
人寥寥无几。

“母亲节我们都要提前订货，但
因为买花给父亲的情况还是很少见
的，虽然我们备了一些货，但是销量
与平时没多大变化。”梦云花艺老板
介绍。

另一家花店的店员说，这几天
他们也没有接到说给父亲预订花
或买花的客户。她告诉记者：“其实
有固定的鲜花可以在父亲节送给
父亲，例如白玫瑰，可是市民大都
不知道，因而更多会选择鲜花以外
的礼物。”

“母亲节可以送康乃馨，父亲
一个大男人，抱着一束花感觉怪怪
的，与其送花不如送点实用的东
西。”市民李女士说。

13 日，一商家提前打出了打折
促销的信息。

本报记者 刘涛 摄

网商父亲节大做文章
相对于商场对父亲

节的不温不火，网络卖家
今年在父亲节上大做文
章，许多商家都打出了孝
心牌，瞄准商机。常见的
购物网站已经开始打出
各种促销的宣传标语，进
行各种优惠让利活动。记
者在淘宝网上输入“父亲
节”三个关键字后，跳出
了 1 8 万余件商品信息，
像一些品牌男装、男鞋、
手表、保健养生等都打出

诱人的价格。
“苏宁易购、天猫等

各大电商把年中促销时
间范围定在了父亲节前
后，希望借助父亲节来一
个购物热潮。”网购达人
栾玉洁告诉记者。

她说，网店上产品的
种类、品牌都比实体店要
丰富多，因此更多的人会
选择商品种类更为丰富的
网店来为父亲选购礼品。

见习记者 隋忠伟

个性化礼物挺受欢迎

在杯子上刻上想对
爸爸说的话，再题上自己
的名字；在毛巾上绣上

“爸爸，您辛苦了”；“颁
发”给爸爸一张奖状；在
新衬衫的袖口、内插袋边
沿、甚至是里衬，绣上父
亲的名字或自己的名字，
或特别的日期、字母等
等，不少商家还推出这样
的创意礼物。

这样一份独一无二且
意义非凡的个性化礼物，

成为不少讲求个性的年轻
人挑选父亲节礼物的首
选。也有不少年轻人索性
给老爸颁发“最佳爸爸”奖
牌表示感谢，而今年“最佳
爸爸奖牌”依然走俏并且
升级换代，花样翻新。

记者浏览发现，不少
淘宝商店，都卖出去几千
个这样的礼物。“这样的个
性小礼物，特别受年轻人
的欢迎。”一店主介绍。

见习记者 隋忠伟
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