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银行和保险作为金融业的主
力军，为社会发展和百姓生活提
供了重要资金流通渠道，也给我
们生活带来了便利。然而，在与银
行和保险公司打交道的过程中，
不少市民也会被一些意外所困
扰。本报新闻热线接到了许多类
似的线索：去银行存款结果被忽
悠成了保险，银行卡内资金莫名
失踪，购买理财产品遭遇陷阱，保
险遭遇理赔难，饱受保险电话骚

扰……这些发生，严重影响了老
百姓财富生活的质量。

为了帮助广大市民维护自身
的合法权益，本报“金融保险维权
热线”将长期开通。欢迎广大市民
拨打热线0543-3211123、3210021，说说
您与银行和保险公司打交道过程
中的那些烦心事儿，同时欢迎金融
保险业内人士对市民的疑问进行
解答，也欢迎律师界朋友加盟，从
法律角度为市民解忧排难。

金融保险烦心事请您拨打热线

手机银行竞争再升级

跨行转账可享“免费午餐”
继网上银行解决了多数人转

账难题之后，手机银行以更便捷的
操作和更优惠的业务手续费再次
成为人们的新宠。据了解，目前各
家银行在手机银行领域的竞争也
已非常激烈，有的银行甚至推出了
跨行转账免费的优惠。

近两年来，银行对手机银行的
推广力度再次加大。方便的充值服
务、优惠的转账手续费，受到了不
少客户的青睐。做生意的张女士表
示，以前给客户汇款，少不了要往
各个银行跑，而且一遇到跨地区转
账，几十块的高额手续费也让她十
分心疼，“花钱不少，排队也很麻
烦。”后来，一位客户经理向她推荐
了网上银行，用网上银行确实可以
省去排队的时间，手续费支出也有
所下降，但是，张女士觉得，没有电
脑转账还是办不了，在银行办业务
的时候，她偶然发现了手机银行。

“听说用这个客户端转账是免费
的，而且又不受网线和电脑的限
制，挺实用的。”

手机银行转账手续费要比网
银和柜台转账便宜，除了部分银行
有手续费优惠外，不少银行还有手

机银行转账免费的优惠。据了解，
目前，中行和农行的手机银行转账
全免费，2015年12月31日前，兴业
银行手机银行所有的转账也是全
免费。银行业内人士表示，目前手
机银行正在推广阶段，所以有很多

免费的优惠吸引客户使用，但是手
机银行的功能已经很丰富了，理财
产品、黄金、基金等投资产品也都
可以通过手机银行办理，也就实现
了人们随时随地理财的愿望。

(专刊记者 李婷婷)

明星理财师 等您来挑战
同时征集百姓理财案例

随着居民收入的不断提
高 ,“理财”渐渐成为老百姓茶
余饭后竞相讨论的话题 ,所呈
现出来的理财需求日益增长。
如何才能让手中的钱在低风险
的情况下获得更高收益 ,如何
才能跑赢不断上涨的CPI,如何
进行长期的教育、养老理财规
划?

理财师评选活动期间 ,财
金专刊将开辟理财知识专栏、
理财师风采展示专栏、理财案
例解析专栏等 ,让读者更深一

步了解理财的重要性。
活动将通过信函、网络投

票 ,以及专家打分的形式评选
出10位明星理财师和10家明星
理财支行。成绩优异者将参与
全省明星理财师和理财支行评
选。

同时，您有什么样的理财
困惑，或是想实现的理财目标，
也请与我们联系，本报将请专
业理财师解答你的困惑。

联系方式：18654399020

邮箱：79324091@qq.com

兴业银行滨州分行理财产品货架

产品名称 期限 募集期 起息日 到期日
认 购 起

点

预 期 年 化

净收益率
备注

2013年分行第24期济

南专属版
175天 2013 . 6 . 18-7 . 04 2013-7-5 2013-12-27 5万 5 . 00% 额度4 . 6亿

2013年第24期A款 38天 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2013-8-2
5万 4 . 40%

额度20亿
30万 4 . 50%

2013年第24期B款 59天 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2013-8-23
5万 4 . 50%

额度18亿
30万 4 . 60%

2013年第21期C款 93天 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2013-9-26
5万 4 . 70%

额度15亿
30万 4 . 80%

2013年第21期D款 184天 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2013-12-26

5万 4 . 80%

额度24亿30万 4 . 85%

100万 4 . 90%

2013年第21期E款 366天 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2014-6-26 5万 5 . 00% 额度16亿

2013年第21期F款(贵
宾版)

58 2013 . 6 . 19-6 . 24 2013-6-25 2013-8-16 500万 4 . 90% 额度7亿

私人银行客户专属人民币理

财产品(AM-2013年第3号)
547天 2013 . 6 . 19-6 . 25 2013-6-26

2014-12-25，
赎回日为29日

100万 6 . 40% 额度19亿

现金宝1号 每日申赎，收益率波动 5万 3 . 00%

工 作 日 每 天

8：00--14：00
可做申购、赎

回 (节假日除

外)

现金宝3号 每日申赎，收益递进 5万

1天≤理财期间<7天 0 . 39%
；理财期间=7天1 . 49%；8天≤

理财期间<15天3 . 00% ；15天
≤理财期间<31天 3 . 30% ；

31天≤理财期间<61天 3 . 60%
；61天≤理财期间 3 . 90%

工 作 日 每 天

8：00--14：00
可做申购、赎

回 (节假日除

外)

现金宝4号 每日申赎，收益递进 30万

1天≤理财期间<7天0 . 39%；理

财期间=7天1 . 49%；8天≤理财期

间<15天3 . 1%；15天≤理财期间

<31天3 . 5%；31天≤理财期间<
6 1天 3 . 8 %；6 1天≤理财期间

4 . 1%

工 作 日 每 天

8：00--14：00
可做申购、赎

回 (节假日除

外)

兴全定增19号分级特

定多客户资产管理计

划

18个月 6月下旬 100万

1 2 个 月 以

后 ，股 票 出

售完毕可提

前结束

300万 5 . 30%
产 品 投 资 范

围：固定收益

类方向
300万 5 . 80%

300万 6 . 80%

阳信联社促小微企业发展
为积极响应“第二届

小微企业金融服务宣传月
活动”的号召，阳信联社采
取制作宣传展板、悬挂宣

传横幅、设立咨询台等方
式，组织员工走上街头普
及小微企业金融知识。通
过宣传进一步密切了阳信

联社与企业的关系，提升
了市场竞争力和金融服务
水平，有效的促进了小微
企业的发展。 (程娟)

阳信县城关镇的潘
先生从事粮食收购生意，
近日他在阳信联社员工
的帮助下，轻松地从手机
上汇出了一笔收购粮食
的 定 金 。他 高 兴 的 说 ：

“手机银行就是好，足不
出 户 就 能 汇 款 。”据 了
解，为方便广大客户，让
客户享受到现代支付机
具带来的便利，阳信联社
加大了手机银行、电话

POS、网上银行的营销、
布放力度，截止 5月末，
共 营 销 手 机 银 行 3 1 6 7
个，网上银行8476个，布
放电话PO S 1 0 2 0台。

(程娟)

手机银行：足不出户能汇款

阳信联社：开展防范和打击非法集资宣传月活动

为有效防范和打击非
法集资活动，增强群众自
我保护意识，维护经济金
融秩序稳定，阳信联社在
全辖组织开展了防范和打
击非法集资宣传教育活
动。该社利用报刊开办了
金融知识宣传栏，普及相

关的金融知识和法律法
规，引导广大群众理性投
资，合法理财。以营业网点
为阵地，搭建一线宣传平
台，利用LED显示屏，滚动
播放防范打击非法集资宣
传标语。在县城主要街道
路口、繁华地带设立打击

防范非法集资宣传点，面
向社会公众深入宣传非法
集资的主要表现形式、危
害性、基本特征和常见手
段及刑事处罚等相关知
识，营造了全方位、多层次
和全覆盖的防范和打击非
法集资浓厚氛围。 (程娟)

阳信联社多措并举助力“三夏”生产
为有效满足“三夏”

生产期间，农民购买农
机、化肥、种子等生产资
料资金的需求，助力“三
夏”生产，阳信联社成立
了支农惠农三夏生产指

挥部，各基层网点主任任
联络员，及时向指挥部上
报涉农企业和农户生产
资金需求情况，该社还积
极转变工作作风，在延长
营业时间的同时，进一步

简化办贷流程，及时办理
发放，充分发挥了农村信
用社支农主力军的作用，
截止目前，已发放500万
元贷款，全力支持“三夏”

生产。 (程娟)

工商银行滨州沾化支行

推出金融套餐服务助力小企业
为促进小企业快速稳健发展，

拓宽渠道，工商银行滨州沾化支行
根据当地小企业实际状况，积极寻
求探索，以迎合小企业对金融需求
的多种“口味”，为其提供相应“套
餐”服务。

该行组织市场营销部相关人
员，对周边小企业重点调研分析，订
制措施，针对小企业抵御风险能力
的不同差异，努力克服各类困难和
挑战，提高统一认识和应对能力，进

一步加大工作力度，完善工作措施，
提升小微企业金融市场占比。继续
本着“积极营销、扩大宣传、择优选
择、严控风险”的经营理念，在确保
存量贷款稳定的情况下，重点加大
对新户的营销。深入县城及各乡镇
经济园区，加强宣传力度，积极挖掘
优质客户资源，开展针对性、专业化
营销服务，不断拓展客户群体。

丰富业务品种，满足不同需求。
结合小企业资金需求“短、频、急”的

特点，根据各企业的不同需求，积极
探索，适时增加贷款品种，先后开办
了回购性保理、商品融资、进口押
汇、国内订单融资、国内信用证、国
际信用证和卖方融资等多种业务，
较好地满足了企业需求。同时，针对
小企业管理参差不齐的问题，实施
推出网上银行、账户管理、信息咨
询、理财顾问等新型服务手段，帮助
企业提升管理技能和水平。

(通讯员 宋红岩)
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