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“2013雅力士全国挑战
赛”是广汽丰田特地为草
根赛车达人而设的一项全
国性的赛车运动，自3月份
启动以来已吸引了众多车
迷 参 与 。 6 月 1 5 - 1 6 日 ，
2013雅力士全国挑战赛登
陆郑州，同样受到当地车
迷的热烈欢迎。它与当地
最具人气的“2013中原国
际汽车展览会暨中原汽车
文化旅游节”结合，并将
赛场设在郑州国际会展中
心前广场，最终招募了数
百名现场观众现场参与。
经过2天4个回合的激烈角
逐，“2013雅力士全国挑
战赛”郑州站的冠军由来
自郑州本地的选手梁熊泉
摘得，他将与亚军王军、
季军介瑞一同参加8月在广
州举行的年度总决赛。

赛事激烈精彩

成“最中最”

据悉，“2013中原国际
汽车展览会暨中原汽车文化
旅游节”在活动期间，不仅
展出了众多新车、豪车、名
车，还推出了模特赛、摄影
赛等多种主题赛事供观众参

与互动，力图发掘出车展中
最具魅力的人物、最精彩的
活动瞬间。对于这些来自于
车展主办方的期望，记者发
现，其实尽可在“2013雅力
士全国挑战赛”郑州站实
现。

“2013雅力士全国挑战
赛”郑州站设在车展展馆的
前广场，是观众进场车展的
关键入口处，加上其颇具规
模的专业赛车氛围布置，令
不少经过此地的观众都忍不
住要多看两眼。但“2013雅
力士全国挑战赛”的魅力并
非单靠赛道上的刀旗和桩筒
就可以展现的，选手们驾驶
着雅力士挥洒赛场的表现才
是人们驻足观望，久久不愿
离开的关键。

据了解，郑州站的参赛
者大都来自本地，而且以现
场报名者居多。面对主办方
在赛道上所设的重重难关，
他们表现出了中原人的豪情
和胆量。

例如“Y门有道”环
节，作为赛道的起点和挑战
赛的第一个赛项，不仅能够
展现出“雅力士”出色的起
步加速能力，还令郑州选手
强悍的个性立即表露无遗。

不少人一上雅力士就把自己
当作冲锋陷阵的战士，开足
马力，冲上跑道，一往无
前，最大限度地调动起“雅
力士”双VVT-i发动系统所
带来的动力潜能。广阔的赛
场也因此响起一浪接一浪的
发动机轰鸣声，令在场观众
血脉沸腾。

如果说“Y门有道”是
先声夺人，让观众从雅力士
奔跑的声音感受到郑州车迷
的个性魅力，那么挑战赛的
第四个环节“S回旋”走的
则是视觉路线，展现的是一
幕幕仿如电影中汽车追逐战
般有惊无险的刺激画面。

S回旋：一条看似非常
常见的S弯道，选手驾车迅
速通过，并按指定路线折返

便为成功。但该环节的赛道
宽度其实才是最大的难点，
仅5米宽。过往站点的部分
选手一到该项不是碰倒了桩
筒，就是走得犹豫不决。但
在郑州站，记者发现选手们
几乎都掌握了雅力士的绕桩
“必杀技”。雅力士拥有
4 . 7米的最小转弯半径，以
及EPS电动助力转向配置，
令车子在快碰倒桩筒的瞬间
准确转向，顺利过关。整场
比赛下来，雅力士走得行云
流水，也令人心跳加速，让
在场观者无不拍手叫好。

车展，本身就是一个众
车竞艳的大舞台。“2013
雅力士全国挑战赛”郑州
站置身其中，仿如是“赛
中赛”。同时，选手和雅

力士高水准的表现，使其
成 为 车 展 现 场 最 大 的 焦
点 。 而 在 属 于 它 的 赛 场
上，欢呼声、呐喊声，更
令当地车展呈现出前所未
有的运动激情。因此，它
在“赛事”纷纭的车展中
异军突起，无怪乎该站的
冠 军 梁 熊 泉 称 其 为 心 中
‘最中最’的经典赛事。

美模、酷车齐出动

抢尽镜头

活动当天，除了“2013
雅力士全国挑战赛”郑州站
的赛况让人过目难忘以外，
随其而至的一些消费者互动
活动也十分抢眼。

为了让现场观众了解到

雅力士的内部空间设计，欣
赏到这款型动小车的炫酷外
形，赛事主办方特意在赛场
旁边设置了“装箱达人挑战
赛”、“酷车美人拍”等互
动游戏环节。记者现场所
见，这些小游戏开摊不久就
很快形成了自己的人气圈。
在“装箱达人挑战赛”环
节，一拨接一拨的观众参与
其中，而主办方为游戏准备
的20个纸箱也一遍接一遍地
被塞进雅力士的后备箱，最
后几乎都被弄得缺角掉皮
的，可见观众参与程度之
高。

同样，“酷车美人拍”也
是群情高涨。通过这个环节
争相和雅力士、车模合影的
观众从未间断，闪光灯也因
此闪个不停，令整个“2013
雅力士全国挑战赛”郑州站
抢尽了镜头。

经过赛事的比拼，互动
游戏的体验，不少当地的观
众赢得了丰富的奖品，感受
到了雅力士各方面的优势。
好玩、好看、好礼的经历让
他们意犹未尽，纷纷表达了
对“2013雅力士全国挑战
赛”下一站的期待。

据悉，继郑州站之后，
2013雅力士全国挑战赛七月
将移师深圳和成都。有意零
距离感受雅力士极限驾控乐
趣的消费者，可向当地广汽
丰田经销商咨询活动详情，
也可以通过关注广汽丰田的
官方微博http：//weibo.com
/gactoyota，随时了解本次
挑战赛的赛事动态。

(翔宇)

据悉，6月22日、23日，
东风雪铁龙山东各4S店全
省联动，开启夏季营销冰点
团购第一季！集结旗下新
C5、全新世嘉、C4L全系等主
力车型，打造“0利润售车、0
门槛购车、0成本看车”三大
贴心举措，不仅让消费者在
酷热夏日尽享清爽好心情，
还有100%的机会分享东风
雪铁龙10亿钜惠资金，在这
个夏季尽情享受“E”场前所
未有的清凉购车体验。

“0”夏1度之0利润售车：

力度超大 业界开先河

购车成本价？东风雪铁
龙此次夏季营销活动就开
业界之先河，打造史无前例
的“0利润售车”活动。活动
期间，凡购买“国羽版”车型
的用户均可享受“0购置税、
0保险费”的超额优惠，如登
录淘宝天猫商城购买全系
羽毛球特装版，更可享受85
折购车优惠，购车价格直奔
成本价。

“0”夏2度之0门槛购

车：灵活贴心 轻松享生活

当然如果您曾经迫于
资金压力忍痛割爱，现在

“零计划购车风暴”则是此
次东风雪铁龙夏季营销活
动给你的第二大惊喜。由0
利率、0手续费、置换0首付
组成的“零计划购车风暴”，
打造“想开你就来”的金融
信贷服务举措，真正实现

“0”门槛购车，给予您最贴
心的关怀。无论是首次购车
或者置换购车，都不再成为
负担。

“0”夏3度之0成本体验：

清凉看车 盛夏乐悠悠

路上打车能报销，到店
更享冰爽厚礼！“0成本清凉
体验”也是东风雪铁龙此次
夏季营销活动最贴心的服
务举措之一。凡来店咨询看
车试驾，均可凭当日当时的
打车发票获得等额现金回
馈，打车费用到店看车即可

报销。此外，店内营业时间
延长至8点，同时还推出预
约上门试驾活动，无论在家
还是到店，都能拥有清凉无
比的购车体验。

东风雪铁龙掀“E”动

风暴冲击波

2013年，东风雪铁龙加
速 实 施 神 龙 公 司“ E 动 战
略”，从新C5登场，到搭载

“黄金E效动力组合”的全新
世嘉上市，再到C4L全系出
击高端中级车市场，在短短
的40天时间里以最快速度
实现了产品整体竞争力的
提升。

每逢6-8月，车市淡季
来袭。各汽车品牌厂家和经
销商均会推出优惠促销活
动，抢占市场。东风雪铁龙
在“E”效动力基础上推出“0
夏3度 10亿钜惠”大型夏
季营销活动，给广大客户带
来更多便利购车体验，掀起
夏季热销冲击波，我们拭目
以待！ (邱光慧)

郑州车展赛事扎堆

2013雅力士全国挑战赛成“最中最”
愉快的端午节假期结束了，但这个最能体

现中国人拼搏精神的传统节日，所带来的赛事
激情依然让人意犹未尽。在郑州，“2013中原
国际汽车展览会暨中原汽车文化旅游节”举办
期间，五花八门的比赛扎堆开锣，当中更数由
广汽丰田主办的“2013雅力士全国挑战赛”郑
州站比赛最为抢眼。

“0”夏3度 10亿钜惠
——— 东风雪铁龙全系“E动力”冰临乘夏团购季
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