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国内存款保险制度呼之欲出
央行正加紧制定相关方案

“如果银行破产了，储
户的钱谁来赔？与每一个人
切身利益息息相关的存款
保险制度在研究酝酿了16
年后，很可能在今年有实质
进展。那么，存款保险一旦
落地，是否意味着我们存在
银行里所有的钱就完全“无
忧”了？储户是否需要为自
己的存款安全支付额外的
保险费用？记者了解到，央
行正会同有关部门，抓紧研
究完善实施方案。

焦点一

为什么要有存款保险

存款保险的重要性不
言而喻，对老百姓来讲是保
证血汗钱不打水漂，而对金
融体系的健康发展也具有
重要意义。央行报告指出，
建立存款保险制度有助于
营 造 公 平 公 正 的 竞 争 环
境，促进商业银行经营机
制的市场化，增加商业银
行在金融业务创新及风险
承担机制方面的灵活性。
在存款保险制度缺失的条
件下，国家实际上承担了
隐性的担保责任，容易导
致商业银行风险约束机制
弱化，为追求高额利润而
过度投机。

中央财经大学中国银
行业研究中心主任郭田勇
认为，存款保险制度建设不
仅应当提上日程，而且是一

件非常紧迫的事情。随着银
行业全面对外开放，银行
之间的竞争越来越激烈，作
为商业机构，银行也可能会
出现破产和倒闭的现象，这
就需要存款保险制度来保
障存款人利益。另一方面，
加快存款保险制度建设，也
是为了进一步鼓励竞争，提
高金融机构的效率，给金融
机构提供一个有进有出、完
全市场化的平台。现在大力
推动的利率市场化改革，也
是以存款保险制度为前提。
如果要推动利率市场化改
革，就必须推行存款保险制
度。

焦点二

存款保险怎么赔

对普通百姓来说，最关
心的莫过于一旦商业银行出
现风险，自己能获得多少赔
偿？

目前，业内人士普遍预
计未来存款保险对单个储
户的赔偿上限应在20万至
50万元的区间内。

央行曾先后于2005年4
月和2007年4月对中国存款类
金融机构的存款账户结构进
行抽样调查。前次调查显示，
存款在50万元以下存款账户
户数占全部存款账户的比例
为99 . 70%。2007年的调查则
显示，20万元以下的存款户
占比为98%以上。业内人士预
计，随着居民储蓄的增长，现
在50万元以下的账户占比应
在98%左右，因此赔偿上限很
可能不超过50万元。

央行人士曾发表观点
指出，存款保险可以实行
限额赔付，即在投保存款
机构被撤销或破产时，存
款人在该机构的存款在规
定限额内可以得到全额赔
付，超过存款保险限额的仍
有权从该机构清算资产中
得到追偿，如果存款人在同
一家投保存款机构开立有
多个存款账户的，各账户
余额合并计算。如果最终出
台的方案果真如此，老百姓
的存款最好能分散存于多
家银行，避免鸡蛋放在一个
篮子里的风险。

焦点三

存款保险谁来买单

若推出存款保险制度，
该由谁来为保费买单是个关
键问题。业内人士称，正是因
为保费问题牵扯各方利益，
很难达成一致，所以存款保
险制度迟迟未能出台。

对于存款保险制度的运
作形式，中央财经大学教授
郭田勇的建议是，由存款性
金融机构共同建立一个保险
机构，并向其缴纳保费，在金
融机构发生危机或倒闭时，
存款保险机构可对金融机构
提供援助或是直接向存款人
支付存款。首都经济贸易大学
教授庹国柱告诉记者，在出资
方式上，存款保险机构应当是
一家政府全资的公司，不具备
商业性质，不以盈利为目的，但
应该按照公司化的治理结构运
作。商业银行不应拥有存款保
险公司的股份。上述机构类似
于证券投资者保护基金和保
险保障基金。

对于存款保险基金来
源，也有市场人士认为，除了
商业银行缴纳的保费之外，
还应包括国家财政、中央银
行拿出的资金。此外，作为多
家银行大股东的中央汇金公
司，也可以通过减持国有银行
股份的方式筹集资金，作为存
款保险基金的初始资金。

据《北京青年报》

当初购房时因为优越的
地理位置，备受众多投资者
的青睐，甚至一度出现了抢
购的局面，而随着开发商对
少量尾盘清盘工作的展开，
悬殊较大的价格落差，让众
多业主颇有微词，这种现象
在时下房产市场屡见不鲜，
当遇到这种问题，业主们应
该如何应对？开发商对这些
问题又应不应该负有责任？

位于解放路上的华强广
场商铺化公寓凭借其精准的
市场定位与优越的地理位
置，创造了济南公寓市场的
销售神话，销售均价曾最高
达到24000元/㎡，一度出现
开盘即被抢购一空的情况。

“如今华强广场项目二期启
动在即，为了快速回笼资金

开发商往往会选择自身让
利，以较大的优惠幅度对前
期剩余房源快速去化回笼资
金，很多投资客往往会选择
这个时机入手购房，但较大
幅度的价格让利导致部分老
业主颇有微词，一度出现老
业主要求补差价的情况，这
与售楼中心的火爆抢购局面
形成了强烈的对比。

这种正常因素导致的涨
跌，凸显了市场的调控作用，
一方面，在政府大的宏观调
控形势下，开发商涨价面临
政府的严格限制，而另一方
面，开发商自身让利，下调促
销又面临前期业主的不理性
举动。”华强广场置业一位工
作人员说。记者在华强广场
售楼处了解到，目前清盘促

销依旧在进行当中，现场还
打出了“一期公寓全面特价
清盘，山大路绝版价值洼地，
央区投资不容错过”的宣传
海报。“现在是价格洼地，这
个时刻抢购几套，应该是很
划算的。”售楼处一位准备购
买公寓的准业主和记者说
道。

对出现的这种现象，记
者咨询了市中荣凯法律服务
所的任巧巧律师，“这种现象
其实是一个市场行为，在市
场经济环境下，每一个项目
的热销都必然有其深层次的
原因，同时一些后期市场的
不可控因素也会左右房屋价
值，如果当初双方没有对后
期的这些风险进行书面的合
同约定，开发商是没有义务

承担这些风险导致的后果
的，在房价居高不下的情况
下，开发商促销让利本身就
是一种让利于民的企业行
为。”任律师说。

记者了解到，购买期房
与现房相比，投资风险也相
对较大，风险主要有两方面，
一是楼盘烂尾风险，也就是
工程进行到一定程度因某种
原因停建，不能按期竣工；二
是房屋竣工后，房屋设施、质
量、配套与约定不一致。如一
次性交齐房款，那么买方承
担的风险很大，分期付款或
公积金、按揭贷款，承担的资
金风险就会小一点。为了有
效规避风险，除了选择好地
段、大品牌外，最好的办法就
是选择现房投资。(韦超婷)

山大路华强广场销售情况“冰火两重天”

购房差价补偿？需先合同约定

近日，京东、苏宁易购、
易迅等各大电商厉兵秣马大
战“6 . 18”，打起价格大战。但
较之往年截然不同的是，银
行电商平台也加入战局。光
大银行将通过“理财夜市”
王牌产品率先应战，销售势
头近于秒杀的“逢8专属高收
益理财产品”将于此日再次
开售，5万元起申购，65天，预
期年化收益率达4 . 7%，发行
额度15亿元，宣战“6 . 18”理
财夜市。

今年更多电商的踊跃参
与 、 产 品 类
别 丰 富 度 的
提 升 ， 无 疑
让 战 局 扩 大
化 。 对 消 费

者的最大利好，重在增加了
更多平台得以选择，可以说
掌控了更大的选择权。尤其
是银行业电商的加入，让

“6 . 18”更有参与度和看头。
较之电商平台依托传统

消费品打市场，银行业本次
选择了目前最受欢迎的“理
财夜市”主动出击。如光大
银行理财夜市的推出，就获
得了超出预期的抢购效果，
单夜市销售额已破千亿元，
并于今年6 . 18再度推出“逢
8专属产品”，这无疑让投资
者的选择平台更加广阔化。

据悉，“逢8专属理财产
品”是光大理财夜市专为
“上班族”和电子渠道偏
好者推出的高品质理财产

品，在每个月8日、18日、28
日定期销售，销售时间依旧
为20：00—24：00，预期年化
收益率略高于同期同类产
品 。为 便 于 投 资 者“ 随 心
赚”，其提供了多元化购买
渠道，客户可免费通过光
大银行门户网站、手机银
行 、 网 上 银 行 、 网 信 办
理，最大限度地方便客户
随时随地移动购买。

其中网站直购方式为
光大银行所特有，购买方
便快捷，不到1分钟即可抢
购成功，手机银行和网信则
凸显了移动互联
网的优势。也正因
收益较高、购买方
便等特点，理财

夜市“逢8专属高收益理财
产品”每逢开售日均会受到
热捧，还曾创下10亿元理财
夜市产品开市25分钟内被
抢购一空的纪录。

光大银行是首家常态
推 出 “ 理 财 夜 市 ” 的 银
行，其较高的收益率、丰
富便利的购买渠道已获得
了 不 少 “ 回 头 客 ” ， 同
时，光大电子银行定位于
“打造客户体验最好的电子
银行”，也将持续给客户推
出更多更方便的网络金融服
务和产品。

光大银行推出“逢8专属”高收益理财品

央行近日发布的《2013年金融稳定报告》明确
表示，目前，我国推出存款保险制度的时机基本
成熟，人民银行正会同有关部门，抓紧研究完善
实施方案，推动存款保险制度尽早建立。据记者
了解，人民银行自1997年就已经着手研究存款保
险制度。”

中国银行济南分行秉承
“客户至上，服务为本”的经
营理念，将服务客户、服务大
众融入到银行各个业务领域
的创新和发展。为方便广大
企事业单位及个人一站式办

理全部的公用事业缴费，中
国银行济南分行投入大量的
人力、物力、财力，开发了新
系统，制定了新流程，成为济
南市首家覆盖全部公用事业
收费的商业银行。

中国银行，生活缴费一站通
中行济南分行公用事业代收费首家全覆盖

公用事业代收费一览表

中国银行济南分行已在银行柜台、网上银行、手机银
行和自助渠道全部实现六大公用事业代收费。选择中国银
行，实现轻松缴费！

电话车险直销模式以其
价格低廉、投保便捷等诸多
优点深受广大车主喜爱，如
今已经风靡泉城。

“保监会规定，商业车险
费率最多可以打到七折，但
电话车险渠道可以在七折的
基础上再优惠15%。之所以
电话车险比传统车险便宜，
是因为不经过代理机构直接
面向车主销售，这样节省的
中间成本就可以让利车主。”
平安电话车险相关负责人表
示，车主可通过拨打平安电
话车险的全国统一投保热线
4008-000-000，与平安电销
坐席人员进行咨询、报价，之
后平安电销会派专门的服务
人员送单上门完成投保，免
去车主亲自去保险公司营业
大厅办理的麻烦。”

有市场人士认为，电话
车险较之传统渠道，区别只
是在于销售方式上，而后期
的理赔和服务与传统车险并

无本质区别。完整的电话车
险模式是地空结合的，即以
电话销售这种远程交易模式
完成咨询、报价、保单确认等
前端销售行为；而后端的缴
款、送单，服务和理赔依托各
大保险公司在各地的分公司
实现。电话车险采用直销模
式，缩短了营销链条，把中介
减少的成本直接让利给车
主。

据悉，平安产险是首家
获得中国保监会的批准，经
营电话车险销售业务的保险
公司。为了更好地满足车主
投保电话车险的实际需求，
平安电销推出了一系列特色
服务。2013年平安“快易免”
服务再次升级，快——— 先赔
付，再修车！万元以下，报案
到赔款，3天到账；易——— 人
伤案件安心理赔服务，上门
代收理赔资料；免——— 7X24
小时免费道路救援。

(财金记者 王小平)

平安直销车险劲刮“超值风暴”

格财金资讯

代收项目名称 合作公司 代缴渠道

电话费

移动话费 中国移动山东分公司 网银、手机银行、自助终端、柜台

联通话费 中国联通山东分公司 网银、手机银行、自助终端、柜台

电信话费 中国电信山东分公司 网银、手机银行、自助终端、柜台

电费 国家电网山东分公司 网银、手机银行、自助终端、柜台、委托代扣

燃气费 济华燃气有限公司 网银、手机银行、柜台

暖气费 济南热电有限公司 网银、手机银行、柜台

水费 济南水务集团 网银、手机银行、柜台

有线电视费 山东广电集团 网银、手机银行、柜台

近年来，随着第三方财
富管理机构的兴起，一种新
型的理财模式已成为泉城
老百姓的新宠，打破了长期
以来人们依赖银行购买理
财产品的单一模式。

以此类创新理财模式
“年年鑫”为例，固定期限，
固定收益，10万元起，投资

期限12个月，预期年收益约
10%，不仅有效战胜了通胀，
也可以帮助客户实现财富
稳健增值的目标。

考虑到高端客户的众
多需求，公司也从事向知名
信托公司推荐优质客户的
相关业务，有需求的客户，
可以联系当地的财富中心。

固定收益类理财广受投资者追捧
年化收益可达10%

投资有风险 理财需谨慎
财富热线：0531-66678818/66678503

地址：济南市经五纬二山东商会大厦B25层

产品列表：
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