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车车市市““中中考考””成成绩绩单单不不理理想想，，放放眼眼下下半半年年————
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6月份马上结束，2013年将半。虽然泰安市上半年
乘用车上牌量还未公布，但是从记者近日走访车市
发现，上半年车市的主基调是“微增长”。对于泰城汽
车经销商来说，“期中考试”的上半年销量任务考核
即将到来，不少上半年销售不旺的经销商，寄希望于
下半年的新车能够提振销量。

还有三天就要跨入7月，对于大
部分经销商而言，上半年的销售数据
不会再有大波动。但是记者在走访市
场中，多数汽车经销商对于实际销
量、任务完成比例都闭口不谈，多是
以“基本完成”“一般、还行”“差不多”
来回答。只有少数完成还不错的4S店
愿意分享这份喜悦，“今年上半年我
们的销售一直保持着比较良好的劲

头，五月中旬就顺利完成了半年销售
任务。”北方车辆上海大众4S店市场
经理王晓晓算出“中考”成绩后告诉
记者，在同城三店的情况下，销售进
度仍然稳中有升。

相对于经销商，汽车厂家的数据更
加及时公开。记者以邮件采访的方式取
得最新的确认数据显示，长安福特1至5

月份销售19 .12万辆，一汽大众虽然五月

份销量全国第一，但是1至5月份总销量
比上海通用少了1 . 62万辆，达到55 . 91万
辆。自主品牌中，吉利和比亚迪的销量
分别有20 .63万和18 .56万辆。

记者了解到，根据多年的销售状
况，不论是汽车厂家还是经销商，上下
半年的任务分配多是以45：55来配比，
但是能够完成超过45%即上半年目标
的企业并不多，特别是自主品牌。

“难做！”“压力大！”被问到今
年情形，泰城几家自主品牌经销商
都坦言“压力山大”。“1月份卖了110

多台，2月份是4 0台左右，3到5月基
本都是70台左右，6月份估计达不到
60台。”这是泰东路一家自主品牌销
售经理给记者的一组销售数据。据
其透露，这个销量与去年同比下滑
近15%。

这位销售经理分析，这和厂家
的战略有很大关系。一是整个上半
年，该品牌都没有拿出有分量的新
车，二是，今年以来，在价格方面厂
家没有提供太大让利，经销商想提
销量只能自己“倒贴”。

对于自主品牌的整体市场，金
泰英伦 4 S店总经理赵文平也有自
己的看法。“要抢夺市场，靠的是三

样‘法宝’——— 品牌力、服务水平和
价格优势。自主品牌的品牌力和服
务水平的提高还需要一些时日，不
可能一蹴而就。最麻烦的是，之前
最厉害的‘武器’——— —— 价格优势，
如今也越来越弱了。”赵文平说，现
在合资品牌部分产品的价格在不
断下探，已经直指自主品牌的“腹
地”。

在上海车展的催化下，
今年上半年有超过40款车
上市，包括A0级车、A级车、
B 级 车 以 及 C 级 车 ，还 有
SUV、MPV在内的各个细
分市场全面开花。

尽管有价格优惠和新
车上市的双重刺激，六月淡
季销量依然不高。车商分
析，今年车市转淡不仅是传
统淡旺季的消费习惯，还有
经济增速放缓的原因，而一
部分优惠措施也让消费者
踌躇，最终导致车市销量不
高。

虽然现在车市较淡，许
多经销商对于下半年车市
的前景还是比较看好的。下
半年，中国车市将迎来更多
新面孔，预计至少有50款车
型。由此可见，2013年将是

新车上市率最高的一年，创
历年之最。

长安福特北方福泰4S

店市场经理邹冰说，自从上
半年翼虎和翼搏上市后，对
销量带动很明显，到店的顾
客有将近一半是来看这两
款SUV的。对于下半年即
将上市的新蒙迪欧，邹冰表
示将对现在的中高级车市
形成很大冲击，希望能够继
续带动销量提升。

泰安金泰英伦4S店总
经理赵文平认为，6月份是
车市传统淡季，此时车市低
迷算正常现象，并不需要过
分担心，过了7、8月份，车市
可能会反弹，现在最需要做
好的就是服务和为下半年
可能到来的购车高峰积累
客户。 （赵兴）

“中考”成绩：一般、还行、差不多

自主品牌：只拼价格压力更大

下半年：

至少50个车型将上市


	S14-PDF 版面

