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开赛三天，有些小报童售报效率特别高

一百多份报纸两个小时卖完
本报济宁7月11日讯

(记者 马辉 见习记者
金伟 公淑云) 九龙家电
杯暑期营销秀已启动三天，
小选手们上街卖报也是各
显神通，多数小报童手中的
一百多份报纸不到两个小
时就卖完了。

“叔叔，买份报纸吗？五毛
钱一份。”“好，来一份。”“谢谢
叔叔。”这是13岁的夏鹏程卖
报的标准句式。夏鹏程说，卖
报的时候嘴要甜一些，这样买
的人会多点。他已经是第三次
参加小记者营销秀活动了，算
得上是经验丰富的“老将”。

由于前一天100份报纸
很快卖完了，当天他把数量
加到了150份。“菜市场和医
院报纸会很好卖。”他说，因
为刚出菜市场的人手中都
有些零钱，而医院里的人都
要等很长时间，所以都乐于
买份报纸。在路过红星路的
一家医院时，一位市民一次
就买了两份。

女儿卖报，妈妈助阵，
三天的时间里，荣女士一直
陪在女儿徐珂身边，帮她拿
着沉甸甸地报纸，却不干涉
女儿“工作”。“看着她每天
都在进步，我心里特别高

兴，今天不到8点半，她就把
60份报纸卖完了，她别提多
高兴了。”荣女士说，徐珂每
天都在进步着，从第一天开
始卖报不敢说话，到后来能
够主动跟别人去交流，从卖
报遭到拒绝后撅这小嘴，到
后来的坦然接受，并且还能
对别人保持微笑。

“孩子挣多少钱并不重
要，重要的是获得了成就
感，不断地成长。”荣女士
说，特别支持这项活动，不
仅能让孩子适应社会，还能
锻炼孩子的心智，让孩子保
持良好的心态，不气馁。

名次 姓名 售报数量

1 尹子坤 660

2 夏鹏程 370

3 韩清泽 360

4 张刘文辉 330

5 周子康 320

6 邢孝林 300

7 张振业 280

8 郑徐奥 250

9 孟宇飞 250

10 张鹏翔 230

名次 姓名 售报数量

11 杨仕绅 220

12 陈舒畅 210

13 任仰泫 210

14 姚瑶 200

15 率为饶 200

16 徐珂 180

17 王清一 170

18 魏思远 170

19 任志豪 160

20

仲奥昊 160

杨雨薇 160

王芯蕊 160

暑期营销秀排名

九龙家电杯暑期营销
秀进行到第三天，如何卖得
更快、更有效率？小选手们
各有妙招。

“要去人多的地方卖，
昨天在妈妈的公司门口，一
个半小时就卖完了100份。”
今年9岁的邢孝林很骄傲地
说，他的营销小妙招第一就
是选准售卖位置。

邢孝林一看到有人过
来，就飞快跑过去，“叔叔您
买份报纸吧”“阿姨您买份
报纸吧”这是他的第二个小
妙招：不害怕、敢开口。“我
看到别人过来就跑过去问
他要不要报纸，不管他们要

不要我都会跟他说谢谢。有
的叔叔阿姨本来不想要，看
我这么有礼貌，然后就买
了。”一直跑来跑去不停歇
的小孝林说自己每卖出去
一份报纸就感觉更有动力，
热得满头大汗也不觉得累。

卖完之后，邢孝林擦了擦
头上的汗，手上蹭的油墨蹭了
一脸，妈妈孙文然笑着给儿子
擦，“我儿子第一次参加可以
卖得这么好，这让他可自信
了。他第一天说要把赚到的钱
去买玩具，昨天又跟我说捐给
福利院。”孙文然说，看见小孝
林这几天的变化，她很欣慰。

“我45分钟就卖出了50

份，因为我比他们大一点
吧。”在营销秀的集合地点，
有一个孩子站在队伍里高
高的很突出，他叫张鹏翔，
15岁，是今年参加营销秀里
最大的一个。张鹏翔说，他的
营销小妙招就是找准目标，

“我先坐公交车到人流比较
多的运河城附近，这边的店
铺很多，而且店铺里的人都
挺爱看报纸的，只是有的报
亭离得比较远，买起来不方
便。还有一定要穿着小报童
的衣服和帽子，很多人看我
拿着报纸，我还没张口卖就
直接走过来买。”他笑着说。

本报见习记者 高雯

秀秀营销小妙招>>

嘴要甜是卖报“第一关”

小记者在向市民推销报纸。实习生 丁明寒 摄

互动


	H04-PDF 版面

