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众信房产经理贺培森入行三年多，加盟店发展到70多家

加盟不用交押金手把手教新员工
文/片 本报记者 王裕奎
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为等一个客户

夜里呆了俩小时
做二手房中介，靠的是吃

苦耐劳，特别是对租房子的来
说，区区的中介费并不多，但是
对客户的态度是考验一个中介
素养的最好诠释。

在贺培森的记忆中，2010

年自己刚从业不久，有一个大
三的学生在秋天的时候要实
习，想租一套六七百元的房子，
当时自己和学生联系好了定在
晚上 8 点看房子，但是这学生当
晚有个聚会。

“他们吃完了饭，又去 KTV

唱歌，一直到 10 点多才看房子，
我就在楼下等了他两个多小时。”
贺培森说，后来带着这个学生看
房子，学生看完就表示要租。虽然
花了两个小时等，但最后这样的
结果还是让贺培森很欣慰。考虑
到学生也不易，他只收了这个学
生很少的一笔中介费。

发展 3 年多

分店 70 多家

日照市东港区众信房产经
纪有限公司成立于 2009 年 10

月，位于雅都 56 号公寓西邻，目
前有七十余家分店，店员 1 4 2

名。
“在老城区有分店 28 家，开

发区分店 14 家，山海天 2 家，高
科园 8 家，昭阳路与临沂路之间
16 家，目前在岚山、五莲、莒县
还没有分店。”说起分店，贺培
森如数家珍。众信房产主要从
事楼盘代理、二手房置换、房屋
抵押贷款、房地产营销策划、商
务信息咨询等项目，是日照市
具有较强综合实力的房产经纪
公司。

自成立以来，公司秉承诚
信原则，不断累积经验，扩大资
金投入，真诚服务市民，为广大
客户解决了很多实际问题，在
日照市树立了良好的企业形
象。在领导的带领下，全公司员
工拼搏向上，积极努力工作，使
公司业绩显著提高，人才储备
量不断增加，企业队伍不断发
展壮大。

通过几年的发展，日照市
东港区众信房产经纪有限公司
现在在日照市区已具备了一定

的知名度和影响力，并设立多
家加盟或直营店。今后，公司将
继续认真为市民服务，锐意创
新，开拓进取，努力建设成为一
家具有综合实力和核心竞争力
的优秀企业。

50 分钟接 10 多个

员工求助电话
32 岁的贺培森 2010 年从事

二手房行业，“众信”就是他给
起的名字。“顾名思义，众信就
是大家都信赖，起这样的名字

有人缘。”贺培森笑着说。
正如公司的名字一样，贺

培森这人也是“众信”。与其他
公司的经理不同的是，贺培森
与员工一个办公室，这样有问
题方便交流。“好多公司的经理
一个人一个大办公室，但贺经
理和我们一起办公，有问题直
接问他就可以了，非常方便。”
办公室一员工说。

在记者采访的 50 分钟内，
贺培森接了近 10 个电话。“都是
我加盟店里的伙计打过来的，
他们业务上有不明白的问题都

会找我求助。”贺培森说。
零费用的加盟模式，也吸

引了不少人来加盟。“分店不需
要向我们总部交押金，也不用
签合同，门头房的牌子我们给
制作，每年向我们交 500 元宣传
费就可以。如果感觉不好，随时
可以换牌子。”贺培森说，不少
加盟店曾经都是他的客户。但
是迄今为止，没有一家加盟店
退出众信房产。

加盟店员工每一两个月都要
聚聚，对新上任的员工，贺培森都
是手把手地教他们业务知识。

众信房产经理贺培森 2010 年从事二手房行业，目前公
司加盟店已经发展到七十余家，有员工 142 名。“加盟我们
不需要签合同，不需要交押金，我们手把手培训新员工。”
贺培森说。

▲客户如有问题，贺培森（右）总是不厌其烦地解释帮助。

每当加
盟店的伙计们
有问题，总会电
话向想贺培森
求助。
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