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今日泰山

银行车贷放款越来越难

车商贴息卖车也要促销量
本报记者 赵兴

四种车贷方式，您选哪个？
就是按正常车贷程序向银行提出

贷款，然后获批就能买车，因为风险大、
利润少，目前很多银行已经不涉足传统
车贷业务。据记者了解，目前广州只有
少数几家银行的个人业务当中有车贷
项目。

优点：1、贷款时间比较长，可以3年
甚至5年；2、对于律师、医务人员、公务
员等稳定高收入工作岗位，银行一般顺
利放款；3、极少有车型方面的限制。

缺点：1、首付比例一般要求四成甚
至五成；2、搭车费用较多，比如指定装
GPS定位全保等等；3、利息是正常贷款
利率，一般没有利率优惠。

举例
以一汽奥迪A6L TFSI 舒适型

为例，指导价格为4 4 . 6 6万元，首付
24 . 66万元，20万贷款3年的话，每个月
本息合计5800多元。对于那些收入较
高，职业比较稳定的人群来说，这个贷
款方式也比较合适，周期也比信用卡车
贷稍长一点。 (宗禾)

利用自己已有信用卡申请车贷业务，
或向有车贷业务的银行申请信用卡车贷。

优点：1、不要财产抵押，手续方便灵
活；2、一般审批时间在7-15天左右，个人
信用良好的放贷更快；3、无须利息，手续
费一次性收取，以招商银行为例，一年期
手续费5%，二年期为10 . 5%，碰到银行促
销活动时期，手续费还可以下调，甚至有
时还能够免手续费。

缺点：1、指定品牌或车型，对于部分
品牌和款型还需要在指定车商处进行购
买。建行的龙卡购车分期付款合作品牌包
括本田、马自达、现代、东风悦达、大众、东
风标致等；

2、一些经销商也借机减少优惠，这虽
然无明文规定，但实际购车中常常碰到；

3、大部分信用卡贷款会指定车辆保
险种类，基本接近全保，而且不管贷款多
少，保险第一受益人是银行。如果理赔数
字大于银行首肯部分，就需要报请银行通
过。这无疑也会带来一些用车麻烦。

举例
以本田CR-V 2 . 0四驱经典版为例，

指导价格是21 . 78万元。如果首付五成，
那么就需要支出11 . 78万元首付款，剩下
10万元分为1年或2年期还清。而且必须第
一次就付清第一期车贷分期款。

就是将自己的房产或有价证券抵押
给银行(也可以包括亲朋好友的存款)，然
后取得一定数额的贷款。其实这个和车贷
关系不大，只要有抵押，风险少，银行一样
乐意借钱给消费者。

优点：1、需要强制购买什么保险以及
提供公证担保等手续，费用相对节省一
些；2、不仅审批容易，并且放款时间相对
比较快；3、车辆产权和保险受益人也不是
银行。

缺点：1、对于不少人群特别是年轻人
而言有些门槛过高；2、存在一定的贷款风
险，毕竟抵押银行的物品价值远高于贷款
额度，如果不按时还贷款，银行有权处理
抵押物。

2013年银行贷款基准利率如下：六个
月至一年(含)为5 . 6%-6%。一至三年(含)
为6 . 15%，大部分银行是在此利率基础上
上浮的。一般来说，一年期利率上浮后大
概是7 . 05%左右。所以这种贷款适合那些
有抵押的中高档车用户。

举例
以宝马5系(2012款)523Li豪华型为

例，指导价格49 . 46万元。如果贷款30万
元，一年期的利息按7 . 05%大概是21150
元。虽然利息费用不低，但解决了资金与
购车之间矛盾。

汽车金融公司贷款金融服务已经成
为拉动销售的主要方式之一。知名品牌如
上海通用、一汽大众、上海大众、东风雪铁
龙、东风日产、奇瑞等多家汽车公司纷纷
推出或准备推出自己的贷款购车业务。

优点：1、无需财产抵押，但一般要求
当地户口或已婚有住房，这样审批程序更
容易通过；2、直接和购买品牌的经销商打
交道，所有手续办理便利，一般不会有搭
车收费(但不排除一些汽车金融公司的收
费项目)；3、贷款利率和同期银行贷款利
率差不多，但不少汽车金融公司为促销品
牌旗下车辆，一般推出一年首付50%，一
年后付清其余50%的政策，这样就基本不
要车主支付利息了。

缺点：1、只能在汽车金融公司旗下购
买所属车型，有时候还是指定车型，比如
上海大众一个时期可能是POLO，另一个
时期也许就是帕萨特；2、保险基本是全
保，第一受益人是汽车金融公司。

举例
以上海大众帕萨特为例，1 . 8TSI

DSG御尊版指导价格23 . 98万元(各店优
惠可能不同 )，首付款 5 0%，需要支付
12 . 98万元，剩下11万元一年后还清，无
需支付任何利息费用。但保险必须全保，
同时第一受益人也必须是汽车金融公司。

银行车贷审核更严格

有房产的客户好申请

银行遭遇“钱荒”以来，金融
机构圈钱忙，高利率理财产品层
出不穷。这一波强大的理财浪潮
也波及到汽车市场。

从6月23日开始，商业银行普
遍出现钱紧的情况，车贷业务受
到直接影响。部分消费者反映，以
分期付款方式购车，审批时间比
原计划延迟好几天。

记者从泰城经销商了解到，
从6月初开始，商业银行的车贷放
款速度明显放缓。这主要是因为
银行车贷业务额度不足，有些银
行6月份通过审核的车贷，直到现
在还没放款。

同时，车贷审批相比过去也
更加严格。多个4S店金融部的金融
专员透露，6月以来，银行在放款时

对客户采取“择优录取”的做法，
有房产的客户相对较为容易通过
银行的审核。

交完钱新车开回家

没合格证不能上牌

除了银行车贷审批延长、放
款受到影响，汽车市场受“钱荒”
影响，不少怪现象又“死灰复燃”。

车款交齐，给车你开回家，但
就是不给你上正式牌……在某日
系车4S店购车的周小姐就碰到这
么个“怪事”。经过多方打听，才知
道车辆合格证被银行扣着。车辆
合格证和人的户口簿一样，没有
车辆合格证自然就不能办理车
牌。

泰安金泰英伦4S店总经理赵
文平介绍，这在车市不算是个新
鲜事，“去年车市不景气，库存高
的时候，提了车因为没合格证上

不了牌的情况比较常见。”
赵文平介绍，通过抵押车辆

合格证，实现银行贷款已经成为
许多汽车经销商实现资金周转的

“法宝”。操作模式大致为银行、车
企、经销商形成三方协议，汽车经
销商向银行提出车辆贷款计划，
并交付一定保证金，银行将车款
付给车企，车企向经销商发车的
同时再把车辆合格证抵押给银
行。每当卖出一辆车时，就用客户
支付的货款还银行，取回车辆合
格证交付给客户，然后再抵押另
外一辆车，实现资金周转。

记者调查发现，随着“钱荒”
的到来，提车没法上牌的怪现象
正在加剧。

厂家给汽车金融贴息

使用者比例明显提升

记者走访时发现，近期受到银

行方面的影响，汽车金融贷款的业
务因此上升，大部分消费者在买车
贷款的时候，会选择用汽车金融公
司来购车。东风日产嘉信专营店金
融专员表示，现在利用银行贷款买
车的客户比较少，一方面是因为要
求的证明多；另一方面，就算是提
供了这些方面的证明，有些贷款也
批不下来。所以消费者会选择条件
比较便捷的汽车金融公司贷款来
买车。

“在我们展厅买车的，将近一
半的客户都选择了大众金融，按
揭买车。”泰安一家一汽大众4S店
销售人员告诉记者，这个比例和
年初相比增加了不少。“迈腾厂家
政策贴息8000多元。去年只有个别
车型有金融政策，现在几乎涉及
所有车型。”

记者走访多家汽车4S店纷纷
反映，今年以来厂家推出越来越
多的金融贴息产品，随着银行车

贷收紧，通过车企金融服务做按
揭客户急增。上汽荣威双龙店销
售人员告诉记者：“厂家推出了荣
威350、MG3、MG5、MG6的两年零
利率金融产品，手续费很低，客户
在听了介绍之后很容易动心。”

另据了解，像上海通用较早
开展汽车金融业务的品牌，如今
客户对汽车金融接受程度已经很
高，原计划是买凯越的客户，一看
车贷很方便，有的直接升级买了
英朗。

各大品牌汽车金融的优惠方
案渐多，目前把车贷方案作为主
要宣传方式在展厅显著位置进行
推广的车行也越来越多。“零利
率、零首付”已变成了一种常态促
销手段。而按照目前的主流车贷
方案，一般10万元车型月供只需要
两三千元，而有些国产小车的月
供只需要三五百元，一般有购车
意向的消费者都能承担得起。

近日，不少有贷
款购车意向的市民发
现，在银行以分期付
款方式购车，审批时
间比原计划延迟了好
几天。记者走访泰城
4S店发现，汽车厂家
的汽车金融贴息政策
的普及，越来越多客
户 在 买 车 贷 款 的 时
候，会选择用汽车金
融公司来购车。
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