
想买卖二手车，不了解
市场行情不知如何定价？

工作繁忙，没时间去拍
卖中心做评估？

二手车市场上各类评估
中心鱼目混杂，漫天要价？

由于车辆品牌、使用年
限、行驶公里数、车辆本身的
状况等都不同，每辆二手车
都有自己独特的价值和价
格。一辆二手车是否值得购
买？是否在买二手车时不吃
亏？一个不懂二手车的人，肯
定很难知道。为了解决大家
的疑虑，本报特别邀请资深
二手车鉴定评估师为大家点
评二手车，让大家了解各个
二手车的真实情况。

轻松买卖二手车，一个
电话就搞定！只要您拨打热
线 : 1 8 6 5 3 8 8 1 2 3 5 / 0 5 3 8 -
6052222，就可在家享受到国
家注册旧机动车鉴定评估师
等业内专家的专业评估服

务，帮您免去来回奔波的烦
恼。

如果您有二手车想要出
售，如果您想卖旧车换新车，
那您还在犹豫什么，评估、检
查、定价全程免除手续服务
费。只需打通电话，报上详细
的车辆信息，包括品牌车型、
上户日期、行驶里程、车辆排

量等信息，就能轻松享受上
门服务。

此外，您还可以把车辆
信息附上实车照片发送至
395265892@qq.com，本报记者
将从中选取部分热情读者，
可以获得一个相对准确的评
估价格。

(赵兴)

买卖二手车一个电话搞定
国家注册评估师为您上门服务

本本报报二二手手车车展展销销会会下下周周启启幕幕
时间：8月3日、4日 地点：中七里社区服务中心广场

本报泰安7月23日讯 (记
者 赵兴) 泰安二手车终于
迎来属于自己的盛会。本报与
嘉信二手车零售店联合举办
的泰安首届二手车展销会，将
于下周六在中七里社区服务
中心广场(望岳东路)开幕，为
期两天。嘉信将携优质二手车
参展，同时资深二手车评估师
将现场为车主提供评估服务。

随着家庭消费能力大大
加强，汽车保有量稳步增长，
二手车消费开始逐步进入购
车者视野，并对二手车交易环
境以及提供的服务等都提出
了较高要求，尤其是对购买的
二手车品质，已成为消费者最
为关注的要素。

但是长久以来，在一些不
正规的二手车市场，很多“黄
牛”收车后，为了隐瞒真实车
况，会把车龄过长、车况过差的
二手车摆弄得跟新车一样，有
的还存在更改里程表、私换零
部件，违章、年检等手续未办理
等现象，而消费者却难以辨别。

由于这些交易大都是“一
锤子买卖”，很多二手车买卖
双方一旦办完手续，就再也找
不到中间人，售后服务也难以
得到保障。这样的情况，让众
多消费者对二手车市场望而
却步。

此次本报联合嘉信二手
车店举办的二手车展会，在不
断满足市民个性化展示的同
时，为市民和二手车经销商
家、4S店二手车置换业务提供
一站式、零距离交流平台。本
次展会将在中七里社区服务
中心广场举行，主要包括：二
手车展销、二手车置换、二手
车评估和现场自由交易集市

等环节。
参与展销的二手车价格

普遍不到原车价格的一半。市
民购买以后，如果这辆二手车
还在保修期内，按原厂保修；
如果已经过了保修期，认证车
型也可享受质保和全国联保
服务。

本次二手车车展组委会
与嘉信二手车零售店合作，为
泰城市民提供全新购车体验。

“我们店的参展车辆，都可以
保证不会出现事故车、水淹车
和套牌车。”嘉信二手车店相
关负责人王兴兵介绍，每一辆
日产认证二手车都享有6个月
/1万公里的有条件质量保修，
并可在全国范围内享受联保
服务。

“我们在车展现场有专业
评估师为消费者提供免费的
专业评估”，车展组委会相关
负责人说，欢迎近期想卖车的
车主踊跃参展，无论成交与
否，都不收取任何费用，还能
享受免费评估服务。“如果车
主想换辆东风日产的新车，那
就更方便了。”王兴兵介绍，车
主到车展上换购全系日产车
型 ,都能享受2000元到6000元
不等的置换补贴。

据了解,置换新车与单独
购买新车或是交易旧车相比,

在车辆价格上还有一定的优
势，主要表现在两个方面 ,即
新车价格的优惠以及旧车评
估价格的调高。

据了解，车展期间将组织
丰富多彩的活动，让参观者和
消费者更加了解认证二手车。
有意参加车展或免费评估的
车主，请拨打本报18653881235

报名。
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汽车

专家上门评估

◎本期帮主

王兴兵——— 东风日产泰安嘉
信二手车评估师。

从事汽车行业7年，2010

年进入东风日产嘉信专营店
做二手车评估师，是国家注册
旧机动车鉴定评估师。对市场
主流品牌新旧车型的价格非
常熟悉，在买卖、评估、鉴定、
过户、保险等车辆管理
方面经验丰富。以专业的评
估、用心的服务，赢得了众多
客户的好评。

置换新车，第一步是要将
旧车卖掉，这一步骤陷阱最
多。卖车主要途径有二 :一是
在品牌二手车店，二是在路边
二手车市场。在4S店享受置换
服务时，如旧车与新车为同一
品牌，且在同一4S店进行交
易，4S店给出的旧车收购价要
比非同品牌4S店要高，价格更
为合理。

同时需要注意，将车交出
后，并不能马上过户，会有数
天拖延。这段时间，车还在你
名下，但已不是你开，万一出
现交通事故，肇事者逃逸，责
任要落到车主身上。所以，一
定要问清楚二手车管理流程，

客户看车试驾，是否有专人陪
伴。

建议要找有信誉的二手
车商和4S店，因为中间你必须
把身份证、行驶本这些证件较
给他们，避免资料外泄。

在路边二手车市场，最终
成交价一般比最初报价要低；
在4S店，最终成交价比最初报
价相当，或略高。

还可以选择拍卖，但目前
真正直接面对消费者的二手
车拍卖会很少，参与竞拍大多
为二手车经销商，他们对车辆
的底价和行情都十分了解，很
难卖高价。

据了解，一辆私家车使用五六
年，行驶里程一般达到8万至10万公
里时，保养费用就会大幅上升。一家
4S店服务经理表示，车辆在4万公里
时要做一次全面保养，车辆行驶里程
达到8万公里时需要做一次大保养，
这两次大保养分别需要四五千元。

“随着行驶里程的延长，配件纷
纷老化，保养费用增加也成必然。”有
车主表示，“过了两次大保养，车辆里
程超8万公里后，一些非正常保养的
配件支出也将加大。”这也导致车主

“出保即卖”现象的形成。
现在不少4S店都在推延保政策，

但更多的是延长保养时限，如从3年
延长到5年，但保养里程多截至10万
公里。

链接

置换或卖车 避开几个“陷阱”
行驶8万公里后

车辆“老”得快

评估师正在查看发动机舱。
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