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今日济南

齐鲁财金

7月理财产品

数量收益双下降

“最近不少产品的预期收益都
在5%以上，不知道该不该买？”市
民张小姐对记者表示。

有理财师分析指出，事实上，7
月份银行发行的理财产品整体上较6
月份量价齐跌，但由于不同银行发
行的理财产品收益高低分化越来越
明显，因此给不少市民造成高收益
产品仍很多的感觉。

“本月银行间市场资金面紧张
形势得到缓解，货币市场利率较上
月月末出现明显下降，使得以债券
和货币市场工具投资为主的新发理
财产品收益率有所回落。”上述分
析人士指出。

普益财富数据显示，一方面，
在产品数量上7月比6月微跌，2013
年7月，共有116家银行发行了3301
款个人理财产品，产品发行数量环
比下降0 . 84%。

另一方面在产品预期收益方面
也出现下滑。2013年7月，股份制商
业银行发行产品的平均预期收益率
为4 . 61%，环比下降0 . 23个百分点；
国有银行发行产品的平均预期收益
率为4 . 43%，环比下降0 . 17个百分
点；城市商业银行发行产品的平均
预期收益率为4 . 83%，环比上升0 . 02
个百分点；农村商业银行发行产品
的平均预期收益率为4 . 61%，环比下
降0 . 02个百分点；农村信用社发行
产品的平均预期收益率为4 . 20%，环
比上升0 . 07个百分点；外资银行发
行产品的平均预期收益率为5 . 21%，

环比上升0 . 09个百分点。

专家建议

三步骤选产品

理财师表示，预计下半年理财
产品市场将呈现两大特点：一是由
于资金面偏紧，整体收益将高于上
半年；二是各家银行产品收益分化
将更加明显。

益财富研究员方瑞表示，购买
产品应遵循以下三个步骤。首先，
投资者应配合银行理财经理真实做
好风险测试工作，完成银行提供的
投资风险问卷。

其次，投资者在购买产品前须
认真阅读产品说明，了解清楚产品
的具体投资对象。常见的理财产品
投资对象中风险从低到高排列大致
依次为货币市场工具、债券、票据资
产、信贷资产、信托贷款、基金、股票、
股权、结构性投资品种、另类投资品
种等等。

最后，在了解了产品、熟悉了银
行的情况下，才可下单购买。（中证）

8月以来，济南连续的高温天气创
气象历史之最，尤其车辆自燃这种平
常概率较小的情况，今年也因气温的
持续攀升而时有发生。统计数据显
示，目前已接到车辆自燃报案多起，
但其中车主购买过自燃险的案件不
多。

保险公司理赔部人士指出，目前
购买自燃险的客户大部分都是单位车
辆，而私家车主很少购买自燃险，投
保比率不到一成。很多车主以为，只
有车龄在五六年左右的车才需要投保
自燃险，但从理赔数据来看，有的车
辆使用二三年内就发生了自燃。遇到

今年的高温天气，自燃风险更是加大
了很多。

据保险业内人士介绍，自燃险是车
损险附加险的一种，该险种的费率与
车龄、车型有关，以一辆15万元、车龄2

年的家用国产车为例，投保自燃险的
年保费在100元左右。当然，随着车龄的
老化，自燃风险随之增大，保费也会随
之提高。

业内人士指出，高温天里，漏油
加漏电是导致多数车辆自燃事故的根
本原因，广大车主更需注重对车辆的
保养维护。为防止自燃，车主应定期
前往正规的维修厂家进行车辆的保养

和检查，重点检查电气线路和油路正常
使用，防止老化、漏油现象出现。另外，
打火机、香水、灌装气体在夏季最好不
要放在车厢里，因这些外部因素导致的
车辆自燃，不在自燃险理赔范围之内。

保险业内人士建议，车主在购买
车辆保险时投保自燃险，一旦发生自
燃事故可以获得保险公司的补偿，减
少损失。发生自燃应及时拨打110、119

进行报案，取得公安机关的事故证
明，以及消防方面的火灾证明。因
为，消防局出具的火灾证明上写明的
自燃原因是车辆进保的重要依据。

(程立龙)

日前，历时半年有余的新华保险
“寻找生存金主人”活动顺利结束。
据统计，自1月份活动开展以来，新华
保险在全国共处理应领未领历史保单
31923件，服务老客户30045人次，客
户领取金额达7543万元。

应该领取生存金而未按时领取的
历史保单，被称为“睡眠保单”，一
般是由于客户个人信息(如手机号码、
家庭住址、银行账号等)发生变更、且
未及时告知保险公司导致的，此时，
保险公司无法与客户取得联系，若客
户自己也遗忘领取生存金，就会产生
“睡眠保单”。未领取的生存金不会
自动产生利息，保单满期后保险责任
终止，即客户不再享有保障权益。

“寻找生存金主人”活动开展之前，
新华保险统计到全国范围内共有超过
13万份“睡眠保单”。

因为部分保单年份已久，客户联
系方式发生了变化，生存金主人寻找
困难重重。但新华保险不遗余力在各
地开展多种形式的寻找活动，即使只
为了寻找一名客户，也不惜克服多种
困难。在山西，有5名客户因交通不
便，无法亲临柜面领取，大同中支得
知消息后，客服经理及柜员利用周末
时间长途开车至矿区，亲自协助客户
办理。在湖南，一名客户搬入养老
院，没有通知到公司地址变更，衡阳
中支便沿街挨家挨户找寻，得知情况
的市民无不为新华保险的负责和诚信

称赞。
新华保险表示，尽管“寻找生存

金主人”活动暂时结束，但仍有万份
“睡眠保单”等待被主人唤醒。下一
步，新华保险将继续关注客户保单权
益，为客户领取生存金提供帮助和便
利。

同时，新华保险提示，消费者购
买保险后，应定期检查自己的保单是
否有到期应领生存金，及时到保险公
司办理领取。另外，当自己的地址、
邮编、电话、续期账号等信息发生变
更时，要及时致电新华保险客服电
话，或登陆新华保险官方网站，或到
公司柜面办理相关的保全变更，时刻
关注自己的保单权益。 (鲁启轩)

近日，中国光大银行与中国联通
集团在北京签署了战略合作协议，双
方将在手机支付、手机钱包、手机应
用等移动金融领域开展一系列重要合
作，共同为广大客户提供更为便捷的
移动金融服务。

合作协议的签署标志着中国光大
银行与中国联通集团的战略合作伙伴
关系正式跨进移动金融领域。

据了解，此次中国光大银行作为
首家与中国联通达成移动金融战略合
作的银行，双方合作的重点业务是“手
机支付”，“手机支付”即通过手机实现
在POS机上的近场支付及互联网支付

交易。客户只需在一部支持NFC功能
的手机上配备符合金融IC卡标准的通
讯芯片，消费时只需将手机贴近POS
机轻轻一刷，即可快速完成消费支
付。实现银行卡与手机的完美结合，
让客户充分享受轻松便捷的生活。

中国光大银行相关负责人表示，
移动互联网近些年发展迅猛，再一次
深刻影响着当今世界，其中移动金融
更引领着未来金融行业的发展，中国
光大银行作为一家锐意进取的创新型
银行，已经把移动金融规划为下一步
的战略重点，并在已开展的手机支付
业务中，位列同业第一。中国光大银
行和中国联通作为跨行业战略合作伙
伴，双方将充分发掘和利用在各自领
域的优势资源，进一步在移动金融领
域开展深入合作，实现合作共赢。

本次战略合作协议签署后，中国
光大银行与中国联通集团将在手机支

付、手机钱包、金融智能卡研发、手
机支付客户端等领域达成深度合作，
双方强强联合，资源共享，共同促进
手机支付在技术支持、系统对接、商
业应用等方面的进一步推广。手机支
付的应用范围也将涵盖商业零售、公共
交通、加油站、餐饮、影院、医院、学校
等各种消费领域。未来，还可以在此
基础之上加载社保、市民卡、ETC、水电
气、高铁等行业应用。

手机支付是未来发展的流行趋势，通
过此次双方的战略合作，中国光大银
行将继续围绕“打造国内最具创新能
力银行”的战略愿景，通过创新提升
客户体验，持续领跑移动金融，与合
作伙伴一起开创手机支付的新时代。

尽管7月份银行发行的理财产品整体上较6月份量价齐跌，但不少人
仍感觉近期高收益理财产品频出。分析人士指出，由于不同银行发行的理
财产品收益高低分化越来越明显，因此市场上高收益的产品仍然不少。

高高温温天天气气自自燃燃险险不不可可少少
投保指南

新新华华保保险险上上半半年年唤唤醒醒33万万余余““睡睡眠眠保保单单””

光光大大银银行行与与联联通通集集团团首首家家签签署署战战略略协协议议
共同推进移动支付业务

关注方法：打开
微信，点击“魔法棒”，
选择“扫一扫”，点击
关注，即可添加。

近日，部分使用支付
宝“快捷功能”的客户遭
遇网络盗刷，与支付宝绑
定的银行卡内资金被用
“蚂蚁搬家”的形式小额
转走。

据了解，客户在开通
“快捷支付”功能时，只
需提供开户银行、用户姓
名、证件号码、银行卡卡
号及绑定手机接收到的验
证码短信等信息，就能完
成绑定，不需要提供银行
卡密码。使用该功能交易
时，在一定限额范围内，
只需提供支付宝账号支付
密码，不需要验证任何信

息，即可划走其绑定的银
行卡里的钱，完成交易。

警方提醒，不宜将工
资卡等账户与快捷支付功
能关联，最好每次交易完成
后及时关闭该功能，避免银
行卡里的钱被人转走。当银
行卡被陌生支付宝账户绑
定，市民应先冻结银行卡。
卡主更换或者注销已绑定
过手机金融服务业务的号
码时，原有绑定并不会因
更换或注销而消除，应提
高自身安全防范意识，及
时申请解除绑定服务，防
止被犯罪分子利用造成财
产损失。 (人民)

银银行行卡卡“快快捷捷支支付付”存存隐隐患患

账账号号密密码码需需妥妥善善保保管管

为加大电子银行产
品的营销宣传力度，提
升电子银行产品的市场
占有率和影响力，商河
农信联社组织辖内信用
社集中开展以约“惠”
农信电子银行，精彩回
馈更有“礼”——— 电子
银行大型感恩回馈活动
为主题的电子银行产品
集中营销宣传活动。

一是采取在超市、
商场、集贸市场等繁华
地带分发宣传单、折页
等形式广泛进行宣传；
二是通过在报刊、当地
电视台、广播电台等媒
体播放宣传片和电子银

行产品介绍，大力宣传
电 子 银 行 的 功 能 和 特
色，使电子银行产品深
入人心；三是利用营业
网点电视、LED电子显
示 屏 滚 动 播 放 宣 传 短
片、标语口号和设立咨
询台、开通电话彩铃等
形式，广泛宣传电子银
行产品的优势，多角度
介 绍 电 子 银 行 转 账 汇
款、话费缴纳、网络购
物等便捷、优惠服务，
力求使电子银行产品走
进千家万户。通过广泛
宣传，为电子银行产品
的拓展营造了良好的氛
围。 (贾存华 田旭德)

商商河河农农信信联联社社多多形形式式

开开展展电电子子银银行行营营销销宣宣传传活活动动

“ 尊 敬 的 持 卡 客
户，为节省您的宝贵时
间，卡取款、卡存款、
卡转账、卡余额查询、
卡密码修改交易，请到
自助设备办理。谢谢您
的 配 合 ， 祝 您 用 卡 愉
快！”近日，平阴农信
联社为辖内15个营业网
点 配 备 了 真 人 立 体 版
“温馨提示”牌，有效
缓解了柜面压力，提高
了自助设备利用率。

今年来，平阴联社
以 新 办 公 楼 搬 迁 为 契
机，重点推广应用新企
业识别系统，对营业机
构标牌、利率牌等进行
了统一更换，并实行网
点功能分区，推进分层

服务，使服务更加人性
化、规范化。该联社还
不断加大电子机具布放
力度和电子银行的营销
力度，进一步提高电子
银行柜面业务替代率和
有效活动客户率，把电
子银行作为占领市场的
重要工具。截止目前，
该联社新安装ATM5台，
新增网银体验机13台，
银联POS机137台，新增
企业网银客户112户、个
人网银客户2585户、手
机银行(WAP)客户438
户、手机银行(短信版)客
户44户，企业网银有效
活动客户率和个人网银
有效活动客户率得到大
幅提高。 (熊长治)

平平阴阴农农信信联联社社

真真人人立立体体“温温馨馨提提示示”牌牌上上岗岗

8月14日晚，由交通
银行总行员工工作部总
经理、总行工会副主席帅
师为团长的报告团，在山
东省分行举办了以“光荣
绽放 成就梦想”交通银
行2013年先进劳模事迹
报告会，省行王峰行长、
王磊副行长及200余名员
工参加了报告会。

广大员工在听取交
通银行先进单位和个人
事迹报告的同时，还欣赏
到报告团成员精彩的演

讲及表演，以及2013年交
通银行先进集体、优秀个
人DV风采录。通过先进
劳模巡回报告，为员工传
递了正能量，起到了实现

“两化一行”发展战略中
的引领示范作用。广大员
工纷纷表示，要大力弘扬
劳模事迹，积极践行“实
新学勇”精神，加快推进
交通银行山东省分行的
发展，为实现中国梦、交
行梦作出更大贡献。

(张海亮)

交交行行劳劳模模巡巡回回报报告告会会结结束束
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