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借力促销活动低价秒杀

按照市场规律，齐鲁秋季车展之
前的炎炎夏日都是汽车市场的淡季，
在烈日的烘烤下，车市的价格竞争也
更加激烈。在齐鲁秋季车展之前，借
助很多周末、节日的节点，不少厂商
和4S店都会推出相应的优惠活动，此
类活动一般比较给力，多是为了提前
打响齐鲁车展的销售“战役”，是急
于购车的准车主们不错的选择。而准
备车展现场出手的准车主也能在这样
的活动上掌握价格力度，做到心中有
数。

提示：此类活动多为团购形式，
价格方面多有厂家的政策支持，活动
力度一般比较给力。参加此类活动之
前，准车主们应提前去市场上打探价
格，做到心中有数，价格一定要砍到
底，再与团购价格比较，如果优惠幅
度达到预期，则应毫不犹豫地下手，
这样可以避免车展买车等车时间较长
的问题。另外，这类活动一般选择在
齐鲁秋季车展前的几个周举行，准车
主们在砍价时一定记得跟销售顾问确
认此价格相比车展价格是否具有优
势，最好写下保价承诺。根据经验，
在齐鲁秋季车展前的两周时间内，店
内价格多会与车展价格接轨。对于不
急于出手的消费者，也可适当参与此
类活动，更有利于车展现场的进一步
砍价。很多车商也利用不同形式进行
优惠，比如某些豪华车车商成立车主
俱乐部，入会后可进一步享受会员政
策，虽然付款方式上会有一定的限
制，但是从省钱角度来看还是很划算
的。

广撒网 多咨询

车展前多搜集优惠信息

如果想要在齐鲁秋季车展上打一
场价格胜仗，提前做功课是少不了
的。对于价格“强迫症”们，多跑跑
腿、收集些优惠信息这样的“皮肉之
苦”是必修课。在车价信息收集方
面，结合往届车展价格进行参考也是
不错的办法。

提示：可先从网络上下手，很多
大型汽车类门户网站都有济南分站，

优惠信息随时更新，方便准车主们查
询。心里有数之后，再去相应的4S店
进行价格摸底，此时应把自己当成正
式购车的消费者，尽量砍价，但是不
要急于交订金，这期间可以多跑几家
4S店分别砍价，看哪家更便宜。当齐
鲁秋季车展开幕之后，现场展台会聚
集各家店的销售顾问，这时就可以更
方便地砍价了，各店为了抢客源，通
常会不惜成本，在之前的底价基础
上，哪家店价格更低便可选择哪家。
尽量加入车型的互动QQ群，与群里的
“过来人”多聊聊，从而获取一些价
格信息，再与自己的购车价格进行比
较，便能一目了然地知道自己的价格
优势所在。另外，有些车型赶上新老
换代期，如果要求不是很高，建议选
择老款车型，价格优惠更给力。

人多就是力量

砍价团购两相宜

在购车砍价这个问题上，绝对是
人多力量大。买车时多叫上几个家人
朋友，砍起价来会轻松很多，很可能
销售顾问架不住攻势在价格上松口。
购车群也能形成人气效应，有效拉动
车商的销量，价格优惠自然不在话
下。

提示：如果带上家人朋友一起去
砍价，最好事先统一意向价格，大家
朝共同的目标努力。在价格问题上，
坚持原则，最好找销售主管直接砍
价，会省一些力气。如果有条件，买
同一款车型的准车主组织成团，一起
与车商进行价格谈判，借助集群效应
争取优惠，通常会取得不错的效果。
根据经验，如果用尽各种办法价格还
是依旧坚挺，则证明车价已确实触
底，此时应毫不犹豫下手。

宁缺毋滥

配置礼包妥善权衡

很多人买车喜欢一步到位选高配
车型，从而对购车资金造成压力，往
往买完车之后才感觉后悔。如果想省
钱到家，从入门低配型号下手，日后
逐步升级也是个不错的办法。另外，
购车往往赠送礼包，这些对于一般消
费者来说比较具有吸引力，但是往往
不能选购到最适合自己的用品，因此
在这方面也应妥善权衡。

提示：配置方面需要仔细研究，
看是否都适合自己，日常能否经常用
到，如果不太合意，完全可以从低配
车型下手，日后需要时再加装配置，
这样做既节省购车费用，也能按需选
购，精准贴合自身需求。如果可以，
尽量将购车赠送的礼包折算成现金优
惠。车商赠送的礼包品质有所保障，
而自己后期选购则更符合心意。

眼光放远一点

适当考虑来济购车

对于不少外地消费者来说，由于
地域原因，车价往往难与济南接轨。
而借助齐鲁秋季车展的黄金购车时
机，济南地区的车价竞争力毋庸置
疑，这也吸引了大批外地购车者云集
济南买便宜车。

提示：由于各家厂商政策不同，
来济购车的省钱办法并非适合所有购
车者，来之前一定多方咨询。由于身
在外地，价格优惠方面不便摸底，可
借助亲戚朋友甚至网友进行咨询，优
惠幅度折算下来适合自己再做决定，
一定记得把来回路费也算进优惠中进
行折算。

贷款是个好法子

年轻准车主们的划算选择

花未来的钱，享受在当前。这是
很多年轻消费群体广泛认可的消费理
念，在买车这件大事上，这样的理念
也颇为盛行。尤其是刚刚参加工作不
久的年轻群体，几年积攒下来的收入
可能无法一次性负担一辆车，因此贷
款购车就成为减轻支出压力的划算选
择。

提示：不少银行目前都推出了优
惠的车贷政策，利率相比以前也有一
定的优势。很多厂商会联合银行推出
相应的贷款购车优惠活动，信誉有保
障，优惠力度也吸引人，是个不错的
选择。很多零利率购车优惠值得参
考，虽然可能首付比较高，优惠力度
不如一次性付款，需提供的证明文件
也相对繁琐，但是辛苦一时，却能省
下不少利息，对不少人来说都具有吸
引力。在豪华车方面，随着年轻化趋
势愈发明显，针对年轻消费群体的信
贷政策往往也比较优惠，而目前的豪
华车价格也十分适合入手。

2013齐鲁秋季车展购车实用手册(三)

怎怎样样买买车车划划算算？？
在经历了前期选车阶段的痛苦之后，摆在准车主们面前的第三个难题便是如何想尽办法买到划算的车。一

辆车的价格究竟能便宜多少，什么时候才是“逢低吸纳”的绝佳时机，对于普通消费者来说很难把握。但是秉
承“到齐鲁车展买便宜车”的硬道理，车展期间出手被实践证明是明智之举。在这样的黄金购车节点中，如何
才能进一步让爱车买得更值、更舒心？有不少小经验值得准车主们借鉴。

8月9日，全新价值中级车和悦A30
在江淮乘用车第三工厂隆重下线，作为
江淮乘用车发布“双品牌”战略后“和
悦”品牌的首款全新二代平台产品———
和悦A30以全新产品设计理念，安全、环
保、智能的装备和全生命周期用车成本
管理方案，盛装亮相。在下线仪式上，江
淮乘用车同步宣布启动和悦A30“爱上
我的爱、一生520”全国预售酬宾作业计
划，前5000名和悦A30客户均可畅享5年
/20万公里超长免费保养服务，上市当
日还将抽取“欧洲品质之旅”大奖等多
项答谢活动。 (陆小虎)

“和悦A30”全国启动预售

近日，“2013 BMW 3行动”的全国
总决赛在成都收官。来自全国的600名入
围选手不仅在现场角逐驾驶技巧，比拼
心智与体力，更与来自宝马西区市场的
近 4 0 0 0客户和车迷一起参加了一场

“BMW 3系嘉年华”。同时，BMW以此次
嘉年华活动为契机，宣布在全国范围启
动主题为“心怀激情”的新一轮品牌传播
计划。据悉，“BMW 3行动”是BMW品牌
最具吸引力、最具标志性的体验式营销
活动之一，2013年BMW 3行动的报名人
数达到创纪录的8 . 6万人，全国共有163
家经销商承办了城市挑战赛，涵盖了42
个重点城市，甄选出的200组共600名选
手参加了决赛。最终，10组选手胜出，他
们将共赴北欧，享受“分享之悦”。（本记）

BMW3系嘉年华蓉城举行

爱车顾问团

本期嘉宾
山东龙腾汽车销售有限公司
售后经理：刘峰

立秋了，给车内洗个澡吧！

经过一个漫长炎热的夏天，车内铺
设的地毯与地胶以及其他的内饰早已经
布满了灰尘，滋生了细菌。立秋过后，天
气渐渐凉了，车上的窗户也关闭了，于是
车厢内的空气开始变得浑浊，异味和细
菌就会对人的身体健康构成危害。

专业的内饰养护要去专业的4S店或
汽车美容店，主要包括全车内清洗、皮革
保护和蒸汽杀菌三部分，主要帮助我们清
洁一些平时难以自己动手清洁以及肉眼
无法看到的地方，进行专业的消毒处理。

另外，也可以自己动手进行简单的
清洁工作。

仪表控制板最容易积攒灰尘，且有很
多死角，车主自行清洁时可用毛刷，每天对
仪表台、空调进风口、开关、按钮等进行擦
拭，防止灰尘累积而难以清除。如果仪表控
制板比较脏，则需用专门的仪表台清洁剂
进行喷洒，并用干净的软布擦拭干净。清洁
后，可以喷上一层表板蜡。

顶棚是比较容易忽视的地方，而且
一旦进行清洗，势必会有液体残留物滴
落在座椅或地毯上。汽车美容专家建议：
平时车主可用车用吸尘器除尘，等到汽
车美容店做全面内饰养护时再对顶棚进
行彻底清洗。

后缸平台上的纸巾、靠枕经常会被
坐在车内的人取用，所以后缸平台的清
理、除尘也马虎不得。其清洁方式可参考
仪表控制板。

内门板的主要污渍为鞋印，且都集中在
门板下侧边缘，平时要多加注意，经常清洁。
车主可使用专业泡沫清洁剂进行清洁，然后
用干净的软布稍加擦拭即可。
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