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今日潍坊

关注

通过营销秀比赛，他们长大了

小小报报童童，，你你们们真真棒棒
22日，是“科源杯”齐鲁晚报2013年暑期营销秀的第五天。虽

然只有短短的5天时间，但孩子的一点点进步，都被家长看在眼
里。不少家长反馈，通过营销秀比赛，孩子仿佛长大了许多，懂事
了许多，也变得更加吃苦，更加上进。而对于这次比赛学到的东
西，小报童们也有自己的感悟。

20份、40份、60份……13岁的
冯皓然是第一次参加营销秀，他说
他要争取每天进步一点点，所以不
断增加报纸份数。“我感觉万事开
头难，迈出第一步是最难的，但只
要迈出去了就离成功不远了。”对
于这次比赛，冯皓然有自己的一番
感悟。

冯皓然说，他刚开始卖报时选
择的地点是金沙广场，没有吆喝
过，因为开不了口，战胜不了自己。
但一个买他报纸的叔叔鼓励他，只
有大声喊出来别人才知道，才会来
买。经过一番思想斗争，他终于鼓
起勇气喊了出来，没想到效果很
好，很多人都来买他的报纸。现在
他已经不会觉得不好意思了。

他告诉记者，自己的目标是每
天卖出100份报纸。“我一开始只拿
了20份报纸，数量不是很多，因为
刚刚开始卖，先熟悉卖报的技巧。
从第二天开始，每天都比前一天多
订20份，逐渐往上加，一步步地努
力，一天天地进步。过不了多久，我

就能每天卖100份了。”
冯皓然说，虽然他刚开始卖报

没几天，但他已经找到了卖报的技
巧。那就是在公交站牌附近，那里
人流量大，买的人比较多。待上半
个小时，就可以卖出很多份。

“真的没想到我能登上排名
榜，看到排名榜后，我自己暗暗下
决心，一定要再努力，不能放弃。我
相信有竞争才精彩，有了竞争可以
促使自己更加努力。”冯皓然说，他
通过卖报纸战胜了自己，勇敢迈出
了第一步，大声喊出了第一句，现
在越来越自信了，以前遇到什么事
都是寻求家长的帮助，现在自己变
得独立了很多。“我发现卖报纸挺
能锻炼毅力的，明年我还要参加。”

冯皓然爸爸告诉记者，孩子从
一次次被拒绝到卖出第一份报纸，
中间经历了很多坎坷，也走了很多
冤枉路，家长在旁边看着都觉得心
疼，但是孩子没有放弃，一直在坚
持，他说为孩子感到骄傲，希望孩
子今年能取得好成绩。

本报记者 丛书莹

“卖报得靠技巧，这样才会事半功倍，卖
出的报纸也会越来越多。”13岁的姜兆策目前
在排行榜上暂列第一，每天拿100份，很快就
能卖完。他说，他会坚持到最后一天，力争第
一名。

记者见到姜兆策的时候，他正在健康西
街和青年路交叉口往南的蓝盾快餐卖报纸。
他早上拿了100份报纸，进入快餐店时，包里
装满了报纸，没出五分钟，就从快餐店出来
了。起初记者以为是老板不让他在里面卖，一
问才知道，是卖得太快了。记者看到他的包里
只剩下了三分之一的报纸。

“在快餐店里吃早餐的人特别多，而且大
多都有零钱，在这里卖最好。一会儿报纸就能
卖出一多半。”姜兆策说，他每天先去快餐店，
然后去火车站，最后到金沙广场。转一圈，报
纸就卖完了。

他还给其他小报童提供了一些小诀窍，
如果中午报纸没卖完，就要去凉快一点的地
方，因为那里乘凉的人很多。还有就是在小商
品城附近卖，那边做批发的人很多，中午闲着
无聊，都会买报纸看。

卖报不是简单的体力劳动，而是与人沟
通的过程。通过这次卖报，姜兆策体会最深的
是：讲礼貌是与人沟通最重要的方式。他在卖
报时就掌握了这一点，每问一个人之前都先
礼貌地称呼，做到彬彬有礼，卖完后都会对买
报的人说声谢谢。

姜兆策说，他去年通过卖报纸，挣了一些
钱，他非常自豪能用自己赚的钱交书费、学
费，而且他现在骑的自行车也是用卖报纸的
钱买的。今年他想用挣来的钱买科普书籍，他
说自己特别喜欢科普书，看了能增长见识。

“开学后我就要上初中了，要开始另一段
生活，我希望在这次营销秀中，取得好成绩，
也算是给新生活献礼吧。”姜兆策说，卖报不
仅培养了他的独立意识，而且还培养了他读
报以及关心天下事的好习惯，还让他学会了：
坚持就是胜利，永不言弃。

冯皓然：每天进步一点点

姜兆策：

坚持就是胜利
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