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服服装装卖卖场场上上演演季季末末促促销销战战
业内人士提醒理性消费

消费指南

城市人家装饰“夏”不为利大型家
装团购会火热报名开始啦！八重礼遇不
为利润——— 签单免尾款！活动期间签单
客户均可参加完整家居大抽奖、砸金蛋
活动……，单额越大，赠幅越大。品牌冰
箱、洗衣机、三星手机等大礼等您拿！此
次活动城市人家装饰特推出0利息装修
贷款：先装修后付款，装修可贷十万元！
极限让利，一省到底，别因错过而后悔！
8月24、25日(周六、日)相约美丽华二楼
皇冠厅。

最精工的品质，最劲爆的价格，最
疯狂的盛宴，最给力的实惠。如果您需
要装修爱巢，如果您想节省装修费用，
那就不妨来活动现场瞧瞧吧，价格优
惠，重重好礼就是德州城市人家给您的
大惊喜。加入本次活动，城市人家装饰
会为您提供“一站式”的家装服务，设
计、家电、内部装修都震撼让利。

夏末秋初已至，正是服装
业换季促销的黄金时节，服装
业“打折风”已经席卷了德州
各大商场、超市和商店，且打
折的说法名目繁多，令人眼花
缭乱。近日，记者走访了德州
多家百货商场以及服装专卖
店发现，在各大商超入口处的
显眼位置，均摆放了部分品牌
的折扣服装，促销力度也不遗
余力，着实让消费者眼前一
亮：“买一送一”、“五折优惠”、

“全场低至1折”、“清仓促销最
低20元起”等各种各样的打折
方式铺天盖地，让消费者们目
不暇接。看来，这个夏末，服
装业的促销大战已然开锣，
硝烟正浓。除此之外，一些难
得打折或是以往不到最后不
打折的知名品牌，也开始放
下“身价”，加入到“打折大
军”中。这对追求名牌但赶不
上正价大牌消费档次的人来
说，实在是一个出手的大好
机会。

德百商场一个品牌专柜
负责人说，现在秋装已经上架
了一部分，所以我们都卯足了
劲对夏装进行大力促销，以便
将库存清理并腾出空间让秋
装上市。“夏装不清完明年就
要过时了，所以折扣力度都很
大；此外夏装给力优惠措施还
可带来很高的人气，以此带动
秋装的销量。”

“刚入夏的时候到这里买
了两条短裤，一共花了我400
多元。现在这家店正在做‘加
10元即可买一送一’的活动，
如此算来，价格比之前少了将

近一半，感觉挺划算的。”一位
正在某品牌服装专卖店挑选
夏装的顾客说。在采访中还有
不少顾客表示，最近很多商店
都在打折，所以也过来淘点便
宜。在一家知名品牌女装店
内，促销折扣是“3 . 8折起”。
刚在柜台付完账的徐女士乐
呵呵地说，“前阵子我就看上
了这款连衣裙，当时觉得太贵
了，没下手。昨天收到这家店
发来的促销短信，得知有打
折，所以我特地来看看。”徐女
士表示，一看到这件衣服还有
自己的号码，毫不犹豫地就付
款了，还另外多挑选了几件短

裤、T恤等，准备留着明年穿。
“我算了一下账，这些衣服按
照原价的话，足足省了接近一
半的钱，超值！”

一家商场的某品牌店导
购员说，因为现在正值学生放
假时间段，所以学生顾客群体
比较多。“可能是因为外边天
儿太热，在商场经常看到三五
成群的女大学生一边聊天一
边随处闲逛，看到喜欢的衣服
她们也就顺手买了，反正现在
正打折，很划算。”

面对夏装掀起的“打折风
潮”，刚刚上市的秋季新款问
津者甚少。“较秋装而言夏装

的销量较好，因为现在正是夏
季服装打折的时候，而且现在
购买夏装还可以穿一段日子。
并且现在的消费者一般抱着

‘打折再买’的心态，致使秋装
销量欠佳。”某女装品牌店营
业员告诉记者。

不过，有业内人士提醒，
尽管夏装折扣很优惠，但建议
消费者购买时需理性消费，不
要冲动购买自己不需要的打
折商品。同时，购物时不要被
一些夸大的广告宣传所迷惑，
要看清楚打折活动参与细则，
避免上当受骗。

（刘岩）

8月22日，澳峰酒业三周年庆订货
会在德州富豪康博酒店举行。据介绍，
澳峰酒业由起初的4款古贝特曲产品
发展到现有的21款产品，年销售额以
每年成倍的速度提升。

2012年底，澳峰酒业相继代理了
古贝春舒适3、6、9系列产品并增加了
古贝特曲及古贝春自主产品等四款。

据介绍，依托古贝春酒等德州优
质白酒的品质、品牌影响力和广阔的
销售渠道，澳峰酒业三年来取得跨越
发展，面对今年的白酒形势，酒企将在
品质保障、渠道下沉和服务提升上深
挖潜力，以赢得市场。

古贝春酒文化节暨

澳峰酒业订货会举行

装修“禁区”

你注意了吗

22日下午，在德百大楼，各品牌服装大打折扣，不少市民在挑选。 本报记者 孙婷婷 摄
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