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王丽，女，41岁，经济师，现任中国
银行临清支行营业部理财经理。自入行
以来先后从事前台柜员、事中、派驻经
理、客户经理等，精通银行个人金融业
务及理财产品，已拥有理财、基金、保
险、个人贷款等多项从业资格。对证券、
基金、贵金属、保险、个人理财等投资类
产品有着深入的学习和了解

在日常工作中认识一位年轻的女
士，新婚不久，丈夫在事业单位工作，自
己在一家企业工作，和父母住在一起，
工资不高。但追求高品质的生活，生活
时常捉襟见肘，常常向我抱怨：房子、车
子、孩子的问题，我给她提出了一些建
议

首先保持合理消费，控制过度高消
费。最简单的方式是做一账本，每月一
总结，看看哪些是必要消费，哪些是不
必要消费，养成良好的消费习惯。其次
提高储蓄率，增加有效投资。将家庭收
入做好统筹安排。除去房租及必要生活
费，结余存进银行,拿出一部分做零存整
取和定期定额投资。强制储蓄，防止过
度消费，积累孩子教育金和购房款。其

它部分按比例分配，投资基金、银行理
财产品等。第三营造温馨家园,房产投资
也要尽早行动。这几年房价一直再涨，
房租也水涨船高，只需首付，就可以银
行按揭贷款购房。第四加强风险管理，
注重保障。一个现代家庭，如果连一份
保险都没有，是很不适宜，并且是危险
的。适当购买保险，可以为未来加上一
条“安全带”，应主要考虑意外险、寿险
以及重大疾病保险。

对于我的理财建议，该女士是连连
点头。此后，她便常常与我联系，对自己
的财产规划听听我的建议。现在再见到
她时，她已经是一个幸福的准妈妈了，
已交购房首付款，并为孩子的到来做好
了准备。

理财师简介：

理财案例：

陆陆先先生生今今年年3388岁岁，，经经营营一一家家批批发发门门
市市，，其其太太太太经经营营一一家家服服装装零零售售门门市市，，每每
年年净净收收入入丰丰厚厚，，由由于于早早年年一一直直经经商商，，家家
庭庭资资产产已已达达330000万万左左右右。。陆陆先先生生希希望望再再
干干1100年年就就退退休休，，运运用用目目前前资资产产满满足足生生活活
需需要要，，同同时时，，陆陆先先生生希希望望在在66年年后后将将小小孩孩
送送到到国国外外读读大大学学。。经经过过进进一一步步的的了了解解客客
户户，，刘刘磊磊了了解解到到陆陆先先生生目目前前家家庭庭总总资资产产
330000万万元元，，其其中中定定期期存存款款221100万万元元，，占占总总
资资产产比比重重7700%%，，剩剩余余资资金金均均为为活活期期存存款款。。
针针对对陆陆先先生生的的家家庭庭情情况况，，刘刘磊磊为为陆陆先先生生
量量身身打打造造了了一一个个理理财财方方案案：：家家庭庭资资产产的的
1100%%选选择择银银行行定定期期存存款款，，虽虽然然收收益益较较低低，，
但但是是安安全全性性和和流流动动性性较较高高；；2200%%选选择择我我
行行低低风风险险的的固固定定期期限限理理财财产产品品;;2200%%选选
择择股股票票型型基基金金和和债债券券型型基基金金，， 2200%%用用
于于子子女女教教育育基基金金；；作作为为家家里里的的主主要要支支
柱柱，，建建议议陆陆先先生生用用资资产产的的1100%%配配置置商商业业

保保险险和和终终身身寿寿险险；；剩剩下下的的2200%%可可用用于于流流
动动性性资资金金，，建建议议开开通通我我行行的的智智能能通通知知存存
款款业业务务，，利利率率是是活活期期的的33倍倍。。另另外外，，对对于于
陆陆先先生生夫夫妇妇二二人人的的养养老老规规划划，，建建议议采采用用
定定期期定定额额投投资资的的方方式式，，月月投投入入55000000元元，，
基基本本可可满满足足退退休休需需求求。。陆陆先先生生对对这这个个理理
财财方方案案非非常常满满意意，，现现在在已已成成为为我我行行的的忠忠
实实客客户户，，在在我我行行的的日日均均存存款款达达到到550000万万
元元。。

在在全全球球通通货货膨膨胀胀的的形形势势下下，，不不理理财财
或或者者只只是是简简单单储储蓄蓄意意味味着着财财富富在在不不知知
不不觉觉中中被被时时间间侵侵蚀蚀。。市市民民应应综综合合考考虑虑自自
己己的的经经济济状状况况、、自自己己或或家家庭庭所所处处的的人人生生
阶阶段段、、风风险险承承受受能能力力和和对对未未来来生生活活的的预预
期期或或安安排排，，咨咨询询银银行行理理财财经经理理等等专专业业人人
士士的的意意见见，，采采取取适适合合自自己己的的投投资资方方案案，，
规规避避通通货货膨膨胀胀影影响响，，实实现现资资产产保保值值、、增增
值值。。

理财案例：

刘磊，43岁，中国银行阳谷支行营业部理
财经理，金融理财师(AFP)，19年银行从业经验，
先后从事过柜员、事中复核、客户经理、网点主
任等岗位，具有丰富的金融从业经验，拥有理
财、基金、保险等多项从业资格，在基金、保险、
黄金投资等多方面颇有心得，在退休规划、家
庭理财规划方面都有一定见解。善于为客户进
行市场分析，并量体裁衣，做出适宜的资产配
置和详尽的理财策划。她坚持“帮助别人得到
他想要的，我就更快乐”的服务精神，以热情周
到、富有亲和力和责任心的服务态度赢得了广
大客户的高度认可。

理财师简介：

王千，27岁，中国银行茌平中心街支行理
财经理，2005年毕业于河北大学，本科学历。
2010年进入中国银行茌平中心街支行，先后从
事柜员、大堂经理、客户经理、理财经理等岗
位，丰富的工作经历积累了大量的工作经验，
熟知各类金融产品知识及业务流程。深知理
财工作对于客户的重要性，注重从点滴做起，
与客户真心沟通，站在客户的角度为客户真
诚服务，在客户承担风险最小化的前提下争
取客户收益最大化。目前共管理资产20万以上
客户248位，金融资产2亿元。

合格的金融理财师是在分析和评估客户
的财务状况和生活状况、明确客户的理财目
标后，帮助客户制定出合理的、可操作的理财
方案，满足客户人生不同阶段的需求，最终实
现人生在财务上的自由、自主和自在。

在全民理财的今天，理财业务已不
单单只是局限于高端客户，很多刚开始
工作的年轻人也已经开始注意规划自
己的财富人生，为了避免月光，也会来
咨询相关的理财业务。通过与他们的沟
通交流，识别他们的风险承受能力之
后，建议将工资中扣除必要生活支出后
剩余的部分资产做按合适的百分比，
分别来购买我行稳健基金定投和自动
转存的小额定期，强行储蓄来积攒自
己的人生第一笔财富。

在日常的业务中，发现很多潜力
客户有大额资产的短期转入转出，多
则半月，少则几天，而这部分资金基本
上都是以活期存在于账户上的，与客
户沟通后得知款项基本是货款的流
动，而他们平时忙于生意，无暇对这部

分短期时间的大额资产做规划，了解
到 这 种 情 况 后 便 跟 客 户 分 析 活 期
0 .35%与我行短期理财最低2 .3%的差
距，在本金达到一定金额的情况下，将
活期转成短期理财可以获得不少的收
益，而且不会影响资金的随时启用。在
日后的维护下，客户不仅便慢慢的接
受了理财业务，并且会主动咨询有没
有适合的产品，培养了理财观念，更加
便于客户日后的财富积累。客户获得
了真正的收益的同时，也增加了对我
们的信任。

俗话说的好，你不理财，财不理
你，而理财经理便是为您打开这条的通
道的引导员，我们愿意倾尽我们的能力
来为您量身定制详尽的理财规划，实现
您的一生财务资源的最优管理。

理财师简介：

理财案例：

王玉娥,38岁,本科学历，现任中行聊城花园
南路支行理财中心理财经理,金融理财师(AFP)
持证人,11年金融从业经验，具有基金，保险，证
券，国家人力资源和社会保障部颁发的理财规
划师资格等多项从业资格证书。精通个人银行
业务，力求用专业所学为客户实现财富人生规
划目标，满足客户不同阶段的理财需求。

理财师简介：

张张女女士士是是一一位位个个体体工工商商户户，，经经营营五五
金金电电料料的的批批发发和和零零售售。。她她每每天天工工作作十十分分
辛辛苦苦和和忙忙碌碌，，也也不不太太懂懂基基金金，，保保险险，，股股票票
的的投投资资，，只只限限于于活活期期和和定定期期存存款款。。22001111
年年她她接接触触到到中中国国银银行行的的理理财财业业务务后后，，希希
望望王王玉玉娥娥为为她她提提供供一一个个稳稳健健的的投投资资理理
财财方方案案。。张张女女士士想想用用一一部部分分闲闲置置资资金金获获
得得较较高高收收益益，，但但又又不不想想承承担担过过高高风风险险。。
该该客客户户共共有有资资产产550000万万元元，，其其中中330000万万存存
为为定定期期存存款款，，220000万万分分散散地地在在其其余余几几家家
行行，，用用于于对对上上下下游游客客户户进进行行资资金金的的划划转转
支支付付。。通通过过与与张张女女士士的的几几次次深深入入交交谈谈分分
析析，，王王玉玉娥娥向向客客户户推推荐荐了了中中国国银银行行具具有有
保保本本保保证证收收益益的的定定期期，，理理财财产产品品，，基基金金
定定投投，，中中银银保保本本基基金金和和55年年期期财财产产保保险险
等等理理财财产产品品并并给给客客户户详详细细测测算算了了各各种种
产产品品的的收收益益情情况况，，以以方方便便客客户户正正确确选选
择择。。同同时时建建议议客客户户开开通通中中国国银银行行固固话话
PPOOSS和和电电子子银银行行，，一一卡卡在在手手方方便便无无忧忧。。

通通过过分分析析张张女女士士对对资资产产的的4400%%投投资资
低低风风险险保保本本的的理理财财产产品品和和保保本本基基金金；；作作
为为家家里里的的经经济济支支柱柱，，建建议议她她配配置置定定期期寿寿
险险和和商商业业保保险险，，以以改改善善年年老老后后的的生生活活质质
量量；；另另外外5500%%的的资资金金用用于于家家庭庭住住房房的的改改
善善和和两两个个未未成成年年子子女女的的教教育育金金;;剩剩余余1100%%
的的资资金金用用于于流流动动资资金金的的配配置置，，故故建建议议张张
女女士士购购买买了了中中国国银银行行的的日日积积月月累累产产品品，，
同同时时满满足足了了客客户户资资金金的的灵灵活活性性和和高高收收
益益性性需需求求。。客客户户对对于于该该理理财财建建议议十十分分满满
意意最最终终成成为为我我行行的的忠忠实实客客户户。。并并且且带带动动
她她身身边边的的亲亲朋朋好好友友来来到到我我行行办办理理业业务务，，
体体验验尊尊贵贵服服务务。。

理理财财观观点点：：金金融融理理财财不不是是产产品品推推
销销，，而而是是一一种种综综合合金金融融服服务务，，是是针针对对客客
户户一一生生的的长长期期规规划划，，帮帮助助客客户户制制订订出出合合
理理的的。。可可操操作作的的理理财财方方案案，，使使其其能能满满足足
客客户户人人生生不不同同阶阶段段需需求求，，最最终终实实现现人人生生
在在财财务务上上的的自自由由，，自自主主和和自自在在。。

理财案例：
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