
相相逢逢需需要要缘缘分分 拥拥有有需需要要机机会会
即将于9月6日—8日在济宁市体育馆举办的齐

鲁车展，是喜爱荣威汽车的人与爱车零距离接触的
难得机会，在车展举办期间，上汽荣威将在现场开
展本年度内最为给力的优惠促销，最大限度地让利
于用户。借助齐鲁车展开办的时机，上汽荣威麾下
各款车型将悉数登场，并有专业销售顾问为用户解
答各类疑难问题，让您全面深入地了解爱车。俗话
说，相逢也是一种缘分。已与您结下深厚情缘的上
汽荣威，希望在车展现场与您再次相逢，共同分享
欢聚时的快乐。

由于本次齐鲁车展为厂家直接参展，并派了厂
家的大篷车前来助阵，促销力度可谓空前，是一年
当中不可多得的购买机会。为了报答用户多年的厚
爱，上汽荣威在此次车展期间将隆重推出“购一车
送一车”活动，让您的拥有更加轻松。

上汽乘用车上半年销量同比增长
16 . 8%

近日，上汽乘用车2013年6月份的
销量数据公布。在6月全国市场整体表
现不佳，自主品牌陷入低潮的大背景
下，上汽旗下两大自主品牌荣威和
MG却逆势上扬，实现月销量20,131辆，
同比增长16 . 4%。至此，上汽乘用车在
今年上半年累计销量已达到105 ,186

辆，同比增长16 . 8%，比上半年中国汽
车行业12 . 5%的平均增速高出三成，这
份“中考成绩单”是对上汽乘用车公司
致力于“提升品质、塑造品牌、创新服
务”的努力的市场回报。

上汽乘用车公司能在上半年取得
优异的市场表现，旗下的主力车型荣
威350和MG3等功不可没。

其中被誉为“最理想安全家轿”的
荣威350销量表现尤为突出，今年上半
年销量累计近5万辆，同比增长48 . 4%，

6月份荣威350更是单月销量破万，达
到了10,223辆，同比猛增88 . 1%的好成
绩，成功跻身“中级车万辆俱乐部”。

而在AO级小车市场中，深受年轻
消费者喜爱的“精品英伦小车”MG3，
上半年同样也取得了不俗的市场表
现，占据精品小车前三甲，累计销量超
过2 . 3万辆，同比增长25 . 3%。

有业内人士指出，正是凭借着可
靠的产品品质、完善的售后服务，以及
由此而形成的良好口碑与品牌形象，
上汽乘用车得以在今年上半年全国汽
车市场整体增速放缓的背景下，逆势
增长，取得与主流合资品牌不相上下
的高增长率。目前，无论是在产品综合
实力、研发生产、还是售后服务等方
面，上汽乘用车都已经拥有具备了足
以抗衡甚至是赶超主流合资品牌的实
力。另外，随着上汽第二代战略车型全
新荣威550的逐步发力，相信下半年上

汽乘用车公司销量业绩将取得更大的
进步。

荣威汽车小知识:

荣威的核心价值决定了荣威
ROEWE是专为追求品位和内涵，崇尚
经典且具创新精神，以自信亲和方式
实现成就的社会进取族群打造的新式
座驾。荣威服务的车主群体是社会进
取族群，他们通常是自己生活圈子里
的意见领袖，承袭传统生活的经典风
尚与审美情趣，崇尚气质与内涵，对传
统抑或现代主流人群都具有不可忽视
的影响力和辐射力；他们有品牌观，讲
究生活品质，尤其懂得经典的缘起和
蕴意，拥有鉴赏的眼光，对有品质感的
东西情有独钟；他们有社会责任感，对
待事业极具创新精神与突破意识，乐
于接受新思路与新观点，并融以个性
品位，独到的眼光和张弛之道，实现事
业与生活游刃有余的掌控。

本次车展
荣威350：畅享2年0利率，首付仅需1万5；
荣威550：9 . 88万起售,

荣威W5：全系直降3 . 3万起,

荣威950：全系让利4万元
车展特供：
荣威750启雅版1 . 8T自动档，原价224800元直降45000

元,特供价：17 . 98万
荣威550品逸版原价15 . 48万 ,直降35000元 ,车展价：

11 . 98万(1 . 8T涡轮增压发动机+全车真皮+天窗+倒车雷达
+导航+恒温空调)仅此一台!

上汽MG3 5 . 97万起售，更享2年0利率金融方案；
上汽MG5 首付1 . 98万起，2年0利率；
上汽MG6 首付2 . 5万起，2年0利率。
另上述车型现场订车即送5000元精品大礼包,更有神

秘订车礼相送!

常话说，拥有需要机会。现在，机会终于来了，拥有就在举
手之间，而已让您心仪许久的上汽荣威，确实值得拥有。
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