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今日运河

运河车市

2013齐鲁(济宁)秋季车展 展动全城 选车篇

乱乱花花渐渐欲欲迷迷人人眼眼 该该选选哪哪一一款款？？
很多消费者都想利用齐鲁(济宁)秋季车展的契机选购一台适合自己的车型，每年的齐鲁(济

宁)车展带动了本地汽车的销量。在车展上选车，很多消费者觉得买车这事儿既简单又复杂，简
单来说就是付款提车，复杂起来就是车型选购上总让人犯难。要做到在齐鲁(济宁)车展上科学理
性地选车其实并不难，只要掌握方法，找准定位就能选对车型。

前期准备
了解展会信息 确定观展路线

在本届齐鲁(济宁)秋季车展上，有购车
意向的消费者首先就是要了解展会的相关信
息，包括展会的起止时间、地点、场馆、展
位、车型、路线、车源等情况。

如果对紧俏车型感兴趣并有意购置的
话，平时也要和各经销商取得联系，了解车
源信息，一旦确定车型后就要在车展上有针
对性地观展，联系购车事宜。如果还没确定
购买的车型，就要根据展位图来制订合理的
观展路线，合理地了解车型信息,做到心中有
数,再行决定。

展会订购
信息搜集和试驾不可少

究竟为什么很多人选择在车展期间购
车？原因很简单：车型集中方便对比、了解
车型信息更全面、可以实际试驾体验性能。
在观展购车过程中要根据个人的经济能力和
实际用途来选购。

在观展中除了大范围地观看比较感兴趣
的车型外，就要选择自己能承受价位的品牌
区域来了解，像车辆的外观、内饰、油耗、
保养费用等非专业的信息要心中有数；同
时，也要尽力让工作人员告诉你一些该车的
专业信息，如发动机参数、传动和制动系
统、安全配置、汽车底盘和电气系统等等；
也可以在现场从其他汽车爱好者那里了解该

车实际使用时的口碑。

后期养护
选择优秀经销商

确定车型之后，在车展上就要与经销商
取得联系，进行购车付款、提车等相关事
宜。

消费者要根据目前汽车市场实际情况，
询问价格是否能优惠，以及日后养护、保
险、购置税等方面的问题。这些就要求消费
者一定要选择信誉优良、服务到位、实力雄
厚的大型汽车经销企业，这样才能保证在车
辆使用过程中的权益得到保障。

听口碑
已购车主的评说很重要

在今年的金九银十，上市“新兵”众
多，但对于其他“老将”来说，倒是竞争力
最强的时候，因为他们有着新车型所缺乏的
口碑相传。

在如今车市上，宝马、奔驰、奥迪等豪
华车是人人所追求的，品牌与口碑自不必
说。在其他细分市场中，日前经过采访调查
一些客户得知，多数品牌的畅销车型在用户
中都有着不错的口碑。

而今年上市的众多新车，由于市场才刚
刚铺开，听到它们用户的反馈可能还要一段
时间。专家建议，如果要在这段时间选择这
些新车，可以到经销商的售后服务区听听已
购车车主的评说和意见。
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