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即日起，海马汽车在全国范
围推出“320幸福计划”，旨在通过
此计划助力消费者轻松实现购车
梦，回馈新老用户长期对海马汽
车的关心与厚爱。活动期间，凡在
海马汽车任一销售服务店订购海
马旗下任何车型均可享受30%超
低首付，2年内贷款0利率的金融政
策。“320幸福计划”是海马汽车针
对旗下全系产品推出的全新金融
政策，超低首付就可轻轻松松把
车开回家。其中，“最美中级车”海
马M3首付仅需17940元，每月承担
月供1831 . 67元；“技术创领的中高
级都市SUV”海马S7首付32040元，
每月只需承担3115元；丘比特首付
仅需16170元，每月还款金额仅为
1572 . 08元；还有福美来首付车款
21540元，月供仅为2240元，以及普
力马首付车款23940元，月供2327 . 5

元。

随着消费者购物习惯的转
变，人们更加喜欢分期支付或银
行贷款等支付方式。这种购物方
式不仅能够减轻一次性大额消费
所带来的资金压力，还能使消费
者的资金运用更加灵活，能够更
加舒适的享受生活。特别是在今
年，严峻的经济形式已让部分银
行暂停车贷业务，汽车金融公司
成为消费者的新宠，金融营销也
随之应运而生。

“320幸福计划”是海马汽车在
金融营销方面的一次全新尝试，
这也满足消费者因购物习惯的转
变所产生的新需求，为消费者提
供多一种的购车方式选择。30%的
超低首付可以减轻消费者在购车
时一次性付清全款的资金压力，
每月合理的还款量也使得消费者
在为期两年的贷款周期内资金使
用更加灵活。

特别值得一提的是，“320幸福
计划”两年内月供利息完全是由
海马汽车支付。在车企推出的金
融贷款政策中，海马“320幸福计
划”贷款周期较长、无需交付利
息，更加符合消费者购车的实际
需求。两年超长贷款周期、0利息
金融政策，让消费者轻松拥有驾
车生活，尽显海马汽车对消费者
最真挚的感谢。

进入自主2 . 0时代后，海马汽
车以全新姿态面向消费者。经过
多年的积累，海马汽车已掌握了
更多成熟的技术，拥有了一流的
产品设计和研发实力，产品谱系
也日趋完善，形成了鲜明的品牌
特点。为了配合新时代的新需求，
海马汽车在营销方面也不断努
力，通过创新力求以多元化的营
销模式为消费者提供更多服务，
使其畅享舒心的用车生活。

0利息方案共享近期海马汽
车全新推出的“320幸福计划”的
金融政策。320幸福计划，即订购
海马任何车型均可享受首付
30%，贷款2年，0利息买车。

海马汽车全系车型以最美中
级车海马M3、技术创领诚意制造
的SUV车型海马S7为首，福美
来、丘比特、普力马等车型同步
优惠，为不同需求的消费者提供
更多的购车选择。作为海马汽车
自主2 . 0时代的第一款车，海马
M3一经推出，便赢取了良好的市
场反应。海马M3是一款主打A级
市场的“新生代家轿”，面向年
轻一代与新三口之家，运用了海
马最新造车技术，通过对造型、
配置、动力、安全、操控、空间
六大方面的提升，实现对同级产

品的全面超越，创造了A级车市
场最新产品典范。而海马全新时
代的另外一款备受关注的车型海
马S7同样收到广泛关注，海马S7
定位于“技术创领的中高级都市
SUV”，集汇了越级操控技术、
全面安全技术、高效节能技术、
智能便利技术，以及国际标准品
质和精湛的工艺，是一款全价值
的明星SUV车型。海马汽车凭借
着对消费者负责的态度，为用户
提供了专业的品质售后服务保
障。海马服务品牌“蓝色扳手”
以5年10万公里的品质承诺与海马
汽车“捍卫汽车价值”的主张为
车主提供了“保姆式服务”。而
遍布全国的服务网点，为广大的
海马汽车车主提供了更多便利。
与此同时，海马常年展开的全国
车主服务行活动，更为海马汽车
的车主提供丰富的服务，让海马
车主驾车无后顾之忧。

“320”幸福计划
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