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今日潍坊

周读

在新生们砸钱拼装备的时候，一些学生动起赚钱的脑筋

大大学学生生的的生生意意经经

开学账单

孙瑶，潍坊学院通信专业学生，
1990年生，四川人，开学即将进入大
四。

提起孙瑶，不光是在通信专业，校
内有很多学生都会说句“师哥真是了
不起”。孙瑶在班里是班长，不光学习
成绩稳居前列，“生意”更是做得风生
水起。

“大学前两年，我在学校开过鲜花
店，给驾校当过校园代理，另外还摆过
摊位，两年半挣了三四万块钱。”孙瑶
说，慢慢地自己想要把生意做得更大，
今年五月份，他在学校北门斜对面开
了一家“蜀乡人家”，这家川菜店的本
钱除了自己省下的两万块钱，还有来
自父母的部分“赞助”。三个月下来，除
去继续投资到餐馆的空调、排烟设备
的费用，孙瑶净赚了五万块。

可这些在孙瑶看来还是远远不够
的。“新生入学后就住在新校区附近，
我打算在那边开一个更大的‘蜀乡人
家’。”现在的店面仅60多平方米，孙瑶
在新校区也就是学校东门附近看上了
一个新的出租门头，大概100平方米多
一些，“离着学校东门也就不到200米，
我考察过了，新生入校是在8号，不久
后学校会把东门开放，现在看起来那
位置偏僻一些，但到时候就能火起来
了。”

新生入校够孙瑶忙活一阵了，但
他的学习并没有因为过多投入生意而

被耽误。“那边的分店开起来后，学校
北门的店我会先盘出去，再把爸爸妈
妈接来管理新店。”之所以这么安排，
是因为这个闲不住的小伙子还有另一
份计划。“我现在正在准备考研，目标
是西南财经大学的市场营销管理专
业，今天我还上了一天的考研课。”还
没开学的孙瑶已经把所有的时间都安
排满了。他说，自己喜欢做生意，但目
前还没毕业，只能研究各种经营思路，
他谦虚地表示，自己的思想还不够成
熟，希望能通过学业的提升进一步改
善这些不足。

9月开学季即将来临，校园内忙碌的不只是
送新生的家长、迎接新生的社团，还有一些具
备生意头脑的学生群体。与校外瞄准“开学经
济”的商场大亨比起来，他们成本不高，但也
有自己独特的生意经。

本报记者 杨万卿

孙月目前是一名在校外实训的大四
学生，在计算机科学与技术专业学习了
三年，她并不想“一条道儿走到黑”成
为一名程序员。

在校期间，孙月是学校外联部成
员，“前几年新生入校的时候，我都是
自己出去摆摊。”孙月说，新生入校也
就有两天的“发财时间”，自己通常做
小本生意，就是从人民路小商品城批发
一些牙膏牙刷、毛巾拖鞋类的生活必需
品，在学校旁边或者校内摆一个迷你摊
位，成本低廉，也就几十块钱，一天能
赚个一二百块钱，两三天后也就是赚上
四五百块钱。

当然，孙月也亲眼目睹了三天挣了
大钱的“校园商人”，她认识的一个师
哥是当时学校武术协会的会长，与她同
在外联部，在学校里“垄断性”地进行
面向新生的生意。“一个帐篷大小的摊
位一天能赚1000块钱，新生入校的两三
天，一个摊位能挣两三千块钱；那个师
哥在学校找人摆出三到四个这样的摊
点，虽然只有两三天的赚头，仍然能赚
五六千块钱。”

这样的收入固然让人眼红，但孙月
今年有了新的打算。

“新生再花钱也是父母的钱，我觉
得可以把商机瞄向校外，为新生做些服
务性的工作。”当了大四师姐的孙月也

成熟了很多，她今年想了一个颇具科学
性与实践性的点子，并得到了很多同窗
好友的支持。

孙月的新计划是这样的：新生刚刚
入学，对校内的各项措施和条件都处于零
认知状态，孙月打算出一本简单的杂志，
上面提供包括新生须知、校园地图、校园
社团组织等常识性的内容板块，然后在小
杂志里加印几张彩页，自己拉一些与学生
群体有关的企业进行赞助，企业出钱，发
到新生手里的杂志彩页上就会印有为企
业宣传的广告内容。该杂志对新生发放免
费，对企业则收取一个彩页8000元广告费
用，“我算着成本也就几十块钱，到时候我
们印几百到几千份在校内发放给新生。”
这是孙月的计划。

“我们这个专业的学生，随便找一
个就能给杂志设计出别出心裁的版面，
还有七八个一起实训的好友在帮忙出点
子 ， 现 在 只 剩 下 寻 找 赞 助 商 的 问 题
了。”让孙月发愁的是，目前她还要实
训最后五天才能回到潍坊，这时候找赞
助商就是和时间竞赛的问题了，到底是
新生入校快还是找到赞助商把杂志印出
来快，她心里也没有底。

不过孙月想过，只要方向是对的，
进展慢也不会耽误太久，从她找到新的
“开学经济”商机开始，自己就已经成
功了一大步。

针对新生开学季的“商机”，令很多商
家和师哥师姐们过足了掘金瘾。据了解，
对于学生在校园内摆摊经商、校外开店营
业，学校专门下发“禁商令”的目前还没有
在潍坊出现。

其他媒体曾经报道过，在省外一些
高校，明确规定新生入校期间未经批准
禁止任何人在校园内从事经营活动；禁
止摆摊设点；禁止到学生宿舍推销商
品。一纸“禁商令”让不少打算卖棉
被、床单、凉席等等生活用品“练摊”
的学生大呼“伤不起”，也迅速成为了
各高校新生开学季的热门话题。

孙月在说自己曾经的摆摊生涯时提
到，偶尔的摆摊可以给大学生实践的平
台，学校并没有明令禁止，如果说有不允
许摆摊的规定，也是学校保卫处为了规
范校园环境进行的管理。

孙瑶则提到，自己专业的书记和辅
导员知道自己的校外饭馆经营后，都表

示大力支持，甚至在自己表示要准备考
研时，辅导员跟自己谈话时还提到，可
以继续发展自己擅长和喜爱的职业，考
研并不是唯一出路。

但是也有新生家长会担心，不少临时
摊点的商品在质量上也许得不到保证，加
上新生入学期间人多车多，不少商贩混在
老生群体中进入校园，哄抬物价，销售伪
劣产品，而此时校方却并不容易管理。学
校应该出台相关措施来规范校园秩序，保
障新生财产安全才能让家长们放心。

对此，与学校创业协会联系颇为密切
的孙月认为，针对家长的这种担忧，学校
可设统一规范化管理的摊位，让老生认
领。另外，新生入校后如果想要得到锻炼，
也可加入学校外联部，在学习之余学习一
些经商之道，由此便可了解到，校内的“商
机”并不只是充斥着不安定因素例如哄抬
物价、质量低劣等，而是一种赚钱能力的
良好培训。

大四师哥的第二家餐馆

学校是否该有“禁商令”

校内服务，校外淘金
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