
“黄蓝两区中小微企业记者行”之走进惠民县恒迈尼龙化纤制品有限公司

欧欧美美、、中中东东多多国国都都用用惠惠民民安安全全网网

黄蓝两区中小微企业记者行

为了全面展示滨州市中小企
业风采，本报联合滨州市中小企
业局共同开办“黄蓝两区中小微
企业记者行”专栏，栏目秉承服务
滨州经济、推动企业发展的基本
原则，对滨州市中小企业的风范
成绩、领军人物、特色品牌、先进
技术、一线职工等进行全方位的
展示与宣传，了解企业发展状况，
用企业反映行业，用镜头和文笔
展示企业文化，为企业发展创造
良好的舆论氛围。即日起，本报也
面向全市征集有意展示成就风采
的中小微企业。
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矮胺

29日上午，记者在惠民
县恒迈尼龙化纤制品有限公
司见到了董事长邢大选，从
上海刚刚回来的他一身疲惫
但是有着溢于言表的兴奋。
原来，恒迈尼龙化纤制品有
限公司在近日被中国特种劳
动防护用品安全标志管理中
心和中国安全生产协会劳动
防护专业委员会分别评选为
用户满意劳动防护用品生产
企业和中国劳动防护行业50
强企业。
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公司内工人正在车间生产安全网。
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开拓精神让企业
赢得更广阔市场

恒迈尼龙化纤制品有限公司
创建于2001年7月，是一家国家特
种劳动防护用品定点生产企业，
主要生产安全网、密目式安全网、
安全带、遮阳网、工业用丙纶高强
丝、工程纤维等，并获得全国工业
产品生产许可证。2003年通过国际
质量标准管理体系9000认证，2006
年获得LA安全标志证书，2007年
获得产品进出口权，2008年安全网
系列产品获山东省名牌。目前，公
司产品畅销40多个大中城市，并
与中建一局、中建三局、北京城建
公司、中铁十四局等国家大型企
业建立长期合作关系，产品还远
销科威特、迪拜、法国等国家。

“今年虽然国内市场不景气，
但在市场调查中发现国外市产场
销量却逆市上升。特别是科威特、
迪拜等中东国家，今年的密目式安
全网需求量很大。”邢大选说。今年

国内绳网市场经济环境欠佳，而且
市场竞争日益激烈，此刻邢大选开
动脑筋，把目标锁定在海外市场。

“刚开始我们举步维艰，开拓海外
市场第一个亟待解决的问题就是
语言不通，与客户交流要通过翻译
转述，十分不便。从那时我开始学
习简单日常交流外语，在我这个年
纪学习一门完全陌生的语言其难
度可想而知。不过目前进行基本的
业务交谈我已经能完全胜任。对我
们来说，进入这个崭新的市场最重
要的问题就是客户，为此我定期飞
往国外参加各大展会，完成客户从
无到有、数量从少到多的积累。”正

是这样不断开拓的精神让公司产
品得到了欧美和中东二十多个国
家的青睐。

国家、省抽检
合格率到达100%

邢大选告诉记者：“我们生产
的产品都是严格执行国家标准
GB5725-2009，其作用在于建筑施
工中预防人员坠落及坠物所造成
的伤害。我们在生产中严把质量
关，产品从生产出来到最后出场
要经过严格检验，确保每个建筑
工人和其他居民的人身安全。”

公司一直强力推行“以人为

本、以质求存”的办厂目标，引进
先进的检测仪器，健全质量保障
体系，这一系列强有力的措施造
就了恒迈尼龙化纤制品有限公司
在国家、省抽检合格率到达100%。
产品过硬的质量赢得了广大客户
的信任，纷纷与恒迈结成长期的
市场合作伙伴关系。如今，恒迈的
绳网在国际市场上已是小有名
气，不断有新客户慕名而来。

说到今后地发展，邢大选已
有一套完整的规划，稳固国内市
场、进一步开拓国际市场，将恒迈
做成一个全球一流的品牌，是公
司未来的目标。
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