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齐鲁财金

长清区大学城商业街服务着周边
高校，具有人口密集、客流量大等特点。
不少商户在日常经营中，都遇到了一个
共同的问题：客人太多、零钱不够用，为
了兑换零钱去银行排队，又比较耽误时
间。同时，零辅币兑换业务因为存在工
作量大、零利润、整理难、清点难等问
题，不少银行都不愿意办理该项业务，

这也让商户陷入了“两难”困境。
针对这一情况，长清区农村信用合

作联社积极承担社会责任，为广大商户
排忧解难，该社在大学城分社网点设置
了“零币兑换点”，固定每周四为客户提
供零币集中兑换业务。通过实行这一措
施，有效地调节大学城商业街零币流通
结构和效率，缓解广大商户及企业客户

的“零币荒”问题，实现方便群众、服务
社会、共赢发展的三重功效。

与此同时，该社还积极推行面向广
大学生群体的“锦绣前程校园卡”及
POS机刷卡业务，通过持卡消费，进一
步缓解了大学城区商户找零的压力，得
到了客户的一致好评。

(高娜 娄钊)

兑兑换换““小小零零币币””勇勇挑挑““大大责责任任””
长清联社设立零币兑换点为大学城商户提供贴心服务

记者日前从华夏银行济南分行了
解到，为给客户提供更方便、快捷的资
金管理服务，该行“华夏龙网”以全新的
电子银行服务，为个人和企业客户吹响
了跨行资金归集“集结号”。

智能财务 尽享高效

品牌连锁集结“好”

王女士是山东一家全国连锁商业
集团的财务总监，公司在全国有400多
家分店。各分店的开户银行涉及20多个
不同银行，各分店的汇款渠道、到账时
间以及手续费用都不尽相同，大大增加
了成本和对账的繁琐程度。华夏银行跨
行快线产品为王女士彻底消除上述烦
恼。据华夏银行济南分行相关负责人介
绍，品牌连锁企业总部开通华夏银行公
司网银后，通过公司网银集团服务可以
将本地或异地连锁门店存入他行的营
业收入，定时定余额(或定额、定余额百

分比)自动归集至在华夏银行开立的账
户，可以优化企业财务管理流程、降低
资金调拨成本，非常适应门店数量多且
分散、营业收入规模较大且沉淀在多家
银行，对企业资金集中管理、财务成本
控制以及效益提升有迫切需求的中型
连锁企业。

“现在我们的分店可以通过华夏银
行跨行资金归集服务将资金自动归集
到总店，实时到账，不再像以往那样手
工操作，全年可节省人力成本72万元，
手续费也可省下20多万元。”王女士告
诉记者。

运筹帷幄 高效卓越

集团跨行集结“高”

记者在采访中了解到，集团企业通
过华夏银行的“银企直联跨行资金管理
平台”或“网上银行跨行资金管理平
台”，可以将企业在多家银行对公账户

沉淀的经营资金归集至华夏银行账户，
能够提高企业资金使用效率与资金管
控安全性，适应具有众多子公司，且资
金分散在多家银行的中大型集团客户。

据了解，济南市一家采用三级管理
模式的大型医药集团曾在财务管理方
面遇到集团内部资金使用效率低、筹资
和投资不能统筹规划、各分公司独立采
购导致药品成本高、集团无法掌握各子
公司的资金动态等问题。该集团在选择
了华夏银行银企直联跨行资金管理平
台后，通过收支两条线方式实现资金集
中控制；通过“资金归集和补足”功能将
分公司收入帐户中资金自动上划到总
公司，当支出帐户不足50万元时，系统
自动从总公司下拨费用，资金周转率上
升了2个百分点。同时，通过集团统一融
资，简化贷款手续，财务费用在销售收
入中的占比下降了1个百分点；通过资
金的统一管理，药品购买成本下降。

(财金记者 王小平)

跨行资金归集助力财务管理

华华夏夏银银行行济济南南分分行行吹吹响响““集集结结号号””

日前，为让广大客户更加方便快速
地完成缴费，光大银行量身打造的“瑶
瑶缴费”APP手机客户端正式上线，
iPhone客户只要下载该客户端并注册
成功，就能够开始享受不受时间、地点
限制的“轻松缴费之旅”。

据了解，“瑶瑶缴费”最大的特点就
是缴费平台全面开放，虽是光大银行出
品，但各大银行的银行卡都可以直接进
行缴费。同时，“瑶瑶缴费”倡导快乐缴
费的生活理念，只需手机摇一摇，各项
缴费轻松完成，还可摇出最高50元的缴
费代金券(下次缴费即可使用)，更可享
受每天888元、每月3888元的“大礼券”

从天而降的喜悦。
据光大银行电子银行部负责人介

绍，“瑶瑶缴费”服务范围广泛，涵盖了水、
电、燃气、加油卡、手机充值、有线电视、通
讯费等共8大类，约300余项缴费业务，基
本上全面覆盖了老百姓日常缴费所需。

经试用，除手机充值50元惊喜摇出10
元代金券外，记者发现瑶瑶缴费在缴费的
功能设计上也有诸多亮点呈现，真正给客
户带来了易用、便捷、实惠的快乐缴费体验。

首先，在交互形象和语言上，“瑶瑶
缴费”彻底改变了以往银行相对保守的
风格，可爱卡通的“瑶瑶”形象，大量互
联网语言的应用，让客户一上来就能放
松心情，产生亲切感。

其次，“瑶瑶缴费”更强调智能化，
最大限度减少客户的操作步骤。例如
客户可以通过手机摄像头来识别账单

条形码，并生成缴费账号，彻底免去手
工输入的麻烦。

另外，快速调取通讯录为朋友或家
人充值，免去手输易错的问题；预约缴
费，让客户不受缴费单位的时间限制；
将缴费提醒发送的客户手机，避免忘记
缴费给生活带来的麻烦……

“瑶瑶缴费”是一个全新的、开放式的
手机缴费公共平台，无论使用哪家银行的
卡，都可以通过这个平台享受到不同于以
往的快乐缴费生活，这打破了银行之间功
能服务的限制，体现了时下开放金融的互
联网精神。光大银行负责人表示，在大力发
展移动金融业务的战略目标指引下，光大
银行将继续深耕移动金融，持续提升客户
体验，满足客户日益多元化的金融需求。

光光大大““瑶瑶瑶瑶缴缴费费””主主打打移移动动金金融融““便便民民牌牌””

“这是我们在市场上推出的欧
咯牌无菌蛋，在上海市场上10块钱
一个还供不应求！”面对产品，贾贻
玲正在向记者津津乐道的介绍着自
己的宝贝。

谈到济南斯派福瑞禽业科技
公司的贾贻玲董事长，那可是远近
闻名的女强人，她个人是市三八红
旗手，她自1993年一手创建的斯派
福瑞禽业公司在2009年被济南市评
为市级农业产业化重点龙头企业，
也是省里的妇字号龙头企业。公司
推出的SPF种蛋不仅作为生物疫苗
的主要原料销往全国多家知名生物
药厂，而且今年针对妇婴市场还推
出了欧咯品牌的无菌蛋零售产品。

当下事业一帆风顺的背后是
艰难的创业历程。谈到斯派福瑞禽
业的成功，贾贻玲说除了要研究和
掌握各种养殖技术，更关键的是生
产过程中需要的资金从哪里来。回
顾过去，在2003年，贾贻玲在润丰
农村合作银行经十西路支行申请
了10万元的个人贷款，投入到生产
当中。2008年，在原有企业基础上，
斯派福瑞禽业科技公司正式成立，
并开始设计建设SPF种蛋一期基
地。经过申请，贾贻玲又从润丰农
合行经十西路支行申请了100万元
的贷款，同年又追加了100万信用
额度。每当企业生产遇到资金瓶
颈，润丰农合行总是坚定的站在贾

贻玲的后面，有力的支持了企业的
发展。正如她所说，“我真心地感谢
润丰农合行这么多年给我的帮助
和支持！”

润丰农村合作银行经十西路
支行地处济南西部，辖区城郊型农
业企业较多，针对这一客观情况，
经十西路支行不断加大对特色农
业和农业龙头企业的扶植力度。今
年上半年，经十西路支行累计发放
贷款4亿元，其中贷款新增1 . 8亿
元，支行存、贷款规模达到22 . 5亿
元，不良贷款继续保持零余额。上
半年，润丰农村合作银行经十西路
支行在扶持市级农业龙头企业方
面成效显著，针对新增的四家农业

龙头企业完成授信2000万元。例
如，支行支持的济南盛农种苗有限
公司拥有100余亩的无公害“西郊
盖韭”种植基地，该产品是济南传
统蔬菜之一，市场上一直供不应
求。另一家济南丰农有限责任公司
公司每年出口圆葱6500余吨，销售
收入800余万元，主要销往日本、韩
国等国家。在支行信贷的支持下，
两家农业龙头企业都有效取得了
带动当地农民增收、产业腾飞、农
村发展的良好效果。

今年以来，面对经济增长趋
缓、信贷资金紧张以及贷款利率放
开的宏观经济形势，润丰农村合作
银行紧紧围绕“提升发展质量，服务

实体经济”主题，牢牢把握城乡居
民、小微企业、专业市场以及区域经
济的市场定位，优化信贷结构，调整
贷款投向，不断加大对农业龙头企
业、小微企业发展、社区居民消费、
城镇化建设等重点领域的信贷投
入，进一步降低实体经济融资成本，
促进实体经济持续健康发展。

在润丰农合行的全力支持下，
今年，贾贻玲董事长又新建了新一
期SPF种蛋生产基地，据她介绍，
这个基地建成之后，公司将达到每
年600万枚的产量，生产规模位居
全国前三，而在工艺流程、设备先
进性等方面更是行业首屈一指。

(财金记者 程立龙)

“多亏了咱们信用社昨
天帮我把货款及时汇到供
货商账户上，要不我可损失
大了。”8月19日一大早，商
户刘大爷把六万元现金递
交到平阴农信联社刁山坡
信用社帮其垫付货款的柜
员手上时，激动的心情还是
久久不能平复。

刘大爷夫妻经营一家建
材店。8月18日傍晚，他突然想
起和客户签订的几万元的钢
筋、水泥订单该发货了，而他
还没向供应商付款，如果晚于
今天付款的话，供货价格将大
幅上涨。当刘大爷马不停蹄地
赶到信用社时已经六点多钟，
信用社已经停止营业。刘大爷
请求信用社员工帮忙无论如
何都要当天把钱给供货商汇
过去，不然的话他会又亏本又

丢信用。面对这种情况，该社
柜员用自己的网银替刘大爷
把“救急钱”汇了过去，这才
有了开头的一幕。

尝到甜头的刘大爷没
等信用社推介就主动要求
办理个人网银、手机银行等
电子银行产品，还计划在店
里安装POS机。日前，该联社
员工到刘大爷家进行售后
回访时，他兴奋的说：“咱信
用社的网银真方便，转账还
不收手续费！我再也不担心
信用社下班了，因为咱信用
社的网银永不打烊！”

截至目前，平阴农信联
社共办理企业网银447户，
个人网银7819户，手机银行
(WAP)客户543户，电子银
行越来越受广大客户的青
睐。 (李洪燕 熊长治)

平阴农信联社电子银行

及时汇款解烦忧

关注方法：打开微信，
点击“魔法棒”，选择“扫一
扫”，点击关注，即可添加。

2013年2月17日，宜信公
司旗下宜信普泽投资顾问
(北京)有限公司获独立基金
销售牌照，成为蛇年首家获
得“独立基金销售”牌照的公
司，标志着宜信战略布局又
下一城，在为大众富裕阶层
提供专业财富管理服务方面
的资产配置类别更加丰富。

加上去年获得的保险销
售牌照，宜信财富管理业务
的战略计划逐步落地。济南
分公司也借此机会，在全国首
开了宜信财富“理财商城”的
服务模式。客户可以根据理财
顾问的指导在“理财商城”内
配置包括基金、保险、类固定
收益类、公益理财产品等产
品服务。

在“理财商城”里，客户将
在宜信财富科学的评估体系
下获得量身定制的产品解决
方案，使得客户在实现理财目
标的同时提升生活品质。

重大喜讯：针对目前基金
套牢财现状，宜信财富在济南
市率先为客户推出基金解套方
案及理财规划书供他们参考。

外部调整策略：亏损率
在35%以内的基金客户可全
额赎回基金，购买宜信宝，回
本周期可限定在三年以内。
如有在封闭期内的基金可通
过转托管实现变现。

内部调整策略：亏损率
较高的可择机介入股票及股
票型基金，转换基金可从宜
信代理的综合排名较高基金
中挑选。

具体解套方案，您可以拨
打公司的财富热线进行咨询。
同时为庆祝宜信财富成立7周
年，凡是打进电话的客户均有
精美礼品赠送。
财富热线：0531-66678817
地址：济南市经五纬二山东
商会大厦B座25层
理财有风险，投资需谨慎。

宜信财富济南分公司首开“理财商城”
部分产品过往年化收益率可达10%

代销产品列表(部分代销基金)：

基金代码 基金简称 累计净值 近三月 近一年 近两年 成立以来

202101 南方宝元 2 . 594 3 . 17% 9 . 98% 14 . 21% 231 . 55%

050003 博时现金 0 0 . 95% 4 . 39% 8 . 58% 29 . 46%

470009 汇添富民活力 1 . 498 13 . 40% 38 . 70% 40 . 13% 49 . 8%

8月31日，由中国建设
银行、光大保德信基金等单
位联合举办的“2013年建行
基金服务万里行·中证金牛
会(济南站)”走进泉城济南。

光大保德信基金固定收
益副总监陆欣、中国银河证
券基金研究中心总经理胡立
峰，分别就债券基金投资策
略、基金评价与选择阐述了
观点，并与现场听众互动交
流。陆欣建议，目前正处于经
济周期的衰退中期，配置债
券资产风险较小。经过此前

的调整，债券市场迎来配置
良机。相比股票型基金，债券
基金波动幅度较小，适合风
险厌恶型投资者进行资产配
置。

胡立峰认为，长期看审
慎乐观的A股市场适合基金
选股能力发挥，今年的结构
性行情是基金创造超额收
益的肥沃土壤;短期看市场
可能发生风格切换，不宜盲
目追涨绩优基金，获利较为
丰厚的投资者可以考虑对
基金组合作出一定调整。

建行基金服务万里行走进泉城
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