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今日烟台

专版

还原钻石本色，揭开钻石行业“潜规则”

万万元元钻钻戒戒，，成成本本三三千千

对于一颗成品钻石，国际上采用
4C标准来进行分级。“4C”是判断一
颗钻石价值与品质的衡量标准。所谓

“4C”即是4个以C开头的英文单词的
简称，指钻石的克拉重量 (CARAT
WEIGHT)、净度(CLARITY)、色泽
(COLOUR)、切工(CUT)。只需综合
“4C”的四点来鉴赏，您就可以轻而
易举的了解一颗钻石的价值与品质。
钻石价格=重量+色泽+净度+切工。

钻石重量以克拉为单位，越重越
好；对于颜色，国际上的通用标准是，
从D开始，到Z为止。其中D最佳，Z以
下的当做工业用钻；国际上常以IF、
VVS、VS、SI、I来对钻石净度分级，其
中IF为最佳，I最差；切工上，根据GIA
(美国宝石学院)标准切工，可分为5

个等级，包括完美(Excellent)、很好
(Very Good)、好(Good)、一般(Fair)和
差(Poor)。

从调查情况来看，普通市
民对于钻石市场了解甚少,并
不清楚钻石是怎样从开采走
向商场销售终端。这个过程可
能并不像钻石所代表的爱情
那样单纯而美好：一颗钻石的
终端销售价格通常是成品出
厂价的3—4倍，也就是说，流
通领域加价率高达 2 0 0 % —
300%，一些较为知名的品牌则
要400%—500%，甚至更高。

据了解，按国际惯例，钻
石采购完毕,切割好的钻石被
称作成品钻或裸钻,会在比利
时的安特卫普、以色列的特拉
维夫、美国纽约、印度孟买四
大城市进行交易,接受全球客
商采购。由于交易中心出售的
钻石,在价格上对全球客商是
一视同仁,因此开采商和看货
商的定价,直接决定了钻石的
成本。国际钻石报价单是全球
钻石珠宝商、批发商与钻石切
割厂作为交易的价格依据，由

此来说，钻石的价格应该是非
常透明的。但事实上，即使4C

等级相同的钻戒，售价也存在
着巨大差异。

近日,一位从事钻石代理
多年的从业人员透露了这样
一个行业内幕 ,“国内珠宝企
业在国际市场上采购到的钻
石 ,会被送往深圳。深圳是目
前国内最大的珠宝生产基地,

几乎所有市面出售的钻石,都
是在这里完成打磨、抛光、镶
嵌等流程,最后被加工成钻戒
等饰品。”这位业内人士还透
露,之后所有的成品钻石饰品
将会被珠宝公司依次批发给
区域一级代理商、各城市的二
级代理商、珠宝运营商、最后
进入珠宝店或者商场的珠宝
专柜、展示在消费者眼前。一
颗钻石从开采到制成珠宝成
品销售，至少要经过7到9个环
节，每个环节都要给钻石的价
格“镀上一层金”。

不少市民质疑，为什么钻
石行业会形成如此高的加价
率呢？来自山东妃灵翠钻珠宝
文化会馆的总经理齐伟然分
析，原因主要有两个方面：一
是由于长期以来人们习惯将
钻石看做奢侈品消费；二是源
于国内传统钻石销售渠道的
特点。

据了解，现在国内商场
的钻石销售都是以联营的
形式，商场自己不进货，珠
宝品牌要进入商场，除了缴
纳一笔不菲的进场费之外，
商 场 还 要 收 取 高 达 2 0 % —

3 0% 的扣点作为租金，因此
对于珠宝销售商来说，只有
提高二至三成的商品售价，
才能预留出足够的利润空
间，所以也就有了“三年不
开张、开张吃三年”的说法。
齐伟然介绍，“其实对于珠宝
经销商来说，他们获得的实际
利润远没有我们想象的那样
高，大部分利润都被流通环节
拿走了。”齐伟然说，在他看
来，让钻石降价的主要途径，
就是减少钻石从出厂到消费
者手中的中间环节，把这部
分成本让利给消费者，才能

还原钻石真实的价格。
值得一提的是，随着电子

商务的普及，目前国内部分钻
石零售商开始采用网络销售
的模式，以求降低钻石的流通
成本。齐伟然认为，相比于实
体店，网店能够节省掉很多店
面费用、人工成本、品牌推广
成本，因此钻石的网购价格可
能比传统实体店面销售要低
40%以上，但是由于网店见不
到实物，而且售后没有保障，
因此网店并不能取代实体销
售，也难以改变钻石高价的市
场现状。

中国的钻石零售市场至
今不过20多年的历史，但这个
行业似乎已经习惯了“暴利生
存”，很多市民都会有这样一
个疑问,怎么才能买到物有所
值的钻石呢?

钻戒不降价，消费者该怎
么办？“难道真的只有专程跑
到外地一线城市，甚至是香港
去买便宜的钻戒吗？抛开奔赴
外地的时间和路费不说，单说
一点，万一钻戒出现了质量问

题怎么解决？”市民马女士觉
得到外地买钻戒实在太过大
费周章，不划算。

专家认为，要想买到物有
所值的钻饰有两个途径,一个
是到北京、上海或者香港 ,这
些城市的钻石商场定做。据了
解,烟台目前有一些市民,已经
选择这种购买方式。这种方式
的弊端是距离太远,存在售后
不方便问题,而一枚钻戒,毕竟
价值不菲,后期的保养和维修

等售后非常重要。
另一个省钱买钻戒的途

径,就是靠厂价直销惠的各种
活动购买到物美价廉的钻石。
厂家直销减少很多流通环节,

这样一来,钻石就相应减少了
商场进场费用等诸多成本，钻
石直接从加工厂家被搬到消
费者眼前，商家为提高销量还
会实行一些促销政策,这样市
民就能真正买到物美价廉的
钻石。

市民李先生说，“我和女朋友都
是普通白领，婚房是贷款买的，现在
的经济状况并不宽裕，但是婚姻大事
一生只此一次，不想留下遗憾。刚好
前段时间有同事去济南出差巧遇钻
石厂家举办的钻石平价惠，30分的钻
戒竟然还不到5000块钱，这在商场或
珠宝店买怎么说也得15000元啊，可
惜的是现在济南的钻石平价惠已经
结束了，不然真想带着女朋友去看
看，咱烟台要什么时候也有这种平价

惠就好了。”
据了解，钻石平价惠是一种新型

的钻石销售模式。山东妃灵翠钻珠宝
文化会馆的总经理齐伟然介绍说：

“钻石平价惠已经成为钻石销售的一
种必然模式，所谓钻石平价惠，就是
指厂家直接把钻石摆到消费者面前，
以卖给区域一级代理的出厂价低价
卖给消费者。这也将让消费者得到真
正的实惠，买到真正物美价廉的钻
石。”

利益链：从裸钻到上柜，要镀9层“金”

追根本：减少流通环节才能“截流”成本

解疑难：如何买到物有所值的钻饰？

共期盼：烟台市民合适能买到厂价钻石？

购钻指南：了解钻石才能买到好钻石

又一个金秋结婚季来
了，我们鄙视物质爱情，但
是却愿意相信“爱永恒、钻
为证”。无论是显贵精英，
还是凡人百姓，都会借由
钻石来完成一件事情，重
要的事情，那就是表达爱。

关于烟台钻石市场价
格虚高的现状,引起了烟台
市民的强烈关注。结合市
民关注的热点，本报继续
深入挖掘高价钻石背后的

“潜规则”。据了解，现实中
大多数人选购的都是加工
完好的钻饰,虽然价格中包
括配饰材料、设计费用等,
其钻饰价值的核心还是钻
石。一颗钻石从开采出山，
到戴到新娘无名指上，到
底要经历哪些环节呢？钻
石的真实价格又是多少?
钻石行业的利润几何？行
业专家将为市民揭开钻石
价格的神秘面纱。
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利益链
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