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今日泰山

特价车8折、订车抽iphone5、现场赠月饼

本本报报车车展展1199日日亮亮相相体体育育中中心心

30多个品牌同台亮相

打造泰城车界顶级盛宴

本报向泰城车商发出了招
商函后，截止到发稿时，已经有26

家经销商、30多个品牌确定了参
展意向，参展品牌包括合资、进
口、自主，涵盖高中低档车型其
中，东风日产、上海大众、东风裕
隆、荣威、中华、一汽大众、雪弗
兰、别克、英伦、江淮、长安、宝
俊、风行、奔腾等以及沃尔沃和
英菲尼迪等精品车型到场参展。

“我们看重的是齐鲁晚报这
个品牌，有时候车展订出的车，
比一两个月的销量还要多。”泰
东路一家参展商的负责人说着
竖起了大拇指。本报车展现场巨
大的“成交量”也使4S店更愿意在
本报车展上 ,给消费者更大优惠
以价换量。

车市在经过6、7月传统淡季
后，销售商通过降价、团购等优
惠活动试图大幅拉动销量，业内
人士称，参展4S店为打场漂亮的

“翻身仗”，车展上的优惠力度将
创下历年之最。

参展商为全力打好秋季车
展这场硬仗，都在全力备战:精心

设计展台、筹划现场活动、备足
现车货源、挑选销售精英……总
之，为了在此次车展上收获更多
订单，参展车商们都在暗中准备
自家的“制敌”绝招。

回顾4月份本报的春季车展
上，参展经销商送全车商业险和
交强险、购车赠送千元大礼包、
购车赠送千元加油卡、全系直降
万 元 、购 车 享 受 零 利 率 零 月
供……商家在给消费者带来实
惠的同时，也尝到了丰收的喜
悦。北方车辆旗下四个品牌预订
及销售达100多辆,吉利英伦、风行
景逸也分别预订及销售40多辆
车。

本报感恩回馈送月饼

订车抽iphone5等大奖

记者从齐鲁晚报秋季车展
主办方了解到，为感恩回馈泰城
市民及广大读者朋友，本次车展
加入了订车抽奖环节，订车在享
受开发商优惠的基础上，本报提
供iphone5等大奖等您来抽取。

据了解，车展拟定8折出售三
辆特价车，“价值20万元的未挂牌
新车，仅仅需要16万元就能开回
家，省下4万元，对于不少市民来

说，相当于一年的工资。”除了特
价车，本次车展为订车客户准备
了丰厚大奖。所有订车客户，均
可凭订车单和本报印制的抽奖
券副券，到主席台位置参与抽
奖。一等奖为价值5000元左右的
iphone5手机，二等奖为电压力锅
和豆浆机，三等奖为电磁炉和电
饼铛。奖品数量有限，先订先得，
早到早得。

主办方负责人说，由于9月19

日为传统的中秋佳节，当天参加
车展就送月饼。到场看车市民可
以在主席台排队领取月饼，上午9

点30分至11点30分和下午的3点
至5点，各分发200箱，同样是先到
先得，送完为止。

购车价格钜惠

本报服务到家

本报秋季车展上，不仅展示
各品牌车商携带的各款车型以
及他们华丽阵容，届时还有美女
车模亮相，风情各异、姿态万千
的美女车模，总会让冰冷的汽车
变得生动，让车展成为美丽盛
会。届时美女与香车相呼应，将
为大家带来一场“有车有色”的
别样车展。

据了解，为了让看车市民有
享受不尽视觉盛宴，本届秋季车
展除了有传统的节目表演和文
艺演出，本报专门聘请10名美女

车模在车展展区轮回站场，市民
可以和美女车模互动合影，美不
胜收。

据车展组委会介绍，展会力
求为汽车厂商、汽车经销商、观展
市民搭建一个高标准的平台，实
现城车展在规模、档次、影响力上
的跨越式发展。此次车展，汇聚了
多种品牌的车型，不仅方便了广
大消费者赏车、购车，同时也促使
参展商拿出最大幅度优惠。

为了充分调动起消费者的
购买热情，各参展经销商使出浑
身解数：购车送全车保险、购车
赠送千元大礼包、购车直降万
元……各种优惠措施等您来本
报车展买辆称心如意的爱车。

本报记者 曹剑

经历过漫长的期待，作为泰城车界顶级盛宴的齐鲁晚报秋季车展举
办日期敲定。本报秋季车展将继续在泰安市体育中心举行，时间定为9月
19日至21日。目前，本报秋季车展招商工作正在如火如荼地进行中，各大
参展品牌已进入紧张的车展筹备环节。据了解，本次车展上将有零里程特
价车8折出售，订车可参与抽奖，ipnone5、电压力锅等大奖等您拿。车展开
幕当天正逢中秋节，市民到场可排队领月饼。

本报春季车展取得圆满成功。（资料片）
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