
本报记者 王裕奎

张华的日房置换 8 店在老城区实验
小学正对面的金阳路上。房源集中在东港
二区、阳光新居、雅都御兰庭、东辰小区
等，都是实验小学的学区房。附近有银座、
百货大楼等大型购物商场，还有中医院、
汽车站等配套设施。“由于是学区房，不用
怎么接送孩子，上学方便，所以这边的房
价一般每个平方在 6500 元以上。”张华
说。

在从事二手房之前，张华做过 4 年左
右的一手房置业顾问。“与一手房相比，二
手房时间比较自由，特别适合我这种结了
婚有孩子的人。在工作之余，还能照顾家
庭。”张华介绍，但是二手房中介很辛苦，

“有的时候房主和客户谈妥了，但是由于
各种原因，会出现一方反悔的情形，处理
起来就会很棘手。”

之前在销售一手房时积累的人脉，给
张华的二手房中介带来了很多的客户。

“他们挺信赖我的，通过介绍自己的亲戚、

朋友过来买房卖房，给我带来了不少生
意。”张华说。

张华的店开业半个月左右就卖出了
第一套房子，客户就是朋友介绍的。“那时
客户想买个三十万左右的房子，我这里没
有这种房源，就给推荐了一套四十多万
的。”张华介绍，房主都是老师，人很和善，
房子里打扫地很干净，那套两室的房子，
还配有水井、南平房和小院、地下室，房主
当时要 45 万，最终讨价还价，最终以 42

万成交。

日房置换 8 店店长张华
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日房置换 39 店店长刘海波

新新店店开开业业第第一一天天就就卖卖出出了了一一套套房房子子
本报记者 王裕奎

2011 年的年度销售冠军，2011 年几乎
每个月都是月度销售冠军，数不清的月度
销售冠军、亚军、季军……从事二手房行
业 6 年来，刘海波获得的奖牌数量自己也
记不清有多少。

2009 年 3 月 8 日，刘海波的日房置换
39 店在文登路上的都市花园南区开业，
首日的开门红让她很是吃惊：第一天就成

交了一套 18 . 8 万的房子。“当时的客户和
房源都是我从网上找的，房主在青岛上
班，想把在林海小区 6 楼的一套 78 . 6 平
米的房子卖掉。”刘海波说，客户则是一个
中年妇女，想给儿子买婚房。“当时带客户
看了 3 套房子才满意，开业第一天就成交
给了我很大的信心将这行干好。”刘海波
说。

刘海波的房源多为都市花园、城市花
园、四季圣园等小区的房子，属于金海岸

小学、新营小学和新营中学的学区房，在
日照属于比较高档的小区。“除了学区房
的优势，物业也好，绿化率也比较高，还有
日百超市都市花园店等超市，购物也比较
方便。”刘海波说。

“日照的房产发展有前途，市场广阔。
而且这个行业投资小、见效快，回报率高，
是个朝阳产业。”刘海波说，只有有人居
住，就会产生买卖交易，所以自己很看好
日照的房产市场。
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牟善琴的日房置换 23 店在郑州路
与秦皇岛路交会处，在兴业富贵园小区
北沿街。她的房源主要集中在开发区和
石臼，如兴业春天、润生佳苑、兴业富贵
园和碧海小区等小区。“这里是连云港
路小学和银川路小学的学区房，有 5

路、12 路、14 路、19 路、27 路等公交车
经过，靠近火车站，交通十分便利。”牟

善琴说，附近还有友谊商店连锁超市和
海纳商城、北京路医院，中行、农行、日
照银行等各种购物、医疗等配套设施也
十分便利。

在从事二手房行业之前，她还卖过
酒、做过一手房的置业顾问等工作。“做
了不少行业，后来发现只有从事二手房
这个行业，才能更好地发挥自己的特
长，这个工作不仅适合我自己，而且我
还喜欢，有热情做。”牟善琴告诉记者。

对于卖出去的第一套房子，牟善琴
至今记忆犹新。她售出的第一套房子在
黄海二路与海滨三路交会处的珍珠花
园小区，当时四十岁左右的客户想买一
套改善性住房，面积是 80 个平方。房主
想把这套房子卖了，换一套新房子。“我
带着客户看了 3 套房子，最终客户根据
自己的经济实力和位置需求，买下了这
套，在 40 万左右，一次性付清房款。”牟
善琴介绍。

日房置换 23 店店长牟善琴
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