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品牌房企

多盘联动阵势大

“买房与买其他商品一样，
尤其是在目前的楼市调控下，选
择品牌开发商的产品很重要。”
在万科展位收集资料的赵先生
说，选择品牌房企，在品质、户
型、社区配套及物业服务等方面
往往都更有保障。

本届房展与往年一样，继续
上演“多盘联动”格局。鲁商置
业携手旗下鲁商御龙湾、鲁商常
春藤、鲁商国奥城、鲁商凤凰城
四盘雄踞VIP1展位，产品更是
涵盖了刚需、改善、别墅及写字
楼等，充分满足各类购房者的需
求；黄金集团也带着黄金99、黄
金山水郡、黄金时代广场亮相展

会。
作为知名房企代表，万科、

保利展位吸引了众多人流驻足。
万科本次房展主推经十路旁的金
域国际项目，其位于化纤厂片区
的万科城虽未“露面”，但依然
有众多购房者咨询登记；同样，
保利置业本次以海德公馆项目为
主，三万抵八万的优惠活动吸引
了105余组有效客户登记，而作
为保利在济南的第六个项目，保
利华庭的知名度似乎更胜一筹，
特别是在签约解放路第一小学
后，当次加推房源几乎被抢购一
空。

刚需客为主

学区盘至上

住宅投资虽被抑制，但是刚

性需求不断在释放。本届房展会
现场，记者调查发现，刚需客群
依然是众多楼盘的主力大军。

“展会三天登记了近千组客
户，绝大多数偏爱93平米的户
型”，鲁邦奥林逸城一项目负责
人介绍。他表示，项目开盘以
来，二室产品备受购房者青睐，
作为汉峪片区为数不多的住宅项
目，奥林逸城93平米户型均价
8500元/平米，较于周边其它楼
盘价格，价值洼地凸显。

不少购房者接受记者采访时
也表示，作为刚需购房者，楼盘
最吸引他们的是户型和价格。
70—110平方米左右的二室、三
室房源，价格在6000—8000元/
平米的产品正是他们所需求和能
承受的。

刚需客群在寻求首次置业的
同时，更多的也在关注学区房项

目。在阳光100的展位现场围满
了前来咨询的客群。据置业顾问
介绍，本次推出的H3楼栋，面
积为71平米、81平米、108平米
三种户型，全部为精装修，除了
满足刚需客群外，还能解决孩子
的教育问题，“购买房源，业主
子女可就读阳光1 0 0外国语学
校。”置业顾问告诉记者。虽然
价格每平米在13000-14000元之
间，依然有不少购房者为了孩子
教育狠下“血本”。

四季度新品不少

房价稳中有升

距离年底还剩一个季度的时
间，不少参展楼盘坦言年度任务
已经完成，接下来会根据既有节
奏推盘。记者调查了解到，也有
一些项目在四季度有重大营销节
点呈现。

记者采访了解到，万科金域
国际将于9月底开放二期产品售
楼处，预计10月底进行二期的首

次开盘认筹。“二期产品为万科
的高端系列，采用‘优八精装’
标准，在全国300多个项目中隶
属万科的‘榜样作品’，预计价
格在14000元/平米左右。”万科
营销部相关负责人告诉记者。

据悉，三箭汇福山庄二期花
园洋房也将于10月面市，面积在
150-300平米之间，每平米价格
为10000—13000元，为改善型客
群提供了多种选择。

位于南外环的中海国际社区
接下来将推出B4地块，面积涵
盖90-160平米多种户型，“B4
地块是其它地块产品的补充，产
品将再次升级，在价格上将维持
平稳小幅上涨局势。”

“接下来我们把工作重心放
在学校签约这一事情上。”一参
展楼盘负责人告诉记者，他坦
言，社区教育配套是大势所趋，
签约名校一定程度上可以促进销
售，对于房价也可有一定的拉
升。

(楼市记者 陈晓翠)

学区房倍受推崇

非非常常““刚刚需需””提提升升房房展展热热度度

本届展会品牌房企惹火，备受
购房者青睐。在产品供应以及购房
需求上，中小面积的刚需产品，以
及依托于此的学区房成为房展会的
“香饽饽”。对于第四季度市场情
况，多数开发房企表示，推盘节奏
维稳，房价不排除有小幅上涨可
能。

记者调查了解到，今年秋季展会上首次买房的“刚需”型置业者和以家庭为单位的改善性置业者都不少，刚需客
群略胜一筹。参展楼盘推出的房源也及时的满足了这两种类型置业者的需求。

购房者：展会看房方便比较，我的第一套房子就是在展会买的

刚刚需需、、改改善善都都能能各各取取所所需需

展会买房有优势

9月13日，房展会第一天，成
先生就和媳妇一起来看房子。买房
子对于一个家庭来说是件大事，有
些人并不愿意在展会上交钱买房
子，可是成先生说“我家的第一套
房子就是在展会上买的，那还是七
八年前，现在家里又添了一口人，
两室一厅的房子有些拥挤，来展会
上就是为了买套三室以上的房子，
方便老人、孩子和我们一起住。”

与一些人观念不同的是，成先
生认为在展会上选房还有一个优
势，平时在售楼处，买房子的人零
零散散，销售顾问一对一的服务让
人觉得紧张，而在展会现场人比较
多，你问一句，我问一句，有很多
自己没想到的问题，大家可以一起
探讨。记者观察到，展会现场有些
购房者询问非常详细，例如，物业
费多少钱？停车位、地下室有多少
以及附近楼盘的价格，问题涉及到
买房的方方面面，而购房者之间也
在互相交流。不少购房者表示，逐
个展位逛下来，学到不少购房知
识。

“您好，请问保利华庭和万科城的展位
在什么位置？”一对年轻的小两口在展会现
场焦急地打听。记者上前与其攀谈了解到，
他们准备明年中旬结婚，现在双方家长准备
给他们购买婚房。“我们都是外地人，在济南
买房就想买套性价比高的，配套全一些，生
活便利些。”在谈到购房条件时，他们认为教
育配套和户型的空间利用是考虑重点。

“听说今年展会上会有精装房，所以特
地来看看。”在银行工作的贾庆辉一直没有
买房，他觉得买房是件麻烦事儿。最近同事

购买的一套精装房刚刚交房，他去过之后便
开始留意市场上的精装房。“保利、恒大、万
科、实力等我都看过，这次展会他们好像多
数都来了。据说阳光100也要在展会上推出
精装房，所以特地来看看。”他觉得自己的首
套房一定得是符合自己风格的精致住宅，所
以他直接选择了精装房作为自己的置业目
标。

在展会现场，记者随机采访了几组刚需
购房者。在交谈中了解到，他们虽然是第一
次买房，但对房子的了解却并不少。区域、交
通、商超、教育、环境……每个购房者都有各
自的侧重点，而且精准的挑选条件使得他们
能较快捷的选择适合自己的房子。

前来看房的王女士认为自己的第二套
房子一定要选品牌开发商，房源要充足，
一般这样的小区配套比较好，生活便利。
“鲁邦奥林逸城、阳光100、百替御华园、
中海国际社区、三箭汇福山庄都是不错的
选择，这几个楼盘中三室两厅、150平米左
右的房源比较多”。王女士根据自己及家
人的需求，在楼市图及展位图中筛选出以
上几个楼盘。

“在我了解的几个楼盘中，户型、面
积都不错，价格差别不是特别大，阳光100
稍微贵一些，大约13000元每平方米，济南东
部的汇福山庄均价是10500元，奥林逸城约
9600元，万科天泰金域国际14000元左右，这
四个楼盘我都比较喜欢，各有各的优势，回
去跟家人商量一下，明天再一起过来看看。”
记者了解到，本次展会上与王女士一样以家
庭为单位的来选择改善型住房的购房者比
较多，他们并不像刚需房那样急于做决
定，而是更倾向于多样选择。

(楼市记者 刘亚伟 马韶莹)

精准选购“刚需房”

多样选择改善型住房

在阳光１００展位，一位白发苍苍的老人仔细询问房源情
况，住房安家梦，无处不在。

银发·筑梦
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