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发动机舱是一辆车的“中枢神
经系统”，发动机舱中的油包括刹
车油、助力泵油、变速箱油等。李经
理说：“在这里要特别提醒用车频
率较低的车主，应根据用车时间的
长短定期检查各油类是否变质，以
便进行及时更换。同时，也应该检
查发动机内的各类液体，以防变
质。此外，还需要注意检查各插头
的防水密封效果和松紧。另一方
面，为保证车的安全性，应把接触
到水的接头拔开，并进行除锈、防
锈的处理，此项检查必不可少。”

检查发动机至关重要

秋季汽车保养重在除锈和轮胎检查
两方面。夏季高温，为防止轮胎气压过高
爆胎，要经常检查轮胎的气压，而秋天气
温下降时则要补充气压，以使其保持在
规定气压范围。同时，还应检查轮胎是否
有刮痕，因为橡胶在秋冬季节容易变硬，
轮胎易漏气或扎胎。

李经理提醒说：“秋季对轮胎的要求
相应提高，需要检查一下轮胎花纹的磨损
程度，如果轮胎花纹深度不足1 . 6mm时，
要更换新轮胎，修补过的轮胎要换到后
轮，而且修补超过3次的轮胎应更换掉。”

底盘除锈 轮胎检查

作为车主，应该对备胎有个大致的了
解，万一遇上需要使用备胎的时候，才不至
于手足无措。备胎的主要参数与原装轮胎一
样，包括尺寸、速度等级、载重指数等。车主
除了了解备胎的尺寸和参数外，平常还要动
手检查备胎的胎压和状态。备胎的胎压应保
持在比原装胎胎压高的水平，防止在放置过
程中漏气。车主可自备一个胎压检测仪，定
期检查。

李经理对此提出建议：“不管是否使
用，轮胎都会老化，因此车主朋友需要定期
检查备胎状况，检查主要是看备胎胎面橡
胶的老化和破损情况。轮胎的‘保鲜期’一
般为3至5年，置于车内的备胎其保存年限可
适当延长一两年，外挂式备胎的保存年限
则视情况而定。我们建议车主每6年左右更
换一次备胎。出行之前，车主朋友一定要确
保备胎可用。”

备胎是否准备就绪

意外是很难避免的，如果开车出行出现问题
怎么办？手上没应急用的工具，想自救也无计可
施。所以，外出旅行前一定要放一个工具箱在车
内。常用的汽车应急工具有：可折叠反光警示标
志、尼龙拖车绳、搭电过火线、逆变器、全棉工作
手套、多功能手电筒、车用保险丝、免拆补胎工
具、防水胶带、绝缘胶带、灭火器、打气泵等。这些
小工具平时可能不起眼，但是需要的时候就可以
发挥重大的作用，确保行车安全。

汽车工具箱必不可少

专刊记者 于凤丹

中秋假期、十一长假即将到来，您的爱车是否要陪您一起进行长途跋涉？为了让爱车在假期出游时达到最佳状态，必须须做好出游
前的准备。为此，记者采访了烟台金阳光汽车销售服务有限公司售后服务经理李先生，从他那里了解到了不少专业知识识。

奇瑞2013秋季关爱活动，将于
9月1日至10月10日正式启动。本着

关爱车主的目的，奇瑞2013秋季关
爱活动，在为新老车主提供秋季

免费检测同时，还有备件优惠、秋
季回家行、景区推广等多项精彩
内容，回馈广大车主长期以来给
予奇瑞的关心和支持。

在这季节更替的时候，车辆
需要适时保养，以使系统始终保
持最佳状态。为此，奇瑞2013秋季
关爱活动从安全、健康方面着手，
延续一贯细致入微的人性化服务
理念，为车辆提供全面的免费检
测服务，项目涵盖发动机系统、风
窗清洗系统、冷却系统、变速箱润
滑系统、制动系统等5大系统。凡
奇瑞车主均能免费获得秋季检
测，全面保障，无忧出行。同时，秋
季关爱活动期间，14种常用备件
实行9折优惠，为广大奇瑞车主带

来更多实惠体验。
为让每一位到店客户都能感

受到如“家”般温馨周到的贴心服
务。奇瑞售后服务以“快·乐体验”
为核心，在软硬件方面协同配合，
落实“更便捷、更专业、更周到”的
服务理念。确保售后服务团队始
终为用户提供行业一流的技术支
持，所有服务项目都达到奇瑞的
专业服务标准。无论用户在任何
一家服务站，都能感受到同等标
准的优质服务。

除了免费秋季专业检查项
目，2013秋季关爱活动还推出秋
季回家行、景区推广活动。活动期
间，凡通过电话或网络预约进站
的用户，进站参与秋季关爱活动，

并通过微信、微博进行活动互动，
即可有机会被推荐参加奇瑞“快·
乐体验”之旅第二季——— 秋季回
家行，到奇瑞总部进行探访及旅
游活动。

奇瑞2013秋季关爱同样为自驾
出游奇瑞车主提供殷切关爱。全国
8个大区共24家服务站，在全国24个
风景名胜处设置奇瑞服务接待处，
为自驾车出游的奇瑞车主提供车
辆简易维修及茶水服务。

通过2013秋季关爱活动的开
展，不仅将奇瑞汽车卓越的服务
和点滴关怀传递给消费者，同时
也延续了奇瑞一贯细致入微的人
性化服务理念，让每一位奇瑞车
主都感受到快乐体验。

秋秋风风瑟瑟瑟瑟爱爱不不减减 贴贴心心服服务务礼礼到到家家
奇瑞2013秋季关爱活动全面来袭

“金杯银杯不如客户的口
碑”，衡量一款车的好坏，最权威
的声音当然来自消费者。菱智上

市以来销量一直不断上升，那么
菱智在车主中的口碑如何呢？

做服装面料生意的王先生是

典型的山东人，几年下来，王先生
的业务不断扩大，那辆跟随自己
多年的微客，已经不能满足自己
的业务需求，不久后，王先生将其
换成了豪华型菱智M3。

“为了节省资金，我一直开面
包车，平时拉货还可以，但是送孩
子上学，或者去见客户时，开面包
车真是有压力，没面子不说，不熟
悉我的新客户，看到我的面包车
都怀疑我的专业性，认为我是小
商贩。”王先生回想起自己的“面
包车时代”，皱了皱眉头。

“后来买了菱智M3，生活完全
不一样了，它是正宗商务车，开到
哪儿都让人有面子。一次去和客户

谈合作，因为订单很大，客户本来
有点犹豫不定，走时我正好用菱智
M3送他回酒店，客户露出了满意的
笑容。当天晚上我就接到了客户签
单的邀请。”王先生感慨，商务车带
来的不只是面子，更多的是给自己
的自信和给别人的信任。

政府公务员蒋先生，为人处
事需沉稳低调，大气稳重的2013

款菱智M5与蒋先生单位的需求
吻合。“有时工作任务繁多，一天
要去好几个区域，好在有2013款
菱智M5给了我们一个舒适的环
境。车内桌椅还能组建圆桌会议，
同事一起外出办公时，在路上开
个紧急小会也不成问题。”

“两会”后大家都提倡节俭，
这让蒋先生更坚信当初的选择，

“菱智M5的百公里油耗才9L左
右，而且皮实耐用，至今没出现过
故障，太符合国家的两会新风
了。”据了解，风行菱智MPV是提
出“低碳商务”的第一款车型，凭
借原生车三菱太空舱的省油基
因、依托一个系统的节油技术平
台———《ALL-POWER燃油精控
技术》，再配合全系搭载的先进省
油发动机，成就了2013款菱智M5

在MPV车型中难以复制的节油
特性，相对其他同级车型，每款
2013款菱智M5车型每年可为车主
节省油费万元以上。

好好看看好好开开好好空空间间
车主眼中的菱智M3、M5

检查发动机舱

工具箱必不可少

检查轮胎
带上合格备胎
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