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今日菏泽

车界

阁瑞斯·睿翔采用原装进口丰
田发动机，秉承日系家用MPV最流
行的设计元素，汇聚国际经典潮流，
外形大气稳重，流美灵动。睿智鹰眼
前大灯、一体式掀背行李箱门、符合
中国现代家庭的 7座座椅组合形
式、沉稳的装饰，无一不洋溢着时
尚气息。时至今日，深得消费者的
一致好评。

作为一款多功能家用轿车，阁
瑞斯·睿翔不仅外形时尚美观，其
精良的工艺、舒适的驾乘感受和精
巧的操控性能更加展示出阁瑞斯
MPV的高端品质。阁瑞斯·睿翔采
用的原装进口1TR汽油发动机，最

大功率可达98kw/5600rpm，并拥
有182N·m/4000rpm的最大扭矩，
足以满足车辆在满载情况下的动
力需求。该发动机以先进的VVT-
i技术为依托，阁瑞斯·睿翔缔造出
60公里匀速情况下百公里6 . 8L油
耗的骄人成绩。而国 IV的排放标
准，更让它成为都市环保达人，让
亲朋好友可以恣意纵情青山绿水
间。

作为一款时尚高性能家用
MVP，阁瑞斯·睿翔必将为众多讲
求高品质生活的车主提供全新的
选择。炫彩睿翔生活，让您驾驭精
彩人生。

炫炫彩彩睿睿翔翔生生活活 秀秀出出人人生生精精彩彩

菏泽地区自9月试销风光以来，3个月以
来已经取得了不错的销售成绩。我们曾经访
谈过部分车主，问他们选购风光的理由，最后
将访谈结果总结起来，可以归纳为如下几点：

第一，造型美。这是消费者看车的第一
印象，也是影响销售的重要原因。众所周知，
东风小康的微车产品的销量在行业排名前
三甲，但紧凑型MPV是第一次推出，在产品
造型的设计上是否能够得到消费者的认可
呢？答案是显而易见的。

大多数车主都认为，风光的造型彻底摆
脱了人们对微车的印象，和其他一些微车企
业所推出的MPV产品不同，它完全采用了
乘用化的设计手法和设计语言。在外型上，
它采用的是两厢的乘用化设计，而竞争对手
采用的是单厢的微车式的设计，这两种设计
手法，在产品的风阻系数、安全性、舒适性都
存在很大的差别。特别是风光的前脸，拥有
加大加宽的进气隔栅，非常大气；钻石型切
割菱形大灯，让整个前脸更加威严。在内饰
上，风光同样采用的是乘用化的设计，中控
台简洁大方、仪表盘时尚清新、集成式方向
盘也非常大气，而且还有导航、蓝牙等先进
的配备。

乘用化的设计语言，获得了消费者的普
遍认同，我想，这是车主们购买风光的第一
个理由。

第二个理由，是品质。车主们在试驾完
风光之后，都会对风光的性能表示满意。首
先是风光的空间和座席设计非常宽敞，2+2+
3的座位设计是产品的一个亮点，这个设计
的好处就是不会像其他MPV产品一样，要
到第三排座位必须要掀开第二排，非常困
难。风光不一样，它可以直接从第二排走到
第三排，这样就保证了第三排上下车的方便
性。其次，是操控性，风光的1 . 5L双VVT发
动 机 ，最 高 功 率 1 1 5 匹 马 力 ，最 大 扭 矩
145Nm，轻轻一踩油门，就能带来推背感，这
也是车主们喜欢风光的原因。

第三个是性价比。风光的价格根据配置
的不同，售价在5到7万元之间，这个售价区
间稍高于微型车，但远低于合资品牌的同类
产品，车主们付出的代价不多，但获得的享
受却是相同或者更好的，而且，风光以后的

保养和维修成本也绝不会高于同级产品，所
以说风光的性价比优势是非常明显的。对于
那些期望通过升级换代来扩大生活半径、改
善家庭生活的消费者来说，风光的确是一个
非常不错的选择。

第四个呢，是信赖。东风小康已经成立
了10年的时间，它从一个小小的种子，逐步
成为微车行业的领头羊，位列行业前三甲，
在成绩背后，必然有它合理的理由。作为厂
商和消费者之间的经销商，我们认为，这个
理由就是诚信，东风小康在成都市场的这10

年，从来就是一个坚守承诺、不断为消费者
着想、主动为消费者服务的10年，所以在这
10年中，我们的老用户和东风小康之间已经
起了一种相互信赖的关系。所以，当风光刚
刚开始在成都试销，就会有非常多的老用户
来店询问，对风光表示了极大的兴趣。要做
生意容易，要建立情感难，但是东风小康在
成都发展的这些年，确确实实与消费者建立
了很深的情感！

第五呢，风光是属于值得买的车。融入
大量创新元素，可以让老百姓享受到更美汽
车生活的“风光”，风光不仅售价不高于行业
同级产品，而且在以后的使用和保养方面，
成本也不会高于行业同级产品。

此外，为了让用户更放心使用“风光”，
公司专门与中国平安保险公司一起承诺产
品质量保证特别保险——— 为“风光”车主量
身定做了产品责任险保险方案。

东风小康目前国内拥有的100万用户，
是东风小康最宝贵的资源和力量，是东风小
康最大的财富，是东风小康未来发展的根
基，东风小康公司深刻践行“以客户为中心，
市场为导向”的指导方针，为用户提供最需
要的产品和最好的服务。

以上这五个理由，就是我们店取得优秀
试销成绩的理由。

面对“风光”这样一款优异的车型，展望
菏泽区域市场的未来，我们只有两个字传递
给大家，那就是——— 信心！强烈信心！我相信

“风光”定会在菏泽区域大卖热卖，将为东风
小康再创百万奇迹的历史使命添砖加瓦，写
上更浓墨重彩的一笔！

(郝伟亚)
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