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今日泰山

汽车

泰安昌达汽车销售有限公司西邻
泰肥一级公路及京福、京沪高速上道
口，是启动后的高速铁路，山东地区唯
一下道口。现有的三座销售服务展厅，
主体建筑采用钢梁式结构，汽车展厅
三面玻璃幕墙，采用海马、比亚迪或海
马(郑州)厂家统一CI标识，利用现代装
饰和灯光效果与周边园林式绿化带和
协统一，同时，维修车间按照厂家的要
求设备一流，配备齐全。

公司下设总经理办公室、财务
部、销售部、售后服务部、保险业务
部等五个部室，现岗位员工120人，
其中大专以上文化程度人员51人，
占44%。中级以上职称员工48人，其
中高级维修技师32人。完全按照厂
家要求设置。

公司于2004年4月6日注册成立，
注册资本人民币800万元。泰安市昌
达汽车销售有限公司是泰安地区品
牌专营代理商，自成立以来，公司充
分发挥自身在人才、体制等方面的优
势，按照“合作共享、联盟至盛”，“团
队创业、共享未来”，“用户第一、服务
至上”的经营理念，采取“营销服务一
体化”的经营思路，使得公司自身得
到了长远发展，销量直线上升。

公司于2005年建立了海马汽车
4S店，公司现负责销售海马汽车生产
的骑士、普力马、海马S7、福美来、海
马M3、丘比特等轿车，主营业务涉及
汽车销售、零部件供应、售后服务及
信息反馈。

该店的建成投产，极大的提升了
海马汽车在山东地区的品牌形象，更
为重要的是，给客户创造了更为舒
适、快捷、高效的购车、修车环境。在
分销渠道建设方面，除4S店外，公司
在新泰、宁阳、东平、肥城等重点县市
均建有直销网络，直销网络的建设更
使得品牌的推广、营销思路等方面得
以强有力的贯彻实施，更有利于市场
的整体开发与运作。

泰安市昌达汽车销售有限公司位于岱岳区泰安泰山国际汽
车城内，占地32 . 29亩。公司于2004年4月6日注册成立，注册资本
人民币800万元。泰安市昌达汽车销售有限公司是泰安地区品牌
专营代理商。 海马S7(10 . 68万—14 . 68万)、海马

M3 ( 6 . 2 8万— 8 . 9 8万 )、福美来 ( 7 . 7 8

万——— 9 . 88万)

海马S7是海马汽车推出的一款全
新都市SUV车型，上市以来凭借优良
的品质和丰富的配置受到消费者欢迎，
销量逐步攀升。车型前脸的中网格栅中
使用了两条镀铬装饰条，全系标配侧上
车踏板，铝合金的材质提供了更好的耐
磨性，同时也节省了后期自行加装的花
费。海马S7标配了尾门逃生开关。采用
了海马自主研发的HM484Q-A型2 . 0自
然吸气发动机，配备了DVVT技术，最
大功率110kw/6000rpm，最大扭矩185N·
m/4500rpm。整体动力输出平顺、线性，
没有明显的顿挫感。

9月22日下午，CTCC2013赛季第六
分站肇庆站在广东国际赛车场正式开
赛，海马福美来车队凯旋肇庆，豪取厂
商杯及车手双冠。

2014款海马M3贴近新生代消费者
的用车需求，以时尚的新美学造型，越
级的舒展大空间，完备的人性化配置、
优秀的操控性能、同级最高的安全标准
以及绿色环保的动力系统，打造A级家
轿新标杆。

2014款海马M3共推出五款手动挡
车型和三款CVT无极变速车型，无论
是造型、品质、安全、配置等方面均有着
极高的产品价值。与同级车型相比，
2014款海马M3在保持了较低的价格的
同时，为消费者提供了更高产品力。

2014款海马M3在安全方面下足了
功夫。除了同级具备的安全配置外，还
配备了同级唯一的六安全气囊，第九代
博士ESP也是同级车型中没有出现过
的高端配置。定位“新生代家轿”的2014

款海马M3为年轻消费群体而设计，主
要面对三口之家及新婚家庭。

主营车型
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