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今日泰山

汽车

车型优惠

近日，记者来到位于104国道
华君汽车城的金驰大众4S店里，正
值员工点名，两排销售人员面对而
立，英姿飒爽，精神饱满。看见记者
拍照，很多销售人员微笑致意。展
厅里，众多市面上常见车辆集中亮
相，新桑塔纳、新帕萨特、新朗境等
车型一应俱全。

据了解，泰安金驰汽车销售服
务有限公司为上海大众汽车授权
特许经销商，是泰安地区“第一家
模块化展厅”，秉承上海大众汽车

“追求卓越、永争第一”的先进理
念，立志营造高级别全新服务的4S

体验，以先进的经营管理模式、打
造高效专业的运营团队。结合德国
大众4S国际化营销模式，开创了泰
安汽车销售服务的新时代，确立自
己优势定位，以核心竞争力聚集市
场份额，为泰安汽车销售服务行业
的国际化水平树立了标杆，进而引
领泰安汽车销售行业进入国际化
运营时代。

泰安金驰上海大众4s店占地
面积13266平方米、总投资5000万，
是上海大众目前在泰安地区规模
最大，店面最豪华、装备最先进的
汽车4 S店。目前经营新桑塔纳、
newpolo、poloGTI、crosspolo、Lavida

朗逸、新朗逸、全新朗行、新途安、
nms新帕萨特、tiguan途观、新途观
等备受大众关爱的中高档轿车。

公司将以“团结、创新、服务、
奉献”的企业精神和“追求卓越、永
争第一”的经营理念，以不断提高
用户满意度为目标，确保技术、服
务的领先地位。公司本着执着、务
实的市场态度，定期对员工进行专
业知识培训及考核，不断提升公司
的核心竞争力。我们将以德国精湛
的造车工艺、完善的售后服务和强
大的技术支持，使我们有信心满足
并超越消费者的期望。

泰安金驰上海大众4S店主
营车型：新帕萨特 ( 1 8 . 3 8 万 -
32 . 28万)新朗逸(10 . 78万-16 . 69

万)朗行(12 . 79-16 . 39万)全新桑
塔纳(7 . 49-12 . 38万)POLO(8 . 59-
12 . 39万)全新途观(19 . 98-30 . 98

万)途安(14 . 98-21 . 18万)。
新帕萨特：礼包一：信贷优

惠：非置换客户可享：“3 0 % 首
付，1年0利率、2/3年低利率” ；
置换客户可享：“50%首付，2年0

利率”；礼包二：赠送iPhone 5一
台；礼包三：5万公里“畅行无忧”
保养礼包；礼包四：全系置换客
户可享受8,000元/台优惠。以上
礼包“四选一”。

购新朗逸(1 . 4T)车型、朗行、
全新桑塔纳、新POLO可享受优惠
金融计划包括“1年0利率、2年/3

年低利率、半付半贷0利率活动”。
“所有品牌车型置换，可享受5,000

元/台左右优惠。”(优惠信贷与置
换政策二选一)

购全新桑塔纳和POLO可
获赠iPad Mini，购新Polo手动档
车型可享受3,000元/台上海大众
节能惠民补贴。

购途安享优惠金融计划包
括‘1 年/2年0利率、3年低利率
活动’。”“所有品牌车型置换途
安，可获赠3,000元/台保险贴息
优惠；上海大众VW品牌车型置
换途安，可享受额外3,000元/台
保养贴息优惠。”

泰安金驰上海大众4S店是按照德国大众全球统一标准进行规划与设计，展厅高雅而温馨，总体上体现着简约、明快的
欧洲风格。拥有独立的客户休息区、客户洽谈室、VIP室，并人性化地将休息区划分为销售展厅休息区与售后维修休息区，
使展厅区域功能划分更细致、明确，空间更大、环境更舒适。
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