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今日济南

都会

6日，记者在南郊见到了卜
宁，随意扎个马尾，未施粉黛，
穿了件橘色运动服，开了辆白
色轿车。很难相信眼前这个微
胖的女人就是7年前报纸上那
个瘦弱的失业大学生。

2006年，毕业于山东教育学
院的卜宁上了报纸头版，标题是
济南首个登记失业大学生。“失
业”从来就不是个好词，何况她
还是个大学毕业生。那年她22
岁，父母都是国企职工，生活条
件并不差，也有其他的工作选
择。但她选择了创业，默默地在
山师东路开了家外贸店。

背着父母开店，她没在家闲

一天，没向家里要一分钱。4500元
启动资金是她和男友打工省下
来的。2006年情人节，她在山师东
路的小店开张了，卖出口转内销
的外贸货。因为货源品质好价格
实惠，花几十元就能买不少东
西，卜宁的小店开得很是红火。

“半个月就收回了成本。我
爸妈听说我在开店都很惊讶，
找遍了泉城路、山师的小店，最
后找着了。”传统的父母看到她
的小店开始步入了正轨，也只
好接受了她的选择。选择创业
或许是一时脑热，但坚持7年，
却不是件容易事。

当初去广州进货的情景卜

宁依然记忆犹新，从服装厂到
公路有一段路，不舍得雇车的
她硬是拖着扁平足来回背了60
个麻袋。“每迈一步都要默念一
二三再走，脚底疼得厉害就在
路边大哭。”来不及抹眼泪，卜
宁只能咬牙坚持。

这一坚持就是7年，7年间她
关了实体店，将主要精力转放在
了网店，“大量进货销售，价钱能
很便宜。”为了进货，她几乎走遍
了国内各省，凌晨2点卸货，第二
天早起备货已成为家常便饭。7年
来，卜宁从未出去旅游，只有过年
休息几天的时候回趟老家。“现在
胖就是因为饮食睡眠不规律。”

首首个个登登记记失失业业大大学学生生的的创创业业路路
她叫卜宁，从4500元起家到拥有自己的品牌店

文/片 本报见习记者 王皇

不舍得雇车，一人背回60个麻袋

两年前，她遭遇了创业以来
的首个重创，几乎倾家荡产。“由
于一直很顺，我胆子越来越大，那
次用所有本钱进了20万双鞋，准
备出口。”但出口并不顺利，她只
能约朋友合伙运回准备转内销。
出于对朋友的信任她没有签订书
面合同，“我说亏了算我的，赚了
大家平分”。虽然她给出了如此优
厚的条件，朋友却背着她私吞了
货物并转手卖出。

辛苦5年赚来的血汗钱全打
了水漂，她受不了打击，整天待在

家里不出门。反复回想这单生意
的经过，“想不明白，我对他不差，
但他却给我下套骗了我所有的
钱。”爱笑的卜宁以泪洗面，整宿
睡不着觉，“吃两粒安眠药也不管
用。在厕所里能干坐两小时，切着
白菜能发一下午呆。”

这样的日子持续了3个月，
在男友的鼓励下，她重新振作
了起来，从零开始继续奋斗。

“货源还在，再开张我还是可以
赚钱。”现在，她仍在经营网店，
货物最多时堆满4个3层小楼。

“现在只用租一栋楼，因为买家
都开始固定，货走得很快。”

经过这段消沉的日子，她
发现赚钱并不是自己创业的目
的，“创业和赚钱都应该为了快
乐生活。”她和男友结了婚。不
久前，她去北京申请了商标，

“叫‘杨三郎外贸’，明年开始我
就要做自己的品牌，做济南最
好的外贸店。”虽然这个想法的
实现因遭遇骗局而拖后了整整
3年，但她走出了低谷并找回了
自己的梦想，“我有这个自信”。

遭遇重创，切着白菜能发一下午呆

3年前，网店来了一个还
价的买家。由于一直以薄利
多销为特点，店里的货标的
已经是最低价格，不接受议
价。“我网店里的衣服最便宜
的不到十元钱，最贵的真皮
包也只要100多。”

卜宁告诉记者，那次她破
了规矩，不仅给了对方优惠，还
送了衣物。“这个买家说买的这
些衣服要捐给贫困山区，他给
我发了个写了收货地址的网
页，我一看还真是。”卜宁立马
跟买家说，衣服随便选，只收一

半钱，“你捐多少，我就另外再
免费添多少捐上，包邮。”

第一次捐100多双鞋，接
着是棉衣，每次都要装三四
大包，多是寄到边远山区。最
多的一次，光邮费就花了七
百多。济南市内的捐赠，只要
她知道了，都要把自己的车
装满运过来。“条件一般的人
都肯出钱，我自己又是卖衣
服的，有条件当然也要出分
力。但街边乞讨的年轻人我
不会给钱，因为年轻人应该
自己去奋斗。”

“你捐赠多少，我就免费添多少，包邮”

卜宁正在仓库整理货物，7年来她坚持亲自订货配货。卜宁与丈夫杨向松。

●人物简介：卜宁，女，济南首个登记失业大学生

●推荐理由：7年前，卜宁成了济南市首个登记失业的大学生。没在家消极待业，22岁的她
默默地在山师东路开了家外贸小店。从累得在异乡路边大哭，到一度倾家荡产，她选择了坚持。
年近三十，她将拥有自己的品牌店，她用7年的自强和奋斗为新一代大学生作注。


	C09-PDF 版面

