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★花智仁 山东美的制冷产品销售有限公司总经理
获奖理由：作为美的空调在山东区域的代言人，花智仁在齐

鲁大地锐意进取，取得了业内瞩目的成绩。2013年，在花总的带领
下，美的空调携“一晚1度电”系列产品重磅出击，策划推出了“4月
空调抢美的”、“年末空调大惠齐鲁”等经典活动，不但让美的“一
晚1度电”产品在山东市场长期占据销售榜首，而且美的品牌的美
誉度也是直线上升，获得了消费者的一致称赞。

★胡佳铁 宁波奥克斯空调有限公司山东营销中心总经理
获奖理由：胡佳铁带领的山东奥克斯销售团队在2013实现

同比增长31%，网络深化及优化也实现了历史性的突破。奥克斯
近几年一直坚持全员营销，从厂商到经销商到营销到售后再到
用户，形成一个持续的良性互动。2014年，奥克斯空调将正式
迈入20年大关，作为奥克斯空调的战略市场，随着奥克斯主动
升级战略的打响，胡佳铁将引领山东区域实现品牌形象、售后
服务等方面全面转型升级。

★郭新军 海信科龙电器股份有限公司山东分公司总经理
获奖理由：2013年海信在郭新军的带领下，凭借在变频空

调领域的突出贡献和卓越的品质，荣膺“行业卓越贡献奖”、
“行业品质标杆奖”两项大奖。海信空调近年来“以用户需求
为导向”创新体系的成果开始突显，并于2013冷年强势“突
围”。据中怡康统计，前三季度空调行业零售量同比增长
14 . 10%，海信空调累计整体销量已实现超过75%的“爆发式增
长”，增幅居行业主要品牌之首。

★马全军 济南TCL电器销售有限公司总经理
获奖理由：由马全军带领的济南TCL电器销售有限公司凭

借国际化、扁平化、高效化管理模式，依托年轻化、时尚化、
互联网化管理理念，在2013年全国家电行业转型升级的背景
下，顺势增长。其开发的互联网商业模式创新—微营销执行方
案被全省各大家电卖场学习推广，实现了TCL电视与家电商场
的合作共赢。在马全军带领下，山东TCL2013年市场份额大幅
提升，完成了山东省内城、县、乡全面战略布局。

★宫臻峰 青岛海尔济南中心总经理
济南海一粟电器销售服务有限公司董事长

获奖理由：2013年海尔济南中心在宫臻峰的带领下，共
执行大型营销活动21场，实现19127万零售额，其中四场单
场活动零售过1000万，极大提升了客户和终端销售人员信
心。据2013年全球大型家用电器调查结果显示，海尔2013年
品牌零售量占全球市场的9 . 7%，第五次蝉联全球第一。按
制造商排名，海尔大型家用电器2013年零售量占全球11 . 6%

的份额首次跃居全球第一。

★段秀峰 山东格力电器总经理
获奖理由：2013的家电市场阴霾未散，在总经理段秀峰

的带领下，格力电器却逆势而上，稳中有进，在格力跨越千
亿大关的基础上继续大踏步发展。2013年，段秀峰提出了

“渠道升级、管理升级、团队建设升级”的年度发展战略，带
领团队以“软件升级”带动硬件任务的完成，实现了既定目
标与团队建设的双跨越。格力品牌的市场占有率和消费者
的认同度均稳步提升，牢牢占据着山东家电市场的龙头。

★肖志高 广东志高空调有限公司济南产品管理中
心总经理

获奖理由：目前空调市场上，志高等四大品牌瓜分了
超过70%以上的市场份额 ,行业呈现出高度集中的市场格
局，肖志高领军的济南志高在山东市场一直居于市场领先
地位。志高空调一直深耕山东市场，于2002年推出的“零配
件终身免费更换”政策以及近年创新产品三超王、云空调
等领先产品,均属业内首创，获得了山东消费者的好评。

★王剑 三联商社股份有限公司总经理
获奖理由：王剑带领下的三联商社股份有限公司作为

济南本土家电连锁企业，29年以来，凭借其专业、贴心的家
电服务赢得了济南消费者的信赖。2013年初，三联商社高新
会展店成功开业，至此三联商社各大门店精准布局济南中
部、西部、北部、东部。三联商社通过不断升级的精细化运
营和管理战略举措，再次扩大了三联商社在山东市场强大
的品牌影响力，并最终实现了多方共赢。

★郭连海 济南人民商场董事长
获奖理由：郭连海，自1995年起担任济南人民商场董事

长、总经理、党委书记。多年来，他带领商场的领导班子与
时俱进，开拓创新，为企业的健康、良性发展做出了积极的
贡献。在掌舵济南人民商场期间，郭连海坚持充分市场调研
和科学决策，制定“一业为主，多元化发展”战略，将人民
商场建成集购物、餐饮、娱乐、休闲于一体的大型购物中
心，确立了“穿在人民商场”的经营特色。

★徐志敏 济南红星美凯龙世博家居生活广场总经理
获奖理由：2013年，徐志敏统筹发起了包括“3 . 15两天来

了”、“7 . 20夜宴Ⅲ”、“十一全放价”在内的11场主题营销
活动，创造了夜宴8小时收银突破5000万、十一收银突破1 . 2亿
的行业销售奇迹。在徐志敏带领下，红星美凯龙济南商场荣
获“2013中国年度最佳雇主-济南城市10强雇主”及“济南市
消费者满意单位”等荣誉称号；同时徐志敏个人也荣获
“2013年度中国连锁经营协会(CCFA)金牌店长”荣誉称号。

★胡正勇 欧亚达家居济南北园店总经理
获奖理由：作为欧亚达家居集团派驻济南主政时间最长的

一位总经理，胡正勇身上既有着南方企业家的务实精明，也不
乏山东汉子的豪爽果敢。他自2010年主政济南北园店以来，一
直带领着团队真抓实干，锐意求新。2013年，在胡正勇的带领
下，欧亚达济南店红木馆、欧美馆、国际馆三馆齐开，在上游
行业整体不明朗、竞争力倍增的市场环境下，取得了年销售额
同比增长53%，卖场出租率近100%的骄人业绩。

★郑志鹏 韩美(国际)整形美容医院执行董事
获奖理由：郑志鹏是我省杰出青年企业家代表，他领导的

韩美(国际)整形美容医院是齐鲁首家以提供韩国高端整形服务
为宗旨的机构，郑志鹏严格把关，建立严格的安全整形审查制
度，确保韩美(国际)不管是专家、技术还是材料、设备等的引
进都合乎国际医疗美容最高标准。在他的领导下，韩美(国际)

在日益扩大品牌影响力的同时，更成为齐鲁大地整形美容市场
的经营典范。

★韩啸 韩氏整形美容医院院长
获奖理由：韩啸，整形美容外科硕士研究生，中国艺术研

究院国画系人物专业硕士，北京师范大学历史系博士，曾供职
于省内卫生部直属三甲医院，现为韩氏美学研究院院长，韩氏
艺术汇拥有者，韩氏整形美容医院院长，中国整形美容奢侈品
牌创始人，山东时代美术馆馆长，曾编著《美容塑形外科
学》。

★韩琳 欧蔓纤丝国际减肥美容连锁机构执行总裁
获奖理由：自2003年创办欧蔓纤丝国际减肥美容连锁机构以

来，韩琳全身心致力于减肥行业，从事减肥行业7年以来，本着
不但让客户满意、更要让客户感动的服务理念，让美丽蔓延世
界、塑造中国完美女人的企业使命，她的团队伙伴始终在推广
美丽，播散幸福，奉献最完美的品质，她们在成就自我价值观
的同时，也在实现自我价值。

★赵孝国 山东凯瑞酒店管理咨询有限公司董事长
获奖理由：赵孝国从事餐饮行业三十余年，其创立的高第

街56号港式餐厅、城南往事济南风味主题餐厅、老牌坊特色餐
厅、皇城根北京风味主题餐厅、凯瑞丽商务酒店等凭借差异
化、特色化、大众化精准的市场定位，在2013年全国餐饮行业不
景气的大形势下，逆势扩张。第一季度营收同比增长近60%。与
此同时迅速扩大规模，初步完成了山东省内各地级市的战略布
局，全国战略布局实现了新的跨越。

★王晓雷 山东茉莉时光酒店管理咨询有限公司执行总裁
获奖理由：王晓雷自2008年创办第一家茉莉电影主题餐厅

后，一直致力于时尚餐饮行业发展，后又创立了椒艳时光麻辣香
锅餐厅、蜜粤餐厅等特色主题餐厅，将娱乐元素融入餐饮行业，
将顾客体验作为餐厅的特色服务之一。茉莉时光自开创起一直选
择与著名商业地产合作，以其独特的发展模式成功与多家国内知
名商业地产达成战略合作关系，先后在省内外多家综合体多品牌
进驻。

（排名不分先后）
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