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今日济南

齐鲁财金

踩准市场和政策“鼓点”

新新华华保保险险银银保保业业务务重重拾拾上上升升轨轨道道

事实上，这样迅猛的增长态
势并非是“短跑”爆发，而是一个

“长跑型”选手步伐稳健、渐入佳
境的写照。回顾2013年，保险行业
增速平稳回升，保险资金投资渠
道放宽、传统型人身险产品费率
市场化改革、十八届三中全会鼓
励养老及健康产业发展等利好政
策密集出台，市场转暖及政策东
风为近两年来处于徘徊中的寿险

业提供了难得的发展机遇。
新华保险敏锐地捕捉到这些

机会，踩准市场及政策的“鼓点”，
积极推进银保渠道及产品转型。
截至2013年12月31日，新华保险
银保渠道累计实现保费超过280
亿元，同比增长约30%。据该公
司银保渠道负责人介绍，公司规
模保费同比增长主要得益于“以
客户为中心”的创新型产品运

作。2013年新华保险结合市场及
客户对银保产品收益性、安全性
及保障性的综合需求，适时推出
极具市场竞争力的保险产品，受
到客户的认可和欢迎，带动了整
体业务提升。

该负责人提到的“创新型产
品”指的是以“精选一号”两全
保险(万能型)为代表的资产导向
型产品，和以“惠福宝”两全保
险为代表的费率市场化改革新产
品。

记者走访街头市民及几家银
行网点发现，仍有不少人青睐传
统银保理财产品，主要原因是除

了获得投资收益，更重要的是还
将拥有一份可靠的人身保险保
障。“精选一号”正是融合“保
障”和“投资”功能的资产导向
型产品。

此外，仅在传统型人身险费
率市场化政策颁布后一个多月，
新华保险即在上市险企中率先推
出了第一款产品“惠福宝”，使
客户能第一时间受益于费率改
革。该产品去年累计达成保费约
130亿元，并为新华保险成功新
增客户超过30万人，去年10月及
11月，新华保险当月银保规模保
费连续排名市场首位，足见客户

对于新华保险产品创新能力的认
可。2013年底，新华保险又推出
一款期交年金产品“惠鑫宝年金
保险”，该产品的预定利率则达
到了监管年金产品报备的上限。

产品创新之外，根据监管要
求，新华保险积极进行渠道及队
伍转型，注重渠道专业化合作，
持续培育主流渠道核心地位，强
化基层网点联合管理，并通过全
面提升队伍销售技能推动销售模
式转型，促进了银保业务的持续
健康发展。

(财金记者 薛志涛)

2014年伊始，在保险行业聚力迎战“开门红”之际，新华保险银保
渠道再传捷报。截至1月8日，新华保险银保新契约保费超过30亿元，
是去年同期5倍多，有12家分支机构完成1月份全月保费任务。

光大银行网上资金归集业务
自推出以来，凭借其突出的资金管
理服务优势，为诸多区域连锁型或
加盟类企业带来了财务管理上的
便捷与实惠，企业和个人对便捷资
金归集服务的需求非常旺盛，2013
年，该行的网上资金归集业务总额
突破3000亿元。

2013年以来，光大银行还携手
安徽移动，为其遍布全省的数百家
通信代办点提供了全面便捷的解决
方案。安徽移动作为大型通信运营
商之一，其各代办点分布广泛，且使
用的代理银行不同，银行间的转账
存在一定延时，无法确保实现每日
营业额实时到账，尤其是周末经常

需要两三天左右才能归集，转账手
续费还高。而让代办点全部使用一
家银行，而不是就近存入当天现金
营业额，又会增加各地人员的汇款
压力和风险。对此，光大银行提出的
资金归集业务解决了上述问题。

现在，安徽移动的每家代办点
都有一张“特殊”的光大卡，无论他
们将营业款存到哪家银行，都会自
动归集到这张光大卡上，并最终自
动归集到省公司账户，不仅汇款方
便了，到账更及时了，公司资金管
理效率也得到了大幅提升。

据介绍，光大银行的资金智能
归集业务对安徽移动带来了前所未
有的高效和便捷，以往一日一结款
尚存难题，现在可以实现一日两结，
而且整个流程全部为自动归集，实
时到账，降低了财务管理成本，大幅
提高了资金流动性，为其节约了近
三分之二的资金代收付成本。

对此，光大银行电子银行部负责

人也表示，光大银行的资金归集业务
具有自主管理、操作便捷、快速到账
等诸多特点，特别适用于需要同时管
理多个账户的连锁型企业，如家政服
务业、出租车企业、加盟餐饮店等。同
时，对个人用户来说，光大资金归集
还具备自动归集、实时手动归集、跨
行自动还贷款、跨行自动还信用卡等
服务优势，而且无任何手续费。如今，
这项业务可通过个人网银、手机银
行、柜台等多种方式办理。

随着企业金融电子化需求的
增加，各家银行针对企业金融的服
务都在不断升级。光大银行相关负
责人告诉记者，未来，光大银行还
将立足客户需求，不断深研行业特
点，加快产品创新步伐，用更多贴
近市场、贴近客户的产品满足不同
行业的金融服务需求。

光光大大银银行行巧巧解解通通信信代代办办点点资资金金归归集集难难题题

对于2014的银行理财产品
市场，业内人士表示，其发行量
会继续保持高位，预期收益率走
势主要取决于资金面的情况。

某外资行财富管理部产品
总监表示，由于今年央行仍将实
施稳健的货币政策，加强微调预
调，保持货币信贷和社会融资规
模合理适度增长，偏紧的政策立
场是2104年的主调。再加上，美
联储已开始逐步缩减购债规模，
热钱将逐步回流发达市场。因
此，预计2014年市场的整体资金
面将是稳中趋紧，银行理财产品
预期收益仍有望走高。特别是月
末、季末等关键节点的短暂投资
机会值得关注。

银率网分析师也称，2014年

流动性演变将取决于央行的态
度。在稳定经济增长和防范中长
期的通胀压力之间，以及提高资
金配置效率和防范金融风险之
间寻求有效平衡点，依然是央行
实施货币政策的落脚点。而基于
通胀压力以及杠杆作用考虑，
2014年国内的货币政策仍将保
持中性立场，市场的资金面或将
继续保持紧平衡状态，银行理财
产品的预期收益率较难回落。

在互联网金融的“搅局”下，
银行存款出现外流。有分析师认
为，如何加强理财管理能力、如
何提高产品收益能力、如何吸引
储户把钱留在银行，是商业银行
面临的重大挑战。

(证时)
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