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国际金融理财师(CFP)，现在济宁工商银
行太白支行工作。从事银行工作23年，熟知个
人和对公银行业务，在2007年至2009年间，先后
考取代理销售基金、保险的从业资格，并在
2010年获得中国寿险管理师(中级)证书。

喜欢并擅长为客户做各类适合本人的理
财业务。理财是她最喜欢的工作，因为她在帮
助别人的同时，自己也获得了快乐。理财是一
种生活，是可以享受的。

她的理财观点：理财以管钱为中心，攒钱
为起点，生钱为重点，护钱为保障。理财核心目
标是平衡现在和未来的收支，使人一生中的收
入和支出基本平衡，保证家庭财务健康。

她的格言：本本分分做人，认认真真做事，
用真诚和专业换取客户的满意。

陈 静 张 敏

1993年参加工作，经济师，2009年通过
国际金融理财师(CFP)认证，现就职于工商
银行邹城支行营业室理财经理，熟悉个人金
融业务，善于财务规划，精通传统投资产
品，积极研究新兴投资领域，在与客户充分
沟通的前提下，为客户量身订制合理的个性
化理财方案。依托工商银行强大的理财团队
和稳健的产品，在过往年度中取得了不俗的
销售业绩。

擅长：基金，个金业务，家庭综合理财
规划

格言：不积跬步无以至千里，理财是一
生的功课

招商银行济宁分行营业部低柜理财经
理，AFP(金融理财师)持证人,崇尚专业、专
心、细致的服务精神。

在个人财富管理方面，她精通个人银行
业务，给客户提供投资理财、个人融资、风
险管理等资讯服务，还为客户提供子女教育
规划，利用多种金融工具满足客户不同生涯
理财方案的设计与执行。

理财格言：理财就是“马拉松”比的是
耐力，需要的是计划，专业理财，用心服
务。

李冰倩 尚 媛

毕业于北京师范大学，现任招商银行济
宁兖州支行理财经理，AFP持证人，具有保
险、基金从业资格，擅长客户综合理财规
划，具有多年理财实践和客户服务经验，崇
尚专业、细致的服务精神。

作为一名优秀理财经理，尚媛一直将
“客户为中心”作为自己服务的重要理念，
根据不同时段经济趋势与客户自身差异化需
求，充分了解客户家庭财务状况及理财目标
计划，为客户提供专业化理财计划及理财规
划建议，并量身定制资产配置方案，实时关
注和跟进客户的财富实施过程。

鲁 婷

交通银行济宁分行氵光河支行理财经
理，AFPTM持证人，拥有保险从业人员资格
证、基金销售从业人员资格证、银行从业资
格证等。

她热情随和，性格开朗，责任心强，正
直诚信，恪尽职守，精通个人银行业务，熟
悉个人金融工具的一般运作及投资技巧，崇
尚专业、专心、细致的服务精神，具有多年
理财实践和高端客户服务经验。始终坚持以
“以客户为中心”的服务理念，为客户提供
专业化、个性化的投资理财咨询服务和风险
防范服务，还为客户提供子女教育、合理避
税、退休等人生规划。

刘 宁

中国银行济宁中区支行理财经理，AFP持
证人，国家二级理财规划师，二十多年银行从业
经验，取得了基金、保险、理财等从业资格，具有
丰富的个人客户服务经验，维护中高端客户500

多人，管理客户资产近3亿元，多次被中国银行
济宁分行评为“中银先进个人”，2012年度获得
中国银行“中银十佳营销标兵”称号。

五年来，为上千位客户提供过理财咨询
服务，真心对待每一位客户，贴心的服务赢得
了客户的信任。去年以来成功推荐各类理财
产品达2亿多元，拓展优质客户近百人。

她坚持“用心工作，专业理财”，正是基于
专心专注，让她迅速成长起来，成为一位优秀
理财师。

贾克臻

交通银行济宁分行海关支行理财经理，
已取得AFP结业资格、会计从业资格证、保
险代理资格证等。曾多次荣获“先进个
人”、“服务标兵”、“工会积极分子”等
荣誉称号。

工作理念：一直追求安全、稳健的为客
户创造收益最大化。本着对工作兢兢业业、
认真负责，精益求精的专业精神，求真务实
的工作态度，以客户为中心的服务理念，用
心管理着客户的每一份资产，努力实现银行
和客户丰沃共享、厚德载富。

服务感言：每分每秒努力奔跑，不求第
一，但求更好。用心搭建与客户之间的桥
梁。

贺玲玲

兖州建行理财师，山东建行五星级个人
业务顾问，金融理财师。从业以来，利用卓
越的专业知识、细心周到的服务帮助近2000

名高端客户实现财富的保值及增值，为客户
提供家庭及企业专业理财方案，表现突出。
在2013年兖州金融推进办举办的金融行业十
佳巾帼服务明星评选中获得了“十佳创新能
手”奖，同时作为兖州建行的妇女代表参加
兖州市政府妇女代表大会，还积极参加理财
知识进万家社区活动，向社会公众宣传科学
的家庭理财观念，让更多的家庭受益。

中国银行微山欢城支行理财经理。
她把自己的工作总结为四个字：诚、勤、

细、新。诚，就是讲诚信，在与客户打交道时，
只有真诚相待，言行一致，急客户所急，想客
户所想，才能赢得客户的一份信赖，换取客户
的一份诚心。勤，就是勤谈勤跑，只有与客户
进行经常性的沟通与交流，了解客户的动向，
知晓客户的所思所欲，才能及时调整营销策
略。细，就是要细致入微，工作从细微处入手，
要知道自己的客户看中的是什么，需要的是
什么，发掘合作的广阔天地，细心观察，见人
所未见，想人所未想。新，就是要创新服务方
式，要将新的营销理念和服务方式有机的结
合起来。

孙 燕

张凡营

建行邹城支行理财师，具有AFP金融理
财师、黄金投资分析师等专业职业资格。党
员，中级职称。建行邹城支行理财师，具有
AFP金融理财师、黄金投资分析师等专业职
业资格。

从业以来，一直坚持“以客户为中心”
的服务理念，擅长分析把握客户需求，根据
客户财务状况及金融需求为客户设计专属的
金融服务方案，在他服务下，近700名客户的
资产得到了安全增值保值，赢得了客户的信
任与肯定。
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