
放放弃弃7700万万年年薪薪
深深山山老老林林养养土土鸡鸡

2009年，刘九谷、郭鹏、李俊清三个年轻人，放弃了大城市的工作，来到沂源承
包了一片山林，养起了土鸡。经过几年的发展，养殖已初具规模，三人还创办了专
门的鸡蛋销售网站。总经理刘九谷告诉记者，下一步他们要把全县的养殖户集中
起来，然后通过他们的电子商务平台进行销售，带领村民一起致富。

本报记者 李超

刘九谷是山那边生态
农业科技有限公司的总经
理，他之前在一家世界500

强企业从事销售工作，年薪
到了70万元。但是在北京的
工作压力大，加上行业发展
出现瓶颈，也出于对农村的
热爱，刘九谷准备回乡创
业。“我也是从农村出来的，
对农村有感情，再说现在的
城里空气质量差，生活成本
也高，还不如回到农村自己
创业。”刘九谷告诉记者。

刘九谷说，他在北京上
大学时，结识了老家是沂源
县刘家洞村的郭鹏，工作期
间，又结识了在一家跨国公
司从事营销工作的李俊清，
不长时间，三人成了莫逆之
交。后来，三个人经常到郭
鹏的老家玩耍，他们也逐渐
喜欢上了沂源。

“山那边生态农业科技
有限公司的成立，其实是源
于我们三个对农村田园生
活的追求和对生态农业的

热爱。”刘九谷说。
据其介绍，沂源属季

风大陆性气候，地形属中
低山丘陵区，境内无客水
流入，山青水秀，森林覆盖
率达到55 . 7%，土壤多为壤
土、砂壤土，富含钾、钙等
矿物质营养元素，生态环
境和自然条件非常适合养
殖土鸡。于是经过慎重考
虑，他们三人决定在山林
养鸡，多方面考察论证，三
人开始合资创业。

据了解，为了让消费者切实看
到养殖场的全过程，该公司创建了
蛋壳网，在上面建立了“农场直播”
板块，在养殖场周围安装摄像头，实
现了农场直播，让消费者实时动态
了解山那边生态农场的全天候生活
状态。

“农场直播”是蛋壳网在国内首
创的有机农场生活，改变了消费者
购物方式，提高了产品的信誉度。就
这样，山那边公司瞄准有机生态产
业市场，坚持自建全产业链，源头有
保障，品质全程可控。

“我们主要是通过网络销售，下
一步随着公司的不断发展，我们要
做大电子商务以及整个农产品冷链
物流，把更多更好的农产品销售到
大城市。”刘九谷表示。

据悉，现在公司的鸡蛋主要供
应大城市的大商场，可以说是供不
应求，公司产品主要以母婴消费群
体为主，逐步形成了固定的客户群
体。目前日产有机山鸡蛋2000枚左
右，网上摆摊直销京城市民的厨房，
年销售收入超过100余万元。

后来，刘九谷等三人通过对沂
源林下养鸡的调查，得知全县山林
面积为100多万公顷，其中商品林50

多万公顷，很多农民依托自己承包
的山林，发展林下蛋鸡养殖，他想把
资源整合起来，依托蛋壳网，提升农
超对接水平，和众多养殖户抱团打
天下。

刘九谷介绍说，下一步还要依
靠合作社扩大养殖规模，连接广大
种植养殖户，以企业标准化为示范，
专业合作社制定技术规范，确保货
源供应。

依托电子商务

惠及更多乡民
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一拍即合，三位高材生转战山村

2010年2月，刘九谷等
三人和村民刘希平达成合
伙 协 议 ，注册资金 1 0 0 万
元，在刘家洞村创建了占
地约 3 0 0余亩的沂源山那
边 生 态 农 业 科 技 有 限 公
司。接下来，他们承包了一
片山林，在山林中建起5个
高标准鸡舍，购进 1 0 0 0只
鸡，由刘九谷和刘希平负
责试养。

后来，养殖获得成功，
刘九谷又引进了近万只鸡
苗，扩大了养殖规模。“我们
在喂养过程中严格按照有
机食品的生产标准，采取山
林放养，以食生物、昆虫、草
籽及有机饲料为主，饮用山
泉水，不喂任何添加剂、激
素和其他药品。天然的生态
环境，科学的饲养方法，让
蛋鸡孕育出自然美味、营养
全面的山鸡蛋。”郭鹏告诉
记者。

据刘希平介绍，现在

养殖规模在逐步扩大，由
于饲料等都是纯天然的，
所以鸡蛋的品质较高，一
枚鸡蛋能卖到两元多钱，
公 司 的 效 益 也 是 逐 渐 改
善。刘九谷表示，现在的农
村已经今非昔比，国家对

“三农”越来越重视，农村
有很多机遇，农村的发展

空间也更大，做农业产业
会有好的发展前途。

“农村环境好，土地等
各种资源比较丰富，人际
关系也比较简单，如果真
想创业，农村是很好的选
择，我认为回农村创业将
会逐渐成为一种趋势。”刘
九谷告诉记者。

“农村环境好，发展机会更大”

夏季是产蛋的旺季，刘九谷雇用村民捡鸡蛋（资料片）。
本报通讯员 陈作进 摄

刘九谷雇用村民精心照料鸡（资料片）。
本报通讯员 陈作进 摄

鸡在山间自由活动（资料片）。
本报通讯员 陈作进 摄
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