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马年理财新概念

快快速速实实现现““马马上上有有钱钱””
本报见习记者 彭成省

互联网金融
——— 群雄逐鹿

2014年以来，互联网金融
成了最热门的话题，从阿里巴
巴的“余额宝”成为国内最大
单只基金到腾讯微信的“理财
宝”日进亿元；再到网易、平
安、苏宁纷纷加入战局，互联
网金融热闹非凡。

各类“宝”其实就是货币
基金，因此逃不出货币基金的
规律。从春节前后产品收益的
变化可以了解到，货币基金与
银 行 间 同 业 拆 借 利 率 息 息 相
关，而同业拆借利率又与市场
上资金的需求正相关。

业内人士表示，根据央行
近日发布的《2013年第四季度
中国货币政策执行报告》，市

场普遍预期未来资金面紧张的
改善幅度有限，马年市场流动
性也仍可能维持偏紧的状态，
这对于推高货币基金的收益是
个利好消息。

需要注意的是，货币基金
的优势在于其流动性，目前各
类“宝”更是推出了“T+0”
的承诺来进一步强化此优势。
因此，不应该把宝类产品当做
低流动性的理财产品配置，货
币市场基金的收益大体在 4左
右，一时的高企不代表规律。

银行理财产品
——— 存款保卫战

利 率 市 场 化 使 银 行 未 来
会 暴 露 在 竞 争 的 市 场 中 ， 对
于一家银行而言 ,充足的存款
资 金 是 其 发 展 的 动 力 。 在 利

率 市 场 化 的 大 方 向 下 ， 虽 然
现 在 只 是 将 贷 款 利 率 管 制 放
开 ,但下一步利率市场化改革
必 将 步 入 存 款 利 率 市 场 化 的
深水区。银行为吸引存款 ,今
后 将 会 通 过 提 高 存 款 利 率 及
推 出 高 息 理 财 产 品 的 方 式 达
到吸引资金的目的。

近期而言，存款利率并未
全面放开，银行中长期存款利
率有上浮1 0%上限，因此通过
提高利率的方式揽储效果是有
限的。但银行理财产品却可做
得比上限后还要高，因此高收
益的理财产品也就应运而生，
主打高收益，变身揽储利器。

现 在 银 行 又 要 面 临 诸 多
“ 外 行 ” 竞 争 者 的 挑 战 — ——
各 种 “ 宝 ” 类 产 品 对 存 款 分
流 效 应 日 益 明 显 ， 银 行 是 不

会 坐 以 待 毙 的 。 银 行 业 会 调
整 思 路 ， 通 过 推 出 更 灵 活 、
收 益 率 更 高 的 理 财 产 品 打 响
“存款保卫战”。

而马年市场流动性仍会维
持偏紧的状态，理财产品收益
率依然保持高位，特别是逢月
末、季末、年末等关键时点，
银行理财产品的预期收益率仍
会出现短期冲高。

随 着 利 率 市 场 化 步 伐 加
快，存款理财化是大趋势。为
了保住存款，未来继续发行高
收益理财产品是大概率事件。

乱花渐欲迷人眼，随着金
融市场化的不断推进，可供投
资 者 选 择 的 理 财 产 品 不 断 丰
富，投资者更应深入了解投资
产 品 的 特 点 和 趋 势 。 把 握 机
会，真正做到马上有钱。

“马上有钱”是每个百姓的新年愿景。面对
各类货币基金的诱惑，以及保守稳健的银行理
财产品，投资者该如何选择才能趋利避害、马
上有钱？

本报讯(通讯员 魏迎) 2月
12日，汶上供电公司下发通知要
求各相关部门总结梳理春节保电
工作经验，并针对存在的薄弱环
节明确整改思路和措施。春节过
后，汶上公司层层召开“收心会”，
迅速将广大员工的心思和精力转
移到工作上来，通过春节保电工
作“回头看”等一系列措施，鼓励
全体员工整装收心开新局，力促
各项工作再上新台阶。

据悉，针对节后员工思想活
跃、精力分散的情况，该公司通过
层层组织召开节后工作例会、绩

效考核工作会形式，布置近期及
近阶段时间工作，加强节后收心
教育引导。一是以重点工作收心，
结合公司生产管理、践行党的群
众路线教育活动等重点工作，开
展制定详细的工作计划和实施方
案；二是以培训考试收心，组织全
体员工进行《安规》学习培训，安
排安规考试；三是以节后消缺收
心，对所辖线路及台区进行一次
全面巡视，掌握了解设备运行情
况，全力做好元宵节灯会保电工
作，进行节后消缺为即将到来的

“春检”做好准备。

本报讯(通讯员 刘钦同) 2

月13日，汶上供电公司紧紧围绕
当前营销服务和供电所管理工作
召开专题会议，以落实省、市“两
会”精神为切入点，以市公司营销
服务工作会安排为突破口，结合
公司实际做了“一重三抓”的决
策，进一步提高供电所管理水平，
促进优质服务取得新成绩。

据了解，汶上供电公司组织
各部门、各供电所结合省、市及
公司“两会”精神落实，认真学
习《2014年供电所管理工作实施
方案》，进一步明确各相关部
室、各供电所2014年目标任务，
制订切实可行的措施计划，加强
公司部室之间的协同配合，强化
与市公司业务部室的沟通联系，
抓营销基础管理，抓供电所培

训，抓住重点，突破难点。同
时，该公司继续加强优质服务工
作，继续发放好便民服务卡，宣
传好服务热线电话，并规范窗口
人员及一线员工的服务意识、服
务行为，组织好优质服务培训，
严肃供电所营业、值班纪律，做
到培训到位、值班到位、服务到
位。此外，该公司各乡镇供电所
管理部进一步完善了公司供电所
同业对标体系，合理设置、适当
调整对标指标，指导供电所对照
弱势指标查问题，找原因，抓整
改，促提升。最后，该公司进一
步抓好供电所文明生产和营业窗
口建设，要求各供电所营业厅规
范化、标准化，规范配置标准，
加强定置管理，严格执行，狠抓
考核，做到干净、整洁。

春节保电回头看
收心干好“节后活”

汶上供电
开创供电服务新篇章

本报讯（通讯员 于方文）

年初以来，工行曲阜支行紧密结

合城镇化发展机遇，不断加大个

人贷款投放规模，为当地居民提

供一揽子金融服务方案，有效提

升个人贷款市场占有率，实现个

人贷款跨越式发展。截至 1月

末，工行曲阜支行个人贷款较

2013年初增加4900万元，余额突

破6 . 5亿元，新增额在工行济宁

分行系统和辖区同业中双居第

一。

抢占先机，打基础。工行曲

阜支行在个人住房按揭贷款业务

上始终坚持走科学发展、持续发

展之路。早在去年底即对全市个

人住房贷款业务市场进行了全面

调查，锁定曲阜市内几大房地产

开发公司，同时盯牢全国知名驻

曲房地产开发商，抢先占据了房

地产市场的制高点。

做好培训，铺道路。为加快

个人住房贷款投放，在不影响开

发楼盘正常销售情况下，工行曲

阜支行适时利用业余时间为房地

产公司销售部门人员进行个人按

揭贷款相关业务知识及贷款操作

流程培训，提高销售人员对个人

住房贷款政策及手续方面的了

解，并及时回访，为客户排忧解

难，铺平个人住房贷款业务的营

销道路。

强力营销，提速度。通过走

市场、勤调查，不断扩大客户群

体，并及时宣传和推介个人商用

房贷款业务，适时推进营销进

度；对于存量客户不断进行梳

理，加强交流沟通，及时掌控有

个人按揭需求的楼盘出售情况，

快速营销；无论楼盘规模大小，

坚持不放过原则，做到营销一笔

成功一笔，同时充分发挥个人住

房贷款品牌支行优势，不断提高

放款速度，让每一位客户满意，

保证了该项业务的持续健康快速

发展。

持续发展，抓储备。工行曲

阜支行组织客户经理利用业余时

间到售楼处，对销售人员进行信

息交流，为下一步个人住房按揭

贷款业务持续发展奠定基础。

曲阜工行
加大个人贷款投放 满足居民个人融资需求

本报讯（通讯员 薛菲）

今年以来，工行兖州支行积极

把握新形势，全辖上下抢抓旺

季营销机遇，早行动，加大各

项存款、贷款挖掘拓展工作力

度。截至1月底，该行各项存款

余额6 0 . 2亿元，各项贷款余额

51 . 61亿元，实现存款、贷款余

额增量四行占比双第一。

明 确 分 工 ， 强 化 高 层 营

销。形成支行行长主抓、分管

行长协抓存贷款的工作格局，

发挥网点主任、理财经理、客

户经理及大堂经理的能动性，

不断加大对优质储蓄市场和优

质客户的揽储力度。每周召开

一次网点主任和理财经理营销

会议，分析讨论营销措施，拿

出具体营销方案。

紧盯市场，奠定公司存款基

础。在进行充分市场调研的基础

上，综合分析市场和存量客户情

况，进行有效的市场和客户细

分，建立高端公司客户档案，实

施分层管理，锁定目标客户开展

强势营销，集中优势资源服务中

高端公司客户，为公司存款的持

续增长奠定基础。

深化同业合作，稳增同业存

款。注重加强与同业大户高层联

系和沟通，了解同业机构资金回

笼情况及切实金融需求，表达与

同业大户真诚合作的意愿；全面

了解今年同业大户金融市场资

金回笼特点、规模，充分宣传在

现金投放和回笼等方面的服务

优势，制定切实可行的服务方

案，赢得客户信赖。

拓展贷款品种，促进贷款

增长。加强重点项目营销，抢

占优质信贷市场，加强优质客

户的维护，重点做好造纸、橡

胶轮胎等行业龙头企业的存贷

款维护工作。针对今年经济形势

及企业运营特点，重点依托供应

链融资、掉存通、出口订单融资、

进口信用证及项下代付融资、国

内信用证、银行承兑汇票等产品

及多种产品的结合，开展综合

营销，提供全面服务，推动贷

款业务持续增长。

兖州工行存贷款余额再获佳绩

本 报 讯 ( 通 讯 员 张 文
贞） 马年第一个工作日，建
行古槐路支行全行员工在“马
上有存款、马上有财运、马上
有……”的美好祝愿中开始了
一天快乐的工作。临下班时，
大堂经理颜丽在休息区客户椅
垫旁，发现了一个钱包。

颜丽打开钱包，仅发现一
个身份证件，几张孩子照片和
几百元钱。身份证件是一个有
效线索，可以以此在前台查询

客户信息，获取联系方式。颜
丽很快就引导前台配合搜索，
可惜的是，客户信息里没有任
何联系方式。颜丽就逐个询问
前台，谁办理过这位客户的业
务，十多个柜台问下来，还是
没有找到失主。后来她又想到
了楼上的公积金部门，接着便
飞快地跑到二楼，截住了正要
下班的工作人员。功夫不负有
心人，他们终于通过公积金查
询，找到了失主的工作单位及

单位电话。随后，联系单位，
又是几经传话，二十分钟后，
失主才把电话回过来。当颜丽
几经折腾把“财运”归还给失
主时，已是下班两小时。

失主很是感激，因为在她
被通知领取钱包时，还对已丢
失了钱包一无所知。失主说，
这次来银行也的确没有办理业
务，只是做陪同，小歇了一会
儿 。 最 后 ， 失 主 主 动 致 电
95533，对颜丽表示了感谢。

建行古槐路支行
给“拾金不昧”的大堂经理点个“赞”

选选购购农农机机
备备春春耕耕

春节过后，梁山县梁山街道农民借助中央一号文件精神，在济宁
银行梁山支行的资金扶持下，积极扶持农民纷纷购买拖拉机，农用运
输车投入到春耕备播当中。梁山街道地处城乡结合部，土地流转激发
了农民种粮的积极性，为提高农业生产效率，向机械作业迈进，把机械
化作业列为解放农民体力劳动的主要手段之一，颇受人们的好评。图
为农民选购拖拉机一角。(王瑞芹 张思贞 摄)
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