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“开学经济”之所以兴盛，完全
是应了“孩子的钱最好赚”这句老
话。随着生活水平的逐步提高，再加
上现今大多是独生子女家庭，家长
们望子成龙、望女成凤心切，对孩子
的消费毫不含糊。而商家则瞄准了
这一“经济增长点”，费尽心思、不遗
余力地推出各种各样的新学期促销
活动，加上学生和家长受从众盲目
攀比心理的驱使，一次性的开学消
费怎能没有广阔的市场？

然而，透过这份热闹，我们不难
发现开学经济最终带给学生和家长
的，不仅仅是一份“血拼”后的沉重
负担，更有一种无奈的浪费。就学生
而言，购买豪华奢侈的手机、笔记本
电脑等开学用品，往往会膨胀他们
的攀比欲，丢掉了勤俭节约、艰苦奋
斗的传统美德不说，也助长了相互
攀比之风，更何况“花里胡哨”的学
习用品还会转移注意力，影响学习
效果。

事实上，学习用品的价值在于
能否更好地为学生的学习服务，能
否让学生使用起来更加方便、安全。
从这一点讲，在“开学经济”上少一
份攀比和浪费，多一点理性，恐怕对
学生今后的成长更加有利。

本报记者 罗旭君

少一份攀比

更有利学生成长

本报2月16日讯(记者 张汝树
通讯员 李杰) 春季开学伊始，

为净化学校周边市场环境，营造良
好学习氛围，临淄工商分局对辖区
学校周边文体用品店、网吧、游戏机
室等各类经营户展开专项检查。

该局以箱包、文具盒、铅笔、中
性笔、笔记本等消费量大的学生用
品为检查重点，以学校周边商店、文
体用品店、小卖部为重点检查场所，
严厉打击制售假冒伪劣、“三无”、

“以次充好”文体用品，严格取缔非
法经营及无证照经营，进一步规范
学校周边经营环境。

同时，该局加强对在中小学校
周围200米外开办网吧、游戏机室、
歌舞厅等娱乐场所的核查力度，通
过实地考察充分确认经营场所的合
法性、有效性，核查房屋用途的对应
性、经营项目的相容性。严格取缔黑
网吧及超范围经营，进一步规范市
场主体资格的合理合法性，切实加
强对校园周边社会治安的整治力
度。

目前，共检查经营户76家，取缔
无证照经营文体用品店2家，查处质
量不合格文具盒12个，发布消费预
警2次。

临淄：

两家文体用品店

无证经营被取缔

16日是淄博中小学新学期报到的日子。记者了解到，中小学生的开学装备已由传统的
书包、本子、铅笔变成手机、平板电脑和山地车，少则花费上千元，多则近万元。

中中小小学学生生装装备备难难坏坏部部分分家家长长
开学前花近万元，手机、平板电脑、山地车成必备品

张店华光路一商场内，电子产品受学生青睐。 本报记者 王鸿哲 摄

“算算孩子开学要买的东
西，我都吓了一跳，竟然花了近
一万元钱。”市民窦先生说。今年
窦先生花4000元给孩子买了部
手机，3000元买了辆山地车，花
2000元买了平板电脑，加上书
包、笔记本、书皮等文具花了几
百元，算下来将近1万元了。

窦先生说，本来想给孩子
买辆普通自行车就行了，想不
到孩子硬是要山地车。“孩子今
年上高二了，他们班60多个学

生，有一半是通校生，通校生里
有三分之二的孩子骑山地车上
学，不到三分之一的学生骑电
动车上学。孩子说自己没有山
地车，总觉得矮人一等。”窦先
生说。

16日，在张店一家山地自
行车销售店，有几位家长正陪
着孩子在挑选山地车。店主告
诉记者，卖给学生的话平时一
天卖一两辆，开学季卖得好的
话一天可以卖五六辆。

一个班三分之二学生有山地车

从教近二十年的一名老师表
示，辅导班并不一定适合所有学生，
报班也要因人而异，有的学生会通
过上辅导班查缺补漏，有的学生反
而会因为上辅导班产生厌学情绪。

提前授课不等于预习，预习是
自己去研究、了解下堂课的内容。如
果提前学习了新课，而会让孩子失
去新鲜感，产生厌学情绪。他提醒家
长，千万别因为自己的意愿强迫孩
子学习，一方面学习效果有限，更重
要的是会造成孩子的心理问题。

盲目报辅导班

易让学生厌学

本报记者 罗旭君

商家校门口抢生源，家长不想孩子掉队

有有的的班班半半数数学学生生报报辅辅导导班班
本报记者 罗旭君

16日，淄博市中小学生开
学报到，辅导机构都抓住这一
时机到中小学门口抢生源，很
多学校门口都聚集了辅导班
发放宣传单页的工作人员。一
位学生告诉记者，他们班现在
已经有一半的学生报了课外
辅导班。

“我们班有四十多名学
生，今天来报到，听说有一半
学生都已经报了辅导班。”淄
川昆仑一中一名中学生说。如
果开始上课了，报辅导班的学

生会更多，去年他们班就有三
分之二的学生上辅导班。

16日10时左右，记者在淄
川一中门外，看到多个辅导班
在发放宣传单页。“我们辅导
班根据学生的年龄和辅导科
目的不同价格也是不一样的，
每门课程的价格在200元左右，
一般是每周上两节课，一节课
40分钟。不少学生同时辅导4门
课程，一个初中生每个学期在
课外辅导这方面少说也要花
1000元左右，如果选择一对一
辅导，价格会更高。昨天我们
辅导班就有十几名学生报班，

如果不抓紧，就报不上了。”一
名正在发放宣传材料的工作
人员告诉记者。

“孩子上初三了，语文、
政治、历史成绩还好一点，背
过了都可以拿高分。但进入
初三后，孩子的数理化学起
来有些吃力，去年期末考试，
物理才考了 7 0多分，我非常
担心。我跟她爸爸都是初中
毕业，文化程度不高，想辅导
她也是心有余力不足，就想
给孩子报个辅导班。”张女士
说 。“ 我 的 孩 子 学 习 成 绩 很
好，每次考试都考级部前几

名，孩子跟我说一定要上辅
导班补习功课，因为只有更
加刻苦别人才不会超过她。”
学生家长孙先生说。

“我觉得上辅导班就是一
种自我安慰，看着别的同学上
辅导班，如果自己不上，就觉
得特别难受。之前我上辅导
班，觉得学习成绩确实有提
高，那是因为没有认真听讲，
课后可以去辅导班辅导。之后
我就不上辅导班了，自己上课
认真听讲，不会的题目去找学
校的老师问，现在学习成绩也
挺好了。”一名中学生说。

专家观点

记者手记

张店一
书店内，收
银员正在给
一名购买了
30多本书的
家长结账。

本报记
者 罗旭君

摄

有家长一次买二三十本教辅书

在张店某大型图书市场，记者看到，每一家
书店内都挤满了前来购买图书的学生和家长。
在一家书店内，十几名家长和孩子在收银台附
近排队交钱，每个人手里的书都不少于两本。

“今天是开学报到的日子，下午1点多，我们
书店的人开始多起来，三四十名顾客同时在店
里买书，来买书的基本都是学生和家长。”这家
书店的老板说。买书的火爆场面，从年前就开始
了，估计会持续到开学后一周。截止到当天下午
3点，这家书店当天的交易额已经达2万多元，比
平时多了5倍。“开学报到当天我们的营业额一
般都在3万元左右，从今天的情况看，会跟往年
差不多。”该书店老板说。同时，这位老板告诉记
者，买书的数量因人而异，当天有不少家长一次
性给孩子购买二三十本书。

手机销量是平时近四倍

在淄川某家电城，记者看
到许多中学生正围着手机柜台
挑选自己喜欢的产品。过年收
了些压岁钱，爸爸妈妈又添了
一些，就来买手机了，一位学生
对记者说。

“现在的孩子买手机一般
都买1000元以上的，3000至5000

元的买得也不少。以前苹果5手
机一天也就卖一部，现在一天
就可以卖四五部。”一位销售员
说。

“开学前我们店的电子产
品如手机、笔记本电脑、平板电
脑等卖得很多，其中手机卖得

最好，平时每天卖十几部，临近
开学这几天一天可以卖四十部
左右；平板电脑平时一天卖一
两台，最近每天可以卖五六台；
笔记本电脑平时卖两三台，最
近一天可以卖十台左右。”一家
店的经理说。

在某品牌柜台前，一位家
长跟孩子来买了一款4000多元
的手机，这位家长说：“孩子就
是喜欢这部我也没有办法，花
了我两个月的工资。现在孩子
开学都要买手机、电脑等电子
产品，少则花数千元，多则上万
元，家长负担太重了。”
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