
两天“2天”再现

中国大妈终于笑了?

中国大妈相约“2天”

听闻烟台芝罘区某一小区的李女士公然
在小区“教唆”众大妈一起“围攻”烟台红星美
凯龙家具商场。好事者来到此小区，了解事情
真相，才知道所谓“围攻”纯属乌龙。

原来，李女士40来岁，是个新兴时尚的
“萝莉大妈”，喜欢跳健美操，喜欢上QQ交友，
还喜欢微信分享集赞，更喜欢在适当的时候
寻找机会淘到实惠。

自从去年“2天”红星美凯龙“击穿低价”，
尝到甜头的李女士就已认定：“2天”确实像红

星美凯龙承诺的那样，是“中国价格最低”。最
近，她在网上看到今年“2天”又要来了的消
息，便马上跟其他大妈分享。

“2天”来了，红星美凯龙将携手百大家居
品牌在全国90个城市的130家商场同步开展击
穿底价的“2天”活动。恰好您在烟台，触手可
及的赚头，优惠到极限的性价比，以及令人眼
红的多重惊喜，红星美凯龙席卷整个行业的
特惠风着实让“不见兔子不撒鹰”的中国大妈
笑了。

中国大妈最懂“实惠”

从去年到今年年初，中国大妈们对黄金
保持了谨慎乐观的态度，然而黄金的一跌再
跌也伤透了她们的心。以目前红星美凯龙每
年必举办的“2”天活动，史上最规模的“2”天
大促，优惠到实处的价格，触手可及的优惠利
益，让“精于打算”的中国大妈们纷纷集中靠
拢。从黄金到家居，中国大妈还依然是“金色
大妈”，关注切实的利益。

在今年的3月15日、16日，3月22日、23日，
烟台红星美凯龙家具商场紧跟“2天”节奏，绝
不可以让任何一个烟台大妈掉队！除了保证

参与活动的商品售价为前5个月、后3个月的
最低价之外，我们准备多重惊喜礼品送给烟
台大妈——— 这次烟台红星美凯龙家具商场，
为了让众烟台大妈们能够灵活“价”
驭在“2”天，我们聚惠3·15！买家
具就有机会拎包入住精装公寓，
液晶电视、家庭影院豪华大礼闪
亮登场；更有100款去头价家具
惊爆眼球；预交现金钱生钱，早
餐机、空气净化器充值通汇卡现充
现得！10000件好礼人人都有份！

中国最低大妈终于笑了
中国最低的地方在哪里？想知道这个问题

的答案，大多数人恐怕都得求助度娘。度娘会
说：中国最低的地方是新疆的艾丁湖，海拔-154

米。真的是这样吗？
如今，“2天”就要来了，也许会提供一个新

的答案：中国最低的地方是红星美凯龙！
实际上，从2013年开始，红星美凯龙就提出

“聚商”战略，其核心内容是“团结厂商，联合营
销，共同让利消费者，引导消费者从低端家居向
品质家居升级”。“2天”正是实施“聚商”战略的
具体行动。“2天”的销量越大，红星美凯龙拿出
的补贴金额也越大。

对消费者来说，想知道红星美凯龙是不是
“中国最低”也很容易，3月22-23日，到红星美凯
龙看一看、比一比就行了。

2014年红星美凯龙随着“2”天活动推出的
重重豪礼，不仅让务实的中国大妈为之一笑，对
于等待最佳时机布置新家的人们而言下手的最
佳时机已经渐行渐近。

红星美凯龙“2天”了，您值得拥有！
3月15日、16日，3月22日、23日，烟台红星美

凯龙家具商场与您不见不散！

2013年的3·15，剪刀手“2”手势火爆全国，一幅幅以“2”为主题的海报迅速在全国90多个主要城市扩散，
红星美凯龙以击穿底价“2天来了”为主题的家具促销活动在全国130家商场同时上演，而“2”文化也成为了
年轻人诠释自我释放自我的态度。

2014年3月当“2天”再现，人们惊奇的发现，笑的不仅是都市白领，还有“中国大妈”。从“中国大妈”被投
资金深深套牢完败华尔街，到国际金价跳水“中国大妈”又被撞了一下腰，精明的“中国大妈”一直在哭。而
近日红星美凯龙“2天”即将再次来袭的消息，“中国大妈”终于笑了。
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