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今日聊城

车展

齐齐鲁鲁((聊聊城城))春春季季车车展展周周五五开开幕幕
为市民提供上半年的最佳购车机会

春节假期结束以来，各4S店
陆续正常营业，节前排队购车的
火爆场景却难以重现。尽管元
宵节的节日营销和各品牌陆续
上市的改款车型、年度车型在
一定程度上盘活了节后市场，
为4S店带来了不错的人气，但
是受始终未见大幅促销以及上
市新车均没有优惠甚至加价提
车等因素影响，成交量一直不温
不火。

为打破这一局面，由齐鲁晚

报·今日聊城主办的“2014齐鲁
(聊城)春季汽车文化展暨聊城
现代生活方式展”将于3月21日
至23日在聊城市体育公园会展
中心盛大开幕。展会上将同时推
出汽车资讯、车展导航、车模大
赛、摄影大赛、汽车美容、汽车养
护、汽车维修知识等板块，与参
展企业全方位、个性化的综合服
务相得益彰，通过现场体验、介
绍和版面宣传相结合，增强与广
大爱车人的互动交流，给爱车者

一个全新的感受。
目前本次车展已有金羊、交

运、五洲、鲁翔、北斗等30多家汽
车经销商报名。在车展上买车，
省去几大汽车交易市场、专卖店
之间来回奔波之苦，节省购车时
间。一个大平台，众多新车陈列，
可供购车者尽情挑选。转一圈展
会，心目中青睐的几款车尽收眼
底，车型资料搜罗在手，拿回家
仔细对比研究，第二天就可以直
接买车了。

30多家汽车经销商报名车展

又到一年春暖花开，2014年齐鲁(聊城)春季汽车文化展3月强势回归，
本次车展将于3月21日在市体育公园会展中心开幕。本次车展以“车型
多、品牌全、优惠大”的特点，为市民提供上半年的最佳购车机会。

本报记者 张召旭

聊城机动车保有量在
20万辆以上，呈连续增加的
趋势，其中私家车的增长数
量占绝对比重。对于汽车厂
商来说，这是一个充满商机
的市场。2014齐鲁(聊城)春
季汽车文化展，就是凭借强
大的影响力使厂商更有效
地开拓聊城市场。

目前聊城市已经有60
多家各类汽车销售公司，兴
建了一大批辐射周边县市
的汽车销售4S店：日产、丰
田、广本、上海大众、通用别
克等50多个品牌。聊城是市
场消费潜力巨大的车市，随
着轿车普及率的提高，个性
化和实用化的消费需求逐
渐增强。

同在一个平台，看尽天
下名车。这是本次车展最突
出的优势之一。车友可以借
助车展平台，综合比较各大
车商的品牌、安全性、裸车
价格、操控性和养车成本等
一系列最关心的问题。车展
主办方除加强服务、配合车
商开展宣传外，还鼓励车商
让利于广大车友。届时，大
部分新车将再度挑战降幅
极限，让车友真正实现超值
购车的梦想。而超乎想像的
促销大礼、抽奖活动等将全
面推出，车友可以安享低价
购车的礼遇，还可以得到金
融、保险等服务，并现场办
理各种手续，享受到一站式
服务的高效和安逸。

凝聚市场力量开拓聊城市场

齐鲁汽车展示交易会
是山东车市的风向标，到齐
鲁车展选车、购车已经成为
引领车市潮流的新体现。目
前齐鲁车展已成为辐射山
东全省、业界认可、国内知
名的车界盛会。名车最多、
名模最靓、优惠最大已经成
为齐鲁车展的招牌。

在经过了春节期间汽
车市场淡季后，各大车商都
期待在3月份齐鲁秋季车展
上有所斩获。就目前来看，
进入3月份后，汽车厂商年
后首次下放了新的优惠政
策，更加坚定了经销商冲量
的信心。

除了依靠新车冲量、现
场活动之外，也只有实实在
在的购车优惠才能促成订
单了。本次车展，降价、让
利、团购等促销政策将落
地实施，万元购车钜惠、车
展礼包、车展特价车将于
车展现场一并奉上。并且，
根据以往历届车展惯例，
众多汽车参展商在车展上
免 不 了 一 场 优 惠 幅 度 的

“拼杀”。虽然，目前对于车
展优惠政策各大品牌都是

“三缄其口”，但这些品牌
均表示，此次车展优惠力
度将不输以往，还请消费
者拭目以待。

厂商首次下放新的优惠政策

往届车展上，众多市民前来选购自己喜爱的车辆。(资料片) 本报记者 李军 摄
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