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一个楼盘品质到底怎么样，园
林、户型、整体规划是否让购房者
满意，交房时的实景模样和沙盘模
型是否存在差距，这些都是购房者
所考虑和担心的问题。

对于淄博房地产市场来说，期
房已经成为了市场的一个惯性。

“从开盘到交房，如果不经历一个
漫长的等待期，那都不叫买过房的
人。”一位购房者开玩笑似的说，买
期房就是这么个状况，许多购房者
都存在着这样的焦虑。

还有一位购房者曾抱怨说：
“在样板间参观时感觉很好，等交
房之后才发现，房间为何变化这么
大，面积也小了，采光也少了，好多
提前订制的家具都摆不上。”

或许有购房者也遇到过同样
的问题，而产生这个问题的关键点
就在于，有开发企业为了追求更好
的宣传效果，纷纷推出自己花重金
打造的奢华精装样板间，签购房合
同时，给你用作参考的只有开发商
送上的精美效果图；户型是不是合
理？采光效果是否理想？各种尺寸
是否到位？难道会仅凭一张效果
图？显然这样的模式，作为购房者，
心里是存在很多遗憾的。

俗话说，“耳听为虚，眼见为
实”。当对着图纸、模型看房掏银子
已经成为一种习惯，一手交钱一手
交货的现房交易模式就显得不同
寻常。

鲁尚房地产策划有限公司总
经理柳晓溢告诉记者，龙泰苑·世
嘉坚持走“现房出售”路线,在样板
间设置方面，房屋的朝向、采光等
实际情况,各个房间的大小是否合
适,水电设备、园林景观是否称心等
等,让购房者们一目了然。看得见、
摸得着,有效规避了购买期房时遇
到的类似因开发商资金周转问题
而导致的房屋烂尾、样板房和实体
房屋差距大等问题,真正将风险降
低到最低状态。

“一直很关注高层住宅的采
光问题，但是实地看过这的房子
后就放心了，这么宽的楼间距，
保证了业主的采光充足。”一位
现场参观的购房者说，看现房，
让人很踏实。

规避购房风险

精工现房受宠

板块强势，项目集中。购
房者在看房时难免会加以比
较，而价格这一关键因素往
往都是起制约性的作用。价
格高，是现房的一个通病，
但 是 对 于 龙 泰 苑·世 嘉 来
说，价格高，不是缺点，而是
因为花的每一分钱，都是物
尽其用的。

如今市面上近享醇熟配
套和优美风景的小高层住宅
产品，也越来越稀缺。龙泰
苑·世嘉98—200余平米的精
工现房，能够使业主享受到
优质的物业服务众多人性化
贴心服务细节。可以说是改
善性客户入驻品质核心居住
社区的绝佳机会。

“作为民泰地产的精工
现房产品，其居住品质也可
谓全面升级。”现场的置业顾

问介绍说，在建筑施工的过
程中，在墙体方面着重用功，
外墙及入户大厅墙面的全
瓷砖配置，经久耐用、永不
退色；内部墙体采用聚氨酯
实体发泡技术，有效保障了
内外温差，像是为房屋穿上
了“太空服”，真正做到冬暖
夏凉。

而龙泰苑·世嘉的公摊
面积，在保证满足硬性指标
的同时，也缩小了不必要的
公摊面积，把每一块钱都是
用在刀刃上，与其价格相对
较低的楼盘相比，精明的购
房者一算便知。

除了公摊外，龙泰苑·世
嘉的物业也是有口皆碑的：
每平方米1元多的物业费在
淄博高端楼盘市场中十分少
见；小区广场有大型下沉式

喷泉广场和水系，整体绿化
以种植多种名贵树木为主题
配合名品草坪，超大楼间距，
全明设计的环氧地坪漆地下
车库并全部设置了防滑带
等，尽显无微不至的人性化
关怀。

“以前住的小区里面很
多车，又吵又不安全，而且
夏天好几次垃圾不及时清
理，实在受不了就搬家，而
在这里，物业每天都把小区
打扫的干干净净的，最关键
的是小区人车分流，晚上孩
子能好好睡觉，白天孩子也
能放心在小区玩。”已经入
住龙泰苑·世嘉的李女士说
道，我买到的是龙泰苑·世
嘉提供的细致、优质物业服
务 和 舒 适 、安 心 的 生 活 方
式。

品质决定售价，实景现房持续热销

就目前来看，各种房地产调控政策
的出台，绝不仅仅只是为了打压房价，剔
除泡沫、拒绝投机，让房子回归到居住的
本意恐怕才是其真正的初衷。在这种条
件下，现房销售恐怕是最为接近这种本
意的销售模式，当然，这种现房模式绝不
是零零星星的尾盘清理。

随着民泰地产龙泰苑·世嘉实景现
房的重磅推出，不仅打破了房地产市场

“纸上谈兵”的营销策略，展现了雄厚的
实力，更加弥足珍贵的则是责任企业的
良心。

“越来越多的人开始青睐现房销售，
看得见、摸得着，仅是这份安全感与舒适
感，就让人觉得靠谱儿。”鲁尚房地产策
划有限公司总经理柳晓溢告诉记者，楼
盘所制作的楼书、广告内容都来不得半
点虚假，置业顾问的推销用词要恰如其
分，否则必然是自搬砖头自砸脚，市场诚
信度必然会随之增强。

就目前众多房地产企业的开发模式
看，“滚动开发”还是主流，即利用当期项
目销售收入作为前期项目继续施工和后
期项目继续开发的资金。

即便如此，一旦销售速度减慢，资金
回笼达不到预期目标，就会造成资金链
的紧张。而现房的销售模式，对于开发商
的自身实力，则是更大的考验。

“资金运转流畅是现房销售的重要
保障。”据柳晓溢分析，选择现房销售模
式，可以说是民泰对于自我的一种挑战，
不仅仅是雄厚的资金实力保障，更是对
房子品质的极大信心。“现房销售”是民
泰地产所要实现的“诚信地产”品牌战略
的重要一环，这其中既包括建筑产品质
量，也包括物业服务质量，将处处体现出
企业诚信的本色。

责任与实力

现房销售的保障与动力

强大的综合实力背后，容易被忽
视的是企业的社会责任感。虽然现房
销售本是正常的销售模式，但在如今
期房当道的市场，这样的举动，也是对
于置业人的责任之举。

如今，龙泰苑·世嘉推出的产品，
已全部完工并达到交房条件，现房实
景，即买即可装修入住。这种诚信为本
的态度，这种大企业的实力，使得众多
业主们均赞不绝口。在即将到来的置
业小高潮中，龙泰苑·世嘉也将成为不
少人的首选对象。

编者结语

好好房房子子全全家家人人都都满满足足
现现房房已已成成为为市市场场主主流流

近期有坊间消息称，一购房者花了300多万在某别墅项目购置了一套别墅，但是在交房时间已逾期一年之后，仍未交房。一条看似不大的新
闻，却让许多的购房者又揪心了一把。整个买房过程，本身就是一个甜蜜而又漫长的过程，但却让这份甜蜜和漫长，多多增加了一份不安，也增加了
一份对于现房的渴求。
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